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SMEs at the heart of the European Union’s new industrial strategies,
with the light metal in a leading role

Le PMI al centro delle nuove strategie industriali dell’Unione Europea, 
con il metallo leggero in prima fila

For years, we have been claiming that small and medium-sized 
enterprises are, especially for the Old Continent, the battle-
field for the future. It is therefore good news for us that the 
European Union has chosen to put at the heart of the new 
plan for sustainable, digitised industrial development, pre-
cisely SMEs, this differentiated multitude of businesses from 
which we are truly demanding so much: maintaining a high le-
vel of activity and creativity, with all the uncertainties of the 
entrepreneurial dimension; being competitive and facing the 
growing, tough and often unregulated international compe-
tition; being flexible and able to adapt to the sudden chan-
ges in the global scenario; participating on an equal level with 
large corporations in the fight against climate change and in 
the EU’s ambitious environmental policies for a zero-emission 
economy; bearing the brunt of the hefty costs of digitisation 
in order to remain a leader in the industry 4.0 context.The EU’s 
challenge has many fierce fronts and adversaries, it is difficult 
to tackle without adequate strategies, and it is more appro-
priate than ever, all the more so in the midst of the Covid-19 
storm, to which we are dedicate extensive coverage in this is-
sue of the magazine. The path indicated by the EU is clear: in-
creasing investment in research, innovation, implementation 
and updated infrastructure. All this is in the line of developing 
new production processes and creating jobs in the process.
From the standpoint of the aluminium chain, there is the cer-
tainty that this industrial system must become stronger in the 
spirit of an environmentally friendly circular economy, ha-
ving as pillars the secure supply of energy and non-polluting 

raw materials at competitive con-
ditions. We have supported the-
se positions continuously over the 
past twenty years and today we 
have the satisfaction of seeing at 
the centre of the agenda SMEs, a 
melting pot of companies which 
do not have, and perhaps do not 
want, too much visibility, but wi-
thout which there is no growth or 
jobs. We support the EU’s ambi-
tious plan with the pride of having 
always taken the side, in the case 
of the aluminium supply chain, of 
this too often silent and unrepre-
sented segment. We now hope 
that the facts will follow, let us re-
lease the energy and vitality of 
aluminium SMEs without the old 
constraints of prejudices, partisan cunning and petty power 
games. 
And let us try to strongly support the principle of the low-car-
bon metal, a choice which can mean a lot even for downstre-
am's procurement policies, in a European Union which, after 
having lost so many positions in the segment, must look to a 
primary metal with a low-carbon footprint, favouring its pro-
curement, and must give more decisive support to the pro-
duction segment of the virtuous recycling metal.  

Da anni sosteniamo che le piccole e medie imprese rappresentano, spe-
cialmente per il vecchio continente, il terreno di sfida per il futuro. E’ quindi 
per noi una bella notizia la scelta dell’Unione Europea di mettere al centro 
del nuovo piano di sviluppo industriale, sostenibile e digitalizzato, proprio 
le PMI, questa moltitudine differenziata di imprese cui chiediamo vera-
mente tanto: mantenere alto il livello di attività e creatività, con tutte le in-
certezze della dimensione imprenditoriale; essere competitive e resistere 
alla crescente concorrenza internazionale, dura e spesso senza regole; es-
sere flessibili e sapersi adattare alle repentine mutevolezze dello scenar-
io internazionale; partecipare al pari delle grandi multinazionali alla lotta 
ai cambiamenti climatici e alle ambiziose politiche ambientali dell’UE per 
un’economia a emissioni zero; farsi carico degli ingenti costi della digitaliz-
zazione per rimanere leader nel contesto dell’industria 4.0.
E’ una sfida che ha tanti fronti ed avversari molto agguerriti, difficile po-
terla affrontare senza adeguate strategie, opportuna quanto mai quel-
la dell’UE, tanto più nel mezzo della tempesta Covid-19, cui dedichiamo 
largo spazio in questo numero della rivista. Chiare le linee di percorso 
indicate dall’UE: aumentare gli investimenti in ricerca, innovazione, im-
plementazione e infrastrutture aggiornate. Tutto ciò è nella linea di svi-

luppare nuovi processi produttivi e creare posti di lavoro nel processo.
Dal punto di vista della catena dell’alluminio, c’è la convinzione che questo 
sistema industriale deve diventare più forte nello spirito di un’economia cir-
colare rispettosa dell’ambiente, avendo come pilastri l’approvvigionamen-
to sicuro di energia e di materie prime non inquinanti e a condizioni com-
petitive. Abbiamo sostenuto queste posizioni continuamente negli ultimi 
vent’anni e oggi abbiamo la soddisfazione di vedere al centro dell’agenda le 
PMI, un crogiolo di imprese che non hanno, e forse non vogliono, troppa vis-
ibilità, ma senza le quali non c’è crescita né posti di lavoro. Condividiamo il 
piano ambizioso dell’UE con l’orgoglio di aver da sempre preso le parti, nel 
caso della filiera dell’alluminio, di questo segmento troppo spesso silenzio-
so e non rappresentato. Ci auguriamo ora che seguano i fatti, liberiamo le 
energie e la vitalità delle PMI dell’alluminio senza i vecchi vincoli di pregi-
udizi, furbizie di parte e piccole manovre di palazzo. E  continuiamo a soste-
nere con forza il principio del metallo low-carbon, che può significare tanto 
anche per il downstream, in un’Unione Europea che dopo aver perso tante 
posizioni nel segmento, dovrebbe privilegiare l'approvvigionamento di un 
metallo primario a bassa impronta di carbonio e sostenere con decisione il 
segmento produttivo del virtuoso metallo da riciclo.  
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Nel contesto del mercato italiano ed europeo 
dell’alluminio, ha fatto notizia la nascita della 
joint venture tra Novellini Industries, con sede a 
Mantova, e Metal Exchange Corporation (MEC), 
un’operazione di cui si parlava da tempo e 
definita nella primavera del 2019. MEC, azienda 
statunitense di St. Louis (Missouri) è attiva da 
oltre 45 anni nel trading di rottami d’alluminio 
e nella produzione e distribuzione di billette, 
con reti di approvvigionamento di rottami e 
di vendita di billette che entrano nella joint 
venture insieme all’impianto di produzione di 
billette di Novellini Industries, marchio leader 
nella fabbricazione di box doccia e componenti 
di arredo bagno in alluminio. Partendo da 
una capacità produttiva iniziale di 22.000 
tonnellate l’anno di billette secondarie, la 
joint venture novALmec amplierà la fonderia 
per poter produrre fino a 33.000 tonnellate 
di billette già nel 2020. Abbiamo incontrato 
Friedhelm Grobler Amministratore Delegato di 
Metal Exchange International Zurigo, e Marco 
Novellini, CEO di Novellini Group, per conoscere 
meglio questa iniziativa di forte impatto sul 
mercato dell’alluminio europeo. 

In the context of the Italian and European 
aluminium market, the start of the joint venture 
between Novellini Industries, based in Mantua, 
and Metal Exchange Corporation (MEC), an 
operation which had been discussed for some 
time and defined in spring 2019, was  quite a 
surprise. MEC, a U.S. company based in St. Louis 
(Missouri), has been active for over forty five 
years in the trading of aluminium scrap and 
in the production and distribution of billets, 
with scrap supply and billet sales networks 
entering the joint venture together with the 
billet production plant owned by Novellini 
Industries, a leading brand in the manufacture 
of aluminium shower units and bathroom design 
components. Starting from an initial production 
capacity of 22,000 tons of secondary billets 
per year, the joint venture novALmec will 
develop the foundry so as to be able to produce 
up to 33,000 tons of billets as from 2020.  
We met Friedhelm Grobler, Managing Director of 
Metal Exchange International Zurich, and Marco 
Novellini, CEO of Novellini Group, to find out 
more about this initiative with a strong impact on 
the European aluminium market. 
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In the context of the Italian and European aluminium mar-
ket, the start of the joint venture between Novellini In-
dustries, based in Mantua, and Metal Exchange Corpora-
tion (MEC), a project which had been discussed for some 

time and finalized  in spring 2019, was  quite a surprise. Met-

al Exchange Corporation, a U.S. company based in St. Lou-
is, Missouri, a structure with global relevance in  aluminium 
scrap as well as in extrusion billets. It is a prestigious brand 
with more than forty five years of experience in the alu-
minium value chain in the United States and 13 years in Eu-

Current Affairs

A meeting at Novellini Group’s headquarters in Romanore 
di Borgoforte, near Mantua, with Friedhelm Grobler, 
Managing Director of Metal Exchange International Zurich, 
and Marco Novellini, CEO of Novellini Group by Mario Conserva

novALmec is the JV between 
Metal Exchange Corporation 
and Novellini Industries 
for the Supply of Secondary
Aluminium billets in Europe
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traverso la sussidiaria MEC Metal Exchange Corporation con 
sede in Svizzera. MEC mette nella joint venture la sua rete di 
approvvigionamento mondiale nei mercati dei rottami di al-
luminio e decenni di esperienza globale nella produzione e 
marketing di billette; per parte sua Novellini, marchio leader 
nella fabbricazione di box doccia e componenti di arredo 
bagno in alluminio, mette nella joint venture la sua fonderia 
all’avanguardia tecnologica con una capacità di 22.000 ton-
nellate l’anno di billette di alluminio secondario, insieme al 
proprio impianto a monte di lavorazione dei rottami, e a una 

novALmec è la JV tra Metal Exchange
Corporation e Novellini Industries 
per la fornitura di billette d’alluminio 
secondario in Europa

 Attualità

rope thanks to its subsidiary MEC Metal Exchange Inter-
national in Switzerland combining in this joint venture  its 
worldwide supply network on the aluminium scrap markets 
and decades of global experience in the production and 
marketing of billets; on its part Novellini, a leading brand in 
the manufacture of aluminium shower units and bathroom 
design components, brings to the joint venture its tech-
nologically advanced casthouse with a capacity of 22,000 
tons per year of secondary aluminium billets, together 
with its upstream scrap processing plant and a consolidat-
ed base of clients using this product. With these creden-
tials it will be an important and interesting  supplier for the 
European market.
The new company novALmec will expand the existing bil-
let casting plant up to a production capacity of more than 
33,000 tons. The world in Italy dramatically changed since 
the interview was conducted. In the context of the Cov-
id-19 pandemic declared by the World Health Organisa-
tion, the Italian government introduced various measures 
to protect the population. These were unavoidable steps, 
which, however, had  an impact on the timeline of the ex-
pansion. The completion of the expansion was originally 
scheduled for end of March. Now, it is expected later in the 
2nd quarter of this year. 
At the heart of the Novellini Group in Borgovirgilio, near 
Mantua, we met Friedhelm Grobler, Managing Director of 
Metal Exchange International in Zurich, and Marco Novel-

lini, CEO of Novellini Group, to talk about this initiative with 
a strong impact on the aluminium market. 

Mr. Grobler, what are the reasons which
led you to make this important choice? 
“Sustainable development and growth of our business is 
at the heart of our  company. Metal Exchange Corpora-
tion has grown from a regional aluminium scrap trading 
company to a global trader and manufacturer of nonfer-
rous metals. 
MEC started over 45 years ago trading non-ferrous scrap 
metal; after a few years we wondered what we could do to 
further develop our company. Two directions were taken. 
On the one hand, we  expanded our trading activities in 
globally. Offices were opened in Zürich, Shanghai and re-
cently in Singapore. On the other hand, we started  to move 
downstream by using our scrap base: from integrated scrap 
recovery, recycling and remelting right up to the produc-
tion of extrusions. Today, our business includes market-
ing, trading, manufacturing, processing, distribution and 
transportation services. However, all our manufacturing 
and processing facilities were located in the United States. 
. And that is the crucial point. In 2007, MEC opened a trad-
ing office  in Switzerland. We successfully expanded our 
product and service portfolio throughout the years. .At 
the same time we challenged our positioning in the Euro-
pean market. What is our position? What is our value propo-

April 2020 N° 02

Nel contesto del mercato italiano ed europeo dell’alluminio 
la nascita della joint venture tra Novellini Industries, con sede 
a Mantova, e Metal Exchange Corporation (MEC), un proget-
to di cui si parlava da tempo e finalizzato nella primavera del 
2019, è stato una sorpresa. 
Metal Exchange Corporation, azienda statunitense di St. 
Louis, Missouri, ha una struttura di valenza mondiale sui mer-
cati dei rottami di alluminio e delle billette. E’ un nome di 
prestigio con più di quarantacinque anni di presenza nella 
filiera dell’alluminio in Usa e attivo in Europa da 13 anni at-

Incontro al quartier generale del Gruppo Novellini a Romanore 
di Borgoforte, Mantova, con Friedhelm Grobler Amministratore 
Delegato di Metal Exchange International Zurigo, 
e Marco Novellini, CEO di Novellini Group

Novellini’s plant 
in Romanore 
(Mantua)

Lo stabilimento 
Novellini 
di Romanore 
(Mantova)
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sition? What is the next step in our development? With our 
experience in the United States and the knowledge in Eu-
rope, it was a logical step to define the casting of second-
ary billets as the new chapter in our portfolio. It “only” de-
pended on a good partner. Favouring Italy as the location 
for a manufacturing was easy. Italy is the second largest 
producer of extrusions in Europe after Germany, we want-
ed to be present in this important context not only on the  
sales side. So we were faced with the option of our first in-
vestment in a production structure abroad. 

The selection of our partner was a fundamental point, we 
were looking for someone with a mentality very similar 
to ours. Today, we are very happy that we were able to 
start a close collaboration with Novellini  five years pri-
or to the joint venture. On both sides we were convinced 
that we were on the right track. We are more or less of 
the same size, about 700 employees, we share the same 
principles, both companies are second-generation private 
family businesses, with identical shared values of serious-
ness, transparency, approach to safety, respect and social 
responsibility. 
From our standpoint this investment in novALmec is a cru-
cial  step to strengthen the position of Metal Exchange 
Corporation in the European market, which, together with 
the recent opening of the Singapore office and the activ-
ities of our existing offices in Zurich, Shanghai and St. Lou-
is, strengthens our strategy’s global imprint”.

Marco Novellini, with the factory in Romanore 
your family was one of the world’s leading 
manufacturers of shower units. You decided to 
join aluminium producers in 1996, immediately 
choosing a high quality approach. What 
prompted you to make this leap forward?
“My father and mother founded the company in 1966. The 
transition from capable craftsmen to small industrial com-
pany based on windows and mosquito nets occurred in 

base consolidata di clienti utilizzatori. Con queste creden-
ziali la joint venture sarà un importante e interessante for-
nitore per il mercato europeo. La nuova impresa novALmec 
amplierà l’attuale impianto di colata billette sino ad una ca-
pacità produttiva di oltre 33.000 tonnellate. 
Lo scenario italiano è cambiato radicalmente rispetto a 
quando è stata raccolta l’intervista che segue. In conseguen-

za alla pandemia di Covid-19 dichiarata dall’Organizzazione 
mondiale della sanità, il Governo italiano ha introdotto varie 
misure di lockdown per proteggere la popolazione, che tut-
tavia hanno avuto un impatto sulla tempistica del progetto. 
Il completamento dell’espansione produttiva era originaria-
mente previsto per fine marzo, ma è stato posticipato verso 
la fine del secondo trimestre 2020. 
Siamo nel cuore del gruppo Novellini a Borgovirgilio, vici-
no a Mantova, e qui incontriamo Friedhelm Grobler, ammi-
nistratore delegato di Metal Exchange International di Zuri-
go, e Marco Novellini, CEO di Novellini Group, per parlare di 
questa iniziativa di forte impatto sul mercato dell’alluminio. 

Mr. Grobler, quali sono le ragioni che vi hanno
portato a questa importante scelta? 
“Lo sviluppo sostenibile e la crescita delle attività guidano 
le strategie della nostra impresa. Metal Exchange Corpora-
tion ha iniziato come impresa locale di trading di rottame 
d’alluminio ed è cresciuta fino a diventare un player globa-
le e un produttore di metalli non ferrosi. MEC partì oltre 45 
anni fa operando nel trading dei rottami metallici non fer-
rosi; dopo pochi anni ci chiedemmo cosa potevamo fare per 
sviluppare ulteriormente la nostra azienda. Furono imboc-
cate due direzioni. Da una parte, abbiamo ampliato l’attivi-
tà di trading su scala mondiale, aprendo nuovi uffici a Zuri-
go, Shanghai e recentemente a Singapore. Dall’altra parte, 
ci siamo mossi verso il downstream mettendo a frutto l’e-
sperienza nel trading di rottami: siamo partiti dall’attività 
integrata di recupero, riciclo e rifusione dei rottami per ar-
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tion activity is sustainability: we proudly manufacture ex-
cellent recycled aluminium with a low carbon footprint and 
technologically suitable for any kind of use, for this rea-
son light metal is now considered strategic and fundamen-
tal for the construction of cars and more”.

Is the production of billets for extrusion totally 
destined to Novellini’s internal demand, or are 
you also looking at the external market?
Marco Novellini answered again: “Of course we are also 
looking at the external market, we were able to verify that 

  
principi, entrambe le società sono aziende private a condu-
zione familiare di seconda generazione, con identici valo-
ri condivisi di serietà, rispetto, trasparenza, approccio alla 
sicurezza ed alla responsabilità sociale. 
Dal nostro punto di vista questo investimento in novALmec 
è un passaggio cruciale  per rafforzare la posizione nel mer-
cato europeo di Metal Exchange Corporation, che, insieme 
alla recente apertura dell’ufficio di Singapore e all’attività 
dei nostri uffici esistenti a Zurigo, Shanghai e St. Louis, raf-
forza la nostra strategia di impronta globale”.

Marco Novellini, con la fabbrica di Romanore la sua 
famiglia era uno dei principali produttori al mondo 
di box doccia. Decise di entrare tra i produttori 
di alluminio nel 1996, scegliendo immediatamente 
un approccio di alta qualità. Cosa vi ha spinto 
a questo salto?
“Mio padre e mia madre avviarono l’impresa  nel 1966. Il salto 
da bravi artigiani a piccola azienda industriale produttrice di 
serramenti e zanzariere avvenne nel 1972. La nostra storia di 
azienda familiare fin dalle sue origini è stata improntata alla 
gestione di tutti i diversi aspetti imprenditoriali, con un ap-
proccio verso la massima qualità. La produzione di box doc-
cia, insieme a prodotti per l’arredo bagno, rimane il nostro 
attuale core business e per questi manufatti la qualità e il de-
sign sono indispensabili. Con l’esperienza maturata nell’allu-
minio, nei vetri, nelle guarnizioni e nel loro assemblaggio, i 
miei genitori intuirono rapidamente che l’arredo bagno po-
teva svilupparsi come un interessante mercato per il futuro. 
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1972. Our history as a family business ever since its ori-
gins has been based on the management of all the differ-
ent entrepreneurial aspects, with an approach towards the 
highest quality. The production of shower units, together 
with wellness products, remains our current core business 
and for these products design and quality are mandatory. 
With the experience gained in aluminium, glass, seals and 
their assembly, my parents quickly realized that bathroom 
design could develop as an interesting market for the fu-
ture. Once the production of bathroom furniture start-
ed, we began to integrate all the necessary components 
for the total bathrooms. We began with glass and gaskets, 
extruded aluminium profiles were the first natural evolu-
tion towards downstream activities, while the billet pro-
duction foundry was the final step, practically the com-
pletion of an integrated aluminium supply chain. With our 
technical basis of deep knowledge of the final product and 
single components, it is clear that the quality of the mate-
rials is the basis of our production mentality and philoso-
phy. Our casthouse was installed 17 years ago, it was a pe-
riod when the level of technology was on the rise and we 
remained true to this philosophy. Today we look even fur-
ther ahead and to remain on the top by looking at the best 
we felt that a partner like MEC was the right direction and 
the ideal choice. We provided the necessary revamping of 
the plant and in 2-3 months we will be fully operating with 
the new foundry setup. The overall imprint of the produc-

rivare fino alla produzione di estrusi. Oggi, la nostra atti-
vità comprende servizi di marketing, trading, produzione, 
preparazione, distribuzione e trasporto. Tuttavia, tutte le 
nostre unità produttive sono sempre rimaste negli Stati Uni-
ti e questo è il punto chiave. 
Nel 2007, MEC ha aperto un ufficio commerciale in Svizze-
ra. Abbiamo ampliato con successo il nostro portafoglio di 
prodotti e servizi nel corso degli anni e allo stesso tempo 
ci siamo interrogati sul nostro posizionamento nel mercato 
europeo. Qual è la nostra collocazione? Quale valore of-
friamo? Quale dovrà essere il nostro prossimo passo di svi-
luppo? Con la nostra esperienza negli Stati Uniti e le cono-
scenze in Europa, è stato un passo logico individuare nella 
produzione di billette secondarie il nuovo capitolo del no-
stro portafoglio di prodotti. Dipendeva “solo”dalla dispo-
nibilità di un buon partner. Favorire l’ Italia come location 
migliore per avviare una nuova attività produttiva è stato 
facile. L’ Italia è il secondo maggior produttore di estrusio-
ni in Europa dopo la Germania, volevamo essere presenti in 
questo importante contesto non solo dal lato delle vendite. 
Ci siamo così trovati di fronte all’opzione di avviare il no-
stro primo investimento industriale all’estero. La selezione 
del nostro partner è stata un punto fondamentale, cercava-
mo qualcuno con mentalità molto simile alla nostra. Siamo 
molto soddisfati di essere riusciti a stringere una proficua 
collaborazione con Novellini cinque anni prima di avvia-
re la start-up: da entrambe le parti ci siamo convinti che 
eravamo sulla strada giusta. Abbiamo più o meno la stessa 
dimensione, circa 700 dipendenti, condividiamo gli stessi 
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with our quality levels and service we can be very attrac-
tive and competitive. Credit for this goes not only to the 
technological level of our plants, which we have always 

maintained at the top of the state of the art, but for us 
the experience of our operators is above all a fundamental 
asset . We are constantly looking for the best, as regards 

Partita la produzione di arredo bagno, cominciammo ad inte-
grare tutte le componenti che compongono l’ambiente-ba-
gno. Iniziammo con il vetro e le guarnizioni, i profilati estrusi 
di alluminio furono il primo sbocco naturale verso il downstre-
am, mentre la fonderia per la produzione di billette fu il passo 
finale, in pratica il completamento di una filiera integrata per 
l’alluminio. Con la nostra base tecnica di profonda conoscen-
za del prodotto finale e dei singoli componenti, è chiaro che 
la qualità dei materiali è alla base della nostra mentalità e fi-
losofia di produzione. La nostra cast house fu avviata 17 anni 
fa, era un periodo in cui il livello delle tecnologie era in grande 
crescita e a questa filosofia siamo rimasti fedeli. Oggi si guar-
da ancora più avanti e per restare al top guardando al meglio 
abbiamo ritenuto che un partner come MEC fosse la direzio-
ne giusta e la scelta ideale. Abbiamo provveduto al necessa-
rio revamping dell’impianto e nel giro di due-tre mesi saremo 
in piena operatività con il nuovo assetto della fonderia. L’im-
pronta complessiva dell’attività produttiva è quella della so-
stenibilità: siamo orgogliosi di produrre ottimo alluminio ri-
ciclato con bassa impronta di carbonio e tecnologicamente 
adatto ad ogni tipo di impiego, per questo il metallo leggero 
è oggi ritenuto strategico e fondamentale per la costruzione 
delle automobili e non solo”.

La produzione di billette per l’estrusione è destinata 
totalmente alla domanda interna di Novellini, 
oppure guardate anche al mercato esterno?
Risponde ancora Marco Novellini: “Guardiamo natural-
mente anche al mercato esterno, abbiamo potuto veri-

ficare che con i nostri livelli di qualità e di servizio riu-
sciamo ad essere molto attrattivi e competitivi . I l merito 
di ciò non è solo per il livello tecnologico dei nostri im-
pianti , che abbiamo sempre mantenuto al top dello sta-
to dell’arte, ma per noi è patrimonio basilare soprattutto 
l’esperienza dei nostri operatori . Siamo continuamen-
te alla ricerca del meglio, per i rottami abbiamo tecni-
ci di grande esperienza in posizioni chiave come Quali-
ty Manager e Supply Chain Manager, perché il controllo 
del rottame in entrata e della successiva elaborazione 
da parte dei nostri tecnici è il primo e più importante va-
lore per ottenere un processo controllato e di qualità. I l 
team sta crescendo, avendo naturalmente a disposizione 
un laboratorio perfettamente attrezzato per il controllo 
della qualità delle colate”. 

Siete anche fornitori di aziende nel campo 
dell’automotive, quali sono le principali leghe
che potete fornire?
Marco Novellini: “Oggi possiamo fornire leghe nelle classi 
6000, 3000 e 1000 per l’industria dell’auto e per l’industria 
in generale. Visto il nostro approccio alla qualità, non sia-
mo solo produttori di commodity, ma forniamo un prodot-
to di elevato contenuto, adatto alle esigenze più raffinate 
dei nostri clienti. Abbiamo in progetto di produrre nel pros-
simo futuro altre leghe più complesse, secondo le richieste 
dai nostri clienti e in linea con la nostra attuale tipologia im-
piantistica”.

Current Affairs
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rect to say: “small is beautiful!”Our results are, of course, 
influenced by the LME values, however it is clear that what 
matters to us is not so much the turnover as the econom-
ic result. As a remelter, you have the LME on both sides of 
your value chain. The first phase of our investment cov-
ers the volume expansion as well as some investments in 
equipment enhancing and guaranteeing the quality of our 
products. The second phase will cover  the study of new 
alloys and specifications to be produced and services to 
be offered, thereby seeking interesting markets and nich-
es for us and our customers. The second part of the pro-
ject will be together with our customers and based  on the 
motto of the founder of Metal Exchange, Morris Lefton: Nisi 
adieris non intellegis (“If you don’t go, you don’t know.”). 
Visit the customer. See their operations. Understand their 
needs”.

Speaking of markets, what do you think
your main market will be in the future? 
Friedhelm Grobler: “As far as the area of operation is con-
cerned, Italy will always be our main market, also consider-
ing transport costs and the fact that most customers are 
found within a short distance from our foundry. We cannot 
really say that we shall move towards specific fields of ap-
plication, even because we do not want to limit ourselves 
to a single sector. For example, the automotive industry is 
under pressure , even though new applications in the field 

scrap we have highly experienced technicians in key po-
sitions such as Quality Manager and Supply Chain Manag-
er, because the control of incoming scrap and subsequent 
processing by our technicians is the first and most impor-
tant value to achieve a controlled and quality process. The 
team is growing, having of course a perfectly equipped 
laboratory for casting quality control”. 

You are also suppliers to companies in the 
automotive field, what are the main alloys
you can supply?
Marco Novellini: “Today we can supply alloys in the 6000, 
3000 and 1000 classes for the automotive industry and 
industry in general. Given our approach to quality, we are 
not only commodity manufacturers, but we supply a prod-
uct with a high content, suitable for the most refined needs 
of our customers. We plan to produce other more com-
plex alloys in the near future, according to our custom-
ers’ requirements and in keeping with our current type of 
plants”.

What can you tell us about your production
capacity, investments and economic results? 
Friedhelm Grobler replied: “We started with novALmec 
from 22 thousand tons, with the new revamping we have in-
creased our capacity by 50% and will therefore be able to 
produce over 33 thousand tons of billets annually. It is cor-

Cosa ci può dire in merito alla vostra capacità produttiva, 
ai vostri investimenti e ai risultati economici? 
Ci risponde Friedhelm Grobler: “Siamo partiti con novALmec 
da 22 mila tonnellate, con il nuovo revamping abbiamo au-
mentato la nostra capacità del 50% e potremo così produrre 
annualmente oltre 33 mila tonnellate di billette. E’ corretto 
affermare ‘Piccolo è magnifico!’. I nostri risultati  sono, come 
è ovvio, influenzati dai prezzi del LME, comunque è chiaro 
che quello che conta per noi non è tanto il fatturato, quan-
to il risultato economico. In quanto remelter, dobbiamo fare i 
conti con i prezzi LME in entrambi gli estremi della nostra ca-
tena produttiva. 
La prima fase del nostro investimento copre l’espansione 
della capacità produttiva di metallo, insieme ad alcuni in-
vestimenti paralleli in tecnologie per migliorare e garantire 
la qualità dei nostri prodotti. La seconda fase comporterà lo 
studio di nuove leghe e specifica da produrre, insieme a nuo-
vo servizi da offrire, ricercando mercati e nicchie interes-
santi per noi e per i nostri clienti. La seconda fase del pro-
getto coinvolgerà fortemente i nostri clienti e si baserà sul 
motto del fondatore di Metal Exchange, Morris Lefton: Nisi 
adieris non intellegis (Se non vai a conoscere, non puoi capi-
re): quindi visitare i clienti, vedere i loro processi produttivi, 
capire i i loro bisogni”. 

Parlando di mercati, quale pensate potrà essere
in futuro il vostro principale mercato di riferimento? 
Friedhelm Grobler: “Per quanto riguarda l’area di operazio-
ne, l’ Italia sarà sempre il nostro principale sbocco, anche in 

considerazione dei costi di trasporto e per il fatto che la 
maggior parte dei clienti si trovano entro un breve raggio 
dalla nostra fonderia. Non possiamo in realtà affermare che 
andremo verso specifici campi di applicazione, anche per-
ché non vogliamo legarci ad un solo settore. Per esempio, 
l’automotive è sotto pressione anche se le nuove applicazio-
ni nel campo delle auto elettriche comporteranno un note-
vole incremento degli impieghi dell’alluminio. Tra l’altro ogni 
nostro cliente che fornisce i costruttori di auto ha richieste 
sempre più elevate. Noi siamo in grado di seguire queste esi-
genze, ma soprattutto di sviluppare materiali e forniture in 
collaborazione con i nostri partner commerciali. La nostra 
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ceptive as regards changes and innovations in the industry. 
We have foundries and extrusion plants in America and 
now, with the joint venture in Europe, we will be able to in-
crease the exchange of information and improve syner-
gies between different markets and experiences; this will 
certainly bring advantages to all our customers in the near 
future, the exchange of know-how is one of the corner-
stones of this joint venture”.

We asked Friedhelm Grobler for a comment 
on the current state of the market: we 
already witnessed unfavourable times in the 
past, but at this stage the situation seems 
rather difficult; in Germany in particular the 
automotive market is stationary.
“In principle, the situation of the extrusion market in Ita-
ly has a great capacity to absorb moments of stagnation 
because it is less tied to a single sector, as is the case in 
Germany. Building, mechanics, furniture, construction, 
electro-technical products, pneumatics, transport, infra-
structure, and, allow us to say, shower units, this multiplic-
ity is Italy’s asset compared to other European industrial 
countries. As mentioned before, our strategy is to move 
on different markets, single specialization can involve risks. 
If the workload of our customers is reduced, it becomes 
more and more expensive and difficult to manage  supplies 
from distant countries, which still have long delivery times. 

of electric cars will imply a remarkable increase in the use 
of aluminium. Besides, every one of our customers who 
supplies car manufacturers has increasingly high demands. 
We are able to meet these demands, but above all to de-
velop materials and supplies in cooperation with our busi-
ness partners. Our company must remain flexible and re-

azienda si deve mantenere flessibile e attenta alle variazioni 
e alle novità delle industrie. Noi abbiamo fonderie e impianti 
di estrusione in America e ora, con la Joint venture in Euro-
pa, potremo incrementare lo scambio di informazioni e mi-
gliorare le sinergie tra diversi mercati ed esperienze; questo 
darà sicuramente un beneficio a tutti i nostri clienti nel pros-
simo futuro, lo scambio di know-how è una delle pietre milia-
ri di questa joint-venture”.

Chiediamo ancora a Friedhelm Grobler un commento 
sullo stato attuale del mercat: abbiamo già assistito in 
passato a momenti sfavorevoli, in questa fase però la 
situazione sembra abbastanza difficile; in Germania in 
particolare il mercato dell’automotive segna il passo.
“In linea di principio la situazione del mercato degli estrusi 
in Italia ha grandi capacità di assorbire momenti poco bril-
lanti perché è meno legato ad un singolo settore, come è il 
caso della Germania. Edilizia, meccanica, arredamento, co-
struzioni, elettrotecnica, pneumatica, trasporti, infrastruttu-
re, aggiungiamo anche i box doccia, questa molteplicità è il 
punto di forza dell’Italia rispetto agli altri paesi industriali eu-
ropei. Come detto in precedenza, la nostra strategia è quella 
di muoversi in diversi mercati, la mono-specializzazione può 
comportare dei rischi. Se il carico di lavoro dei nostri clienti 
si riduce, diventa sempre più oneroso e difficile gestire forni-
ture da paesi lontani, che hanno comunque termini di conse-
gna lunghi. Questo significa che anche un momento di crisi, il 
nostro servizio è utile e permette la riduzione delle scorte e 
quindi una riduzione di costi. Oggi è più difficile capire cosa 

servirà alla produzione fra tre o sei mesi ed è sicuramente più 
vantaggioso l’acquisto a breve sulla base dell’effettivo carico 
di lavoro. La qualità è un obbligo. La flessibilità è fondamen-
tale e le nostre dimensioni consentono di offrire flessibilità e 
servizio. Siamo il fornitore giusto per il mercato”.

Ci può dare altre informazioni sulla casa
madre americana?
“Come ho accennato prima, MEC conta circa 700 dipendenti 
suddivisi tra produzione e trading. Quest’ultimo tratta metalli in 
varie forme e varie posizioni nella catena del valore dell’allumi-
nio e comprende anche mandati di agenzia come quello da Emi-
rates Global Aluminium (EGA) per la vendita del loro alluminio 
negli Stati Uniti. Per quanto riguarda la produzione, abbiamo una 
fonderia nell’area di Detroit, che è un fornitore chiave di leghe da 
fonderia per l’industria automobilistica, e diversi impianti di co-
lata continua e impianti per prodotti deox destinati all’industria 
siderurgica. Abbiamo poi Pennex Aluminium, uno dei principa-
li estrusori di alluminio del paese. Opera con due casthouse che 
forniscono billette per gli impianti di Pennex, nonché per clienti 
terzi, due linee di estrusione e due impianti di lavorazioni a val-
le. Gli stabilimenti si trovano in Pennsylvania e in Ohio. Il merca-
to servito include il settore automobilistico di livello 1, come Te-
sla, trasporti, edilizia, costruzioni elettriche, macchinari e beni 
di consumo. Gli stabilimenti offrono una vasta gamma di servizi, 
dalla produzione di prototipi a lavorazioni meccaniche con cen-
tri di lavoro robotizzati ad alta velocità. Dai piccoli lotti alle pro-
duzioni in grande serie, Pennex è in grado di fornire componenti 
finiti su disegno del cliente". 
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are located in Pennsylvania and Ohio. Market served in-
clude Tier 1 automotive such as Tesla, transportation, 
building and construction, electrical and machinery 
and consumer durables. The fabrication facil ities offer 
a wide range of services from prototype production 
to automated, high speed CNC and robotic work cells. 
From job shop to production part quantities, Pennex 
has the capabil ities to supply customer made  fabricat-
ed, finished component".

To conclude, we asked Marco Novellini
to keep us up to date with developments
in the Novellini Group.
“Novellini’s core business is linked, as we said before, to 
products for bathroom design, a market which complete-
ly changed during the past ten years. The basic prod-
ucts of the market, characterized by low cost and medi-
um quality, are now mainly imported from China. For this 
reason we have redesigned our shower units, reducing the 
amount of extruded aluminium per component, in practice 
we have gone from an average of about 7.5 kg per com-
ponent to the current 3.5 kg, abandoning the market of 
products less rich in content and at a lower price. We now 
produce around 1.1 million parts per year. Also for the bath-
room segment we have grown considerably in the Wellness 
sector, in bathtubs, in design heating systems; our strate-
gy in recent years has in fact focused on the design, pro-
duction and sale of medium and medium-high end prod-
ucts. Design, service, quality and functionality are our key 
objectives today. In Italy the building sector is still in a stat-
ic phase, even if the renovation market is providing us with 
satisfaction. To conclude, the main markets besides Italy 
are for us Holland, France and Germany. In Holland in par-
ticular, we now have a market share of 38%”.                       ❚

Thanks for the meeting, all the best for the shower 
units and of course for novALmec.

This means that even in a time of crisis, our service is useful 
and allows the reduction of stocks and therefore a reduc-
tion of costs. Today it is more difficult to understand what 
will be needed for production in three or six months and 
it is certainly more advantageous to purchase in the short 
term based on the actual workload. Quality is a must. Flex-
ibility is key and our size allows for flexibility and service. 
We are the supplier in the market”.

Could you provide us with further information 
about the American parent company?
“As I mentioned earlier, MEC has about 700 employees 
divided between manufacturing and trading activities. 
The latter covers various metals in  various shapes and 
various position in the value chain of aluminium and in-
cludes various agency agreements such as the one we 
have with Emirates Global Aluminium (EGA) for their al-
uminium sales in the United States. On the manufactur-
ing side, We have a foundry located near Detroit, which 
is a key supplier of foundry alloys to the auto industry 
and a variety of die casters as well as deox products 
to the steel industry. Then, we have Pennex Aluminum 
which is one of the country’s leading aluminium extrud-
ers. It consist of two casthouse casting bil lets for the 
Pennex extruders as well as for third parties, two ex-
trusion plants and two fabrication facil ities. The plants 

Per concludere chiediamo a Marco Novellini di 
aggiornarci sugli sviluppi del Gruppo Novellini.
“Il core business della Novellini è legato come dice-
vamo prima ai prodotti per l’arredobagno, un merca-
to che è completamente cambiato negli ultimi dieci 
anni . I prodotti basici del mercato, di costo e di qualità 
medio bassi , sono oggi principalmente importati dal-
la Cina. Per questo abbiamo ridisegnato i nostri box 
doccia, riducendo la quantità di alluminio estruso per 
componenti , in pratica siamo passati da una media di 
circa 7,5 kg per componente all’attuale 3,5 kg, abban-
donando il mercato dei prodotti meno ricchi di conte-
nuto e a minor prezzo. Produciamo oggi all’ incirca 1 ,1 
milioni di pezzi anno. Sempre per il segmento bagno 
siamo molto cresciuti nel settore Wellness, nelle va-
sche, nei sistemi del termoarredo; la nostra strategia 
degli ultimi anni si è in effetti concentrata sulla pro-
gettazione, produzione e vendita di prodotti di fascia 
media e medio alta. Design, service, qualità e funzio-
nalità sono oggi i nostri must. In Italia ancora il setto-
re dell’edilizia è in fase statica, anche se il mercato 
della ristrutturazione ci sta dando soddisfazioni . Per 
concludere, le nazioni principali di sbocco oltre all’ I-
talia, sono per noi l’Olanda, la Francia e la Germania. 
In Olanda in particolare abbiamo oggi un market sha-
re del 38%”.                                                                           ❚

Grazie dell’incontro, auguri per i box doccia 
e naturalmente per la vostra novALmec.
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Italy is cautiously heading towards the exit from the 
more rigid lockdown phase which began on March 9th, 
forced in a narrow passage between the imperative 
of restarting the production system and the aware-

ness that in the North of the country, where companies 
are more numerous, the Covid-19 epidemic maintains a 
worrying aggressiveness. The scenario is similar in all ad-
vanced economies, except for the differences between 
those that emerged earlier from the most critical phase 
of the epidemic, such as China and Germany, and those 
still affected by a very high growth of contagion, such 

The industry is approaching a return to production after 
weeks of forced shutdown. For the aluminium system, 
the greatest uncertainties concern the medium-term impact 
of the crisis on demand, particularly in the automotive 
segments. We collected the opinions and comments 
of industries and Associations

Aluminium industry and Covid-19  

by Roberto Guccione

as the United States and Great Britain. Everywhere, the 
urgency is to restart the engine of the economy, so as 
not to worsen the consequences of this unprecedented 
shock which has affected both supply and demand in al-
most all sectors of the economy at the same time. 
For weeks now, all the world’s mass media have been re-
porting analyses and painting gloomy forecasts on the 
times and ways of a return to pre-crisis levels of growth 
and well-being; we shall not repeat them here, but we shall 
simply recall some data on the European scenario high-
lighted by the very recent Spring 2020 Economic Fore-

When Will the Emergency End?
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most. Among the largest Member States, Italy was struck 
first, and most forcefully. The economy is expected to 
contract by about 9.5%. With containment measures now 
starting to be removed gradually, the economy is pro-
jected to start recovering from the second half of 2020. 
Nevertheless, Italy’s recovery is forecast to take longer 
than in other Member States.  
Germany is expected to endure a less steep contraction 
than most Member States and recover faster to pre-pan-
demic output levels. Still, Germany is set to experience 
its deepest recession since the War, at -6.5% in 2020. The 
lack of demand and disruptions in value chains should se-
verely hamper the country’s exports.

The effect on the aluminium market
The pandemic has hit all the markets, including the glob-
al aluminium sector, which accounts for 1% of the world’s 
total GDP, or about USD 800 billion. At the current state 
of affairs, the Covid -19 effects could lead to a reduction 
in value of the segment estimated at around -5%, provid-
ed that the pandemic ends within a short time. The recov-
ery of the world aluminium sector is, however, weighed 
down by the unpredictable situation in China: with 36 mil-
lion tonnes produced in 2019 (out of 64 million tonnes 
produced in the world) it is the world leader in the pro-
duction of primary aluminium.
Will China continue to produce primary aluminium, even 
if it can absorb much less than before, considering a drop 
in Chinese industrial production of more than 13%? If the 
answer is positive, will China invade the market with ava-
lanches of raw material, a high carbon footprint alumini-
um, just when big world producers such as Rusal, Hydro, 
Rio Tinto, and Alcoa are focusing on green low carbon 
production, and many large final users are inclined to 
enhance greener aluminium? And finally, will China also 
keep the production of aluminium semi-finished prod-
ucts going in full swing, although it can only be absorbed 
to a small extent in the internal market, thus continuing 
to flood the planet with products at prices below cost? 
There is no doubt that the China issue is present and cum-
bersome.
In any case, China is only one of the elements of un-
certainty which the aluminium system will have to face. 
Throughout the emergency period, we tried to mon-
itor the situation in the main world markets, consulting 
Associations, analysts and entrepreneurs in Europe and 
around the world. We submitted the same grid of ques-
tions and topics to all of them and collected their contri-
butions in the following pages, which illustrate the effects 
of the pandemic on the aluminium industry in various are-
as and assessments of the possible evolution of the crisis. 
Particularly interesting is the in-depth study by Alber-
to Pomari on the Italian situation, which estimates the 
impact of the Covid-19 crisis on the national aluminium 
market based on an “informal” survey gathering the as-
sessments of a few dozen important companies from dif-
ferent sectors, from extrusion to foundries, right up to 
the manufacturers of rolled products and thin foil           ❚

cast released at the end of April by the European Com-
mission.  
The EU economy is expected to contract by a record 
7.4% this year, 7.7% in the euro area. In 2021 a rebound 
of 6.1% is expected in the EU and 6.3% in the euro area 
– not enough to fully make up for this year’s loss. Both 
the recession and the recovery will be uneven. These ag-
gregate figures mask considerable differences between 
countries (from -4.2% in Poland to -9.75% in Greece).
Economic activities in Greece, Italy, Spain, Croatia, and 
to a lesser extent France are forecast to contract the 
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L’Italia sta cautamente avviandosi verso l’uscita dalla fase 
più rigida di lockdown iniziata lo scorso 9 marzo, obbliga-
ta in un passaggio stretto  tra l’imperativo di riavviare il tes-
suto produttivo e la consapevolezza che nel Nord del paese, 
dove le aziende sono più numerose, l’epidemia di Covid-19 
mantiene un’aggressività preoccupante. Lo scenario è simi-
le in tutte le economie avanzate, fatte salve le differenze 
tra quelle uscite prima dalla fase più critica dell’epidemia, 
come la Cina e la Germania, e quelle ancora interessate da 
una crescita molto elevata dei contagi, come gli Stati Uniti e 
la Gran Bretagna. Ovunque, l’urgenza è quella di riavviare il 
motore del’economia, per non aggravare le conseguenze di 
questo shock senza precedenti che ha colpito contempora-
neamente sia la domanda sia l’offerta in quasi tutti i setto-
ri economici. 
Da settimane tutti i mass media mondiali riportano analisi e 
dipingono previsioni fosche sui tempi e sui modi di un ritor-
no ai livelli di crescita e benessere pre crisi; non li ripeteremo 
qui, ma ci limitiamo a richiamare qualche dato sullo scenario 
europeo evidenziato dal recentissimo Spring 2020 Economic 
Forecast diffuso a fine aprile dalla Commissione Europea. 
L’economia dell’UE subirà una contrazione record del 7,4% 
quest’anno, che nell’area euro salirà al 7,7%. Nel 2021 è pre-
visto un rimbalzo del 6,1% nell’UE e del 6,3% nell’area dell’eu-
ro, insufficiente per compensare completamente la perdita 
di quest’anno. Sia la recessione sia il recupero saranno irre-
golari, dal momento che queste stime aggregate nascondo-
no notevoli differenze tra i paesi (dal -4,2% della Polonia al 
-9,75% della Grecia). La Commissione prevede che le attività 
economiche in Grecia, Italia, Spagna, Croazia e, in misura mi-
nore, in Francia si contrarranno maggiormente. Tra i maggio-
ri Stati membri, l’ Italia è stata colpita per prima e con la mas-
sima forza. L’economia dovrebbe contrarsi di circa il 9,5% e 
nonostante  il progressivo allentamento delle misure di con-
tenimento, la ripresa economica inizierà solo nella seconda 
metà del 2020 e sarà più lenta rispetto agli altri Stati mem-
bri. La Germania subirà una contrazione meno ripida della 
maggior parte degli Stati membri e tornerà più rapidamente 
ai livelli di produzione pre-pandemia. Tuttavia, la Germania 
dovrebbe sperimentare la recessione più profonda del do-
poguerra, con una contrazione del’economia del -6,5% le-
gata soprattutto alla difficoltà di riattivare le esportazioni. 

L’impatto sul mercato dell’alluminio
Il Covid-19 non ha risparmiato il mercato dei metalli non ferrosi e 
di conseguenza quello dell’alluminio, che rappresenta circa l’1% 
del PIL globale, vale a dire circa  800 miliardi di dollari. Allo sta-
to attuale, il valore globale della catena di valore dell’alluminio 
potrebbe subire la pandemia potrebbe significare una riduzione 
complessiva attorno al -5%, a condizione che la pandemia fini-
sca entro breve tempo.
Sulla ripresa del settore mondiale dell’alluminio pesa però l’inco-
gnita Cina, che con 36 milioni di tonnellate prodotte nel 2019 (su 
64 milioni prodotte nel mondo) è il leader mondiale nella produ-
zione di alluminio primario. 
Continuerà la Cina a produrre primario, anche se ne potrà assor-
bire molto meno di prima (si valuta un calo della produzione in-
dustriale cinese superiore al 13%)? Se la risposta è, come sem-
bra, positiva, la Cina invaderà il mercato mondiale con valanghe 
di materia prima, un metallo primario ad alta impronta di CO2, 
proprio  nel momento in cui grandi produttori mondiali come Ru-
sal, Rio Tinto, Alcoa ed Hydro puntano su produzioni green con 
energia idroelettrica a bassa impronta di carbonio, e molti gran-
di utilizzatori sono propensi a valorizzare l’alluminio più green. 
Ed infine, la Cina terrà viva anche la produzione di semilavorati 
di alluminio, che potrà essere assorbita solo in piccola parte nel 
mercato interno, continuando quindi, con accresciuta pressione, 
ad inondare il pianeta di prodotti a prezzi sottocosto? Non c’è 
dubbio che il problema Cina c’è ed è ingombrante.
La Cina è comunque solo uno degli elementi d’incertezza  che il 
sistema dell’alluminio dovrà affrontare. Durante tutto il periodo 
di emergenza, abbiamo cercato di monitorare le situazione nei 
principali mercati mondiali, interpellando Associazioni, analisti 
e imprenditori in Europa e nel mondo. A tutti abbiamo sottopo-
sto la stessa griglia di domande e di argomenti e abbiamo rac-
colto i loro contributi nelle pagine seguenti, che illustrano gli ef-
fetti della pandemia sull’industria  dell’alluminio in varie aree e le 
valutazioni sulle possibili evoluzioni della crisi. 
Particolarmente interessante l’approfondimento curato da 
Alberto Pomari sulla situazione italiana, che stima l’impatto 
della crisi Covid-19 sul mercato nazionale dell’alluminio ba-
sandosi su un sondaggio “informale” che ha raccolto le va-
lutazioni di alcune decine di importanti aziende di differen-
ti comparti, dall’estrusione alle fonderie fino ai produttori di 
laminati e foglio sottile.                                                          ❚

L’industria si affaccia alla ripresa produttiva dopo settimane 
di fermo forzato. Per il sistema dell’alluminio le maggiori 
incertezze riguardano l’impatto a medio termine della crisi 
sulla domanda, in particolare nei segmenti legati all’automotive. 
Abbiamo raccolto le opinioni e i commenti delle industrie
e delle Associazioni

Quando finirà l’emergenza?
Industria dell’alluminio e Covid-19
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We hope that by the time this issue of A&L mag-
azine will be published, the Covid-19 emergen-
cy will have progressively decreased in intensi-
ty, after having severely affected everyday life 

and the development of production chains, including alu-
minium. The inevitable lockdown imposed by the govern-
ment has caused enormous damage and slowdowns to the 
entire economy in general, in the most critical period of 
the “quarantine” days we monitored our segment inter-
viewing entrepreneurs and company managers to frame 
the situation and to understand possible future develop-
ments. We summarised the situation and derived the fol-
lowing report.

Which companies in the segment have 
restarted or never stopped their production?
Initially included among the activities considered strate-
gic, as we promptly requested to national decision-mak-
ers, metallurgy in Italy was instead excluded at the last 
moment and only some sectors, mainly related to the pro-

An estimate of the effects 
of the crisis due to Covid-19 

on the aluminium market 
in Italy in 2020 according to 

company assessments

Aluminium industry and Covid-19  

duction and distribution of laminates for the pharmaceuti-
cal industry, remained in business. Several companies have 
taken advantage of the possibility to operate in deroga-
tion of permitted ATECO codes, which in any case rep-
resent a very modest relative share. Many of the compa-
nies interviewed expressed the belief that the aluminium 
supply chain should in any case be considered essen-
tial and that the best part of the sector of metal produc-
tion, foundries, extrusions, rolling, castings and die-cast-
ings production, downstream processing, could and should 
continue its activity. Office activities should have con-
tinued in smart working. In the building and construction 
segment, many questions were raised by the reopening 
of the production of PVC and wood doors and windows, 
while aluminium doors and windows were excluded. How-
ever, a large number of companies in the aluminium sector 
resumed production, possibly partially, in mid-April, obvi-
ously with all the necessary precautions for the safety of 
operators. Abroad, the situation has been interpreted dif-
ferently with respect to Italy, so much so that many en-
trepreneurs have underlined the concept of asymmetric 
loss of competitiveness at European level and the strong 
risks of loss of positions on the market. During this moni-
toring of the sector, we received comments on the trend 
of the aluminium sector from other markets in the EU and 
other important macro areas, such as India, Russia, China, 
United States, Gulf countries, which we report elsewhere 
in the magazine; in general, it appears that few countries 
have adopted a complete lockdown of the entire alumin-
ium production chain, probably due to a different contin-
gent health situation.

What economic damage has the Covid-19 
emergency caused to aluminium companies 
in the last few weeks of lockdown and what 
impact will all of this have on the performance 
of the industry in 2020?
According to all those interviewed, the temporary lock-
down of the Italian production chain in the industry has 
contributed and will contribute significantly to the eco-
nomic results of the companies. The Covid-19 crisis has ac-
tually surpassed the sub-prime crisis in 2008, and it ap-
pears to be the worst since the end of the Second World 
War. Beyond the temporary production stoppage, what 
worries operators most is the fear of the repercussions on 
the market model and the uncertainty regarding the re-
covery in the demand of the automotive, building, aero-
nautical construction, and furniture sectors, just to name 
a few, without neglecting the devastating effects on some 
minor seasonal markets such as sea and leisure equipment, 
garden furniture, awnings and others. A significant drop in 

The Impact on the Italian 
Aluminium Market by Alberto Pomari
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countries, has been perceived as having a strong impact, 
not so much for the immediate damage as for the possible 
repercussions on the market position in the medium-long 
term.     
Undoubtedly, in the segment of products destined to ex-
port there has been a significant negative impact, not eas-
ily quantifiable and in any case variable from one company 
to another. The forced absence from the European mar-
ket, even if limited to a period of time which may be esti-
mated in weeks, and the simultaneous presence of com-
petition, for some extrusion companies caused damage 
amounting to 10-15% of the production capacity, for the 
months of March and April; the negative impact for lami-
nations was milder, while the effect for the production of 
foundry castings was much greater, also due to the drop in 
the automotive sector. For the coming months it will be a 
matter of making up for lost ground with investments and 
new commercial efforts. 

A negative scenario aggravated 
by uncertainty during the recovery
The current production stop imposed on aluminium pro-
duction and processing by recent government restrictions 
will have a significant impact on Italian production and fi-
nal consumption.
From our survey carried out during the period, we can re-
construct a first hypothesis on the aluminium market data 
referring to the end of 2020. Starting from the data of 
2019, already slightly lower than the previous year, there-
fore from an overall Italian consumption of aluminium in 

activity, up to over 50% in the period, was reported by 
surface treatment operators and casting manufacturers. 
Much concern has been expressed about the stop of in-
vestments which will lead to a long crisis for plant and ma-
chinery manufacturers. Many questions arise about the 
price of raw material, with prices collapsing below $1,500 
per tonne for HG metal, which is unprofitable for many pri-
mary producers. However, reduced availability has led to 
higher scrap prices and as a result ingot manufacturers 
will have to raise their prices in order to survive. The fall 
in raw materials has heavily contributed to the devaluation 
of inventories and stocks, with an estimated decrease of 
around 20%; again in the absence of long-term contracts, 
which would lead to further losses in this situation. Oth-
er losses derive from the declared difficulty in collecting 
receivables, which also in this case vary according to the 
type of customer. The various financial instruments pre-
pared by the government are appreciated, however, they 
will take time to provide adequate liquidity to the system 
and will not solve the economic problem of many com-
panies requiring non-repayable grants and not only loans.

Is it possible to estimate the relative economic 
damage caused to your segment by the 
"asymmetric competition" between 
the measures taken in Italy and those adopted 
by other European countries on the closure 
of production activities?
The problem of the “asymmetric competition” resulting 
from the different provisions on closures in the various EU 

The impact of 
the production 
stop of March and 
April on the Italian 
aluminium system

L’impatto del 
fermo produttivo 
di marzo e aprile 
sul sistema italiano 
dell’alluminio

by Alberto Pomari
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Ci auguriamo che all’uscita di questo numero della rivista A&L 
l’emergenza Covid-19 stia progressivamente diminuendo di in-
tensità, dopo aver violentemente pesato sulla vita di tutti i giorni 
e sull’andamento delle filiere produttive, inclusa quella dell’allu-
minio. L’inevitabile lockdown imposto dal governo ha comporta-
to enormi danni e rallentamenti a tutta l’economia in generale, 
nel periodo più critico dei giorni di “quarantena” abbiamo moni-
torato il nostro segmento interrogando imprenditori e respon-
sabili di aziende per inquadrare la situazione e per comprende-
re i possibili sviluppi futuri. Ne abbiamo fatto una sintesi che qui 
riportiamo.

Quali aziende del segmento hanno riavviato 
o mai fermato la loro produzione?
Inizialmente inserita tra le attività ritenute strategiche, come da 
noi richiesto tempestivamente ai decisori nazionali, la metallur-
gia in Italia è stata invece esclusa all’ultimo momento e solo al-
cuni comparti, legati soprattutto alla produzione e alla distri-
buzione di laminati per il farmaceutico, sono rimasti in attività. 

Diverse aziende hanno sfruttato la possibilità di operare in de-
roga su codici ATECO consentiti, che comunque rappresenta-
no una quota relativa molto modesta.Molte delleaziende intervi-
state hanno espresso la convinzione che la filiera dell’alluminio 
debba comunque essere considerata essenziale e che la mag-
gior parte del comparto della produzione di metallo, fonderie, 
estrusioni, laminazioni, produzioni getti e pressocolati, lavora-
zioni a valle, avrebbe potuto e dovuto continuare la propria atti-
vità. Le attività degli uffici avrebbero potuto continuare in smart 
working. Nel segmento di edilizia e costruzioni ha destato molti 
interrogativi la riapertura della produzione di serramenti in PVC 
e legno, mentre i serramenti in alluminio sono rimasti esclusi. Co-
munque un gran numero di aziende della filiera alluminio hanno 
ripreso, magari in forma parziale,la produzione verso la metà di 
aprile, naturalmente con tutte le cautele necessarie per la sicu-
rezza degli operatori. All’estero la situazione è stata interpretata 
in modo diverso rispetto all’Italia, tanto è vero che molti impren-
ditori hanno sottolineato il concetto di perdita di competitività 
asimmetrica a livello europeo ed i forti rischi di perdita di posi-

Una stima degli effetti della crisi dovuta al Covid-19 sul mercato 
dell’alluminio in Italia nel 2020 secondo le valutazioni delle imprese

L’impatto sul mercato italiano dell’alluminio
Industria dell’alluminio e Covid-19

all forms of just over 2 million tons, assuming a real loss 
of 30 calendar days of production from the typical to-
tal in February, we would already reach an overall reduc-
tion of more than 200 thousand tons for 2020. Even in the 
event of a rapid return to normality, this reduction could 
be reabsorbed only by imagining a full workload for the 
month of August, which is notoriously a period of produc-
tion stoppage in Italy, a circumstance which today is to be 
considered very unlikely. Instead, a more negative picture 

should be taken into account, thinking of a possible drop 
in demand for aluminium in the second quarter, also due 
to the effect of a recovery slowed down after the crisis. 
The beginning of this year actually seemed quite promis-
ing, all the companies we interviewed declared encourag-
ing workloads and orders at the beginning of the year, but 
the crisis in March, the consequent slowdown in all the typ-
ical sectors of aluminium production, unfortunately sug-
gest a rather difficult recovery scenario. The sectors that 
should be most affected by this situation are die-casting, 
penalized by the drop in automotive and extrusion. Alu-
minium rolling, a strategic production for the pharmaceu-
tical sector, should on the other hand be less affected by 
the negative phase. In our opinion, the result of 2020 could 
bring the data of the Italian aluminium system back by at 
least 10 years. Actually, we foresee that, due to the mul-
tiple effects and repercussions of this crisis, the final re-
sult of consumption could be between 1.5 and 1.6 million 
tons and this might still be quite optimistic. The situation 
throughout Europe should, more or less, reflect the Ital-
ian trend. Globally, the overall aluminium production val-
ue chain represents about 1% of global GDP, or about 800 
billion dollars; declining global economic growth, declining 
consumption, a very low LME price and very low premiums 
are leading to production cuts, something that has already 
happened in China, for instance. A simple mathematical 
calculation leads to an overall global reduction, estimat-
ed at around 5%, provided the pandemic ends soon.          ❚
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zioni nel mercato. Nel corso di questo monitoraggio del com-
parto ci sono pervenuti commenti sull’andamento del settore al-
luminio da altri mercati in EU e da altre importanti macro aree, 
come India, Russia, Cina, Stati Uniti, Paesi del Golfo, di cui ripor-
tiamo in altra parte della rivista; in generale risulta che  pochi Pa-
esi hanno adottato un completo lockdown dell’intera filiera pro-
duttiva dell’alluminio, probabilmente per una diversa situazione 
sanitaria contingente.

Quali danni economici ha causato l’emergenza 
Covid-19 alle aziende dell’alluminio nelle scorse 
settimane di lockdown e che impatto potrà avere 
tutto questo per l’andamento del settore nel 2020?
Secondo tutti gli intervistati il lockdown temporaneo della filie-
ra produttiva italiana del settore ha contribuito e contribuirà in 
modo rilevante sui risultati economici delle aziende. La crisi da 
Covid-19 ha superato di fatto quella dei subprime nel 2008, e si 
presenta come la peggiore dalla fine della seconda guerra Mon-
diale. Al di là della fermata produttivatemporanea, ciò che più 
preoccupa gli operatori è il timore delle ripercussioni sul model-
lo di mercato e l’incertezza sulla ripresa della domanda per au-
tomotive, edilizia, costruzioni aeronautiche, arredamento, solo 
per citarne alcuni, senza trascurare gli effetti devastanti su al-
cuni mercati stagionali minoricome per esempio quello delle at-
trezzature per il mare, il tempo libero, l’arredo giardino, le tende 
da soleed altri ancora. Significativo il calo di attività denuncia-
to fin oltre il 50% nel periodo da operatori dei trattamenti su-
perficiali e da produttori di getti. Espressa molta preoccupazio-
ne per il fermo degli investimenti che comporterà una lunga crisi 
nei produttori di impianti e di macchinari. Molti interrogativi sul 
prezzo della materia prima, con il collasso delle quotazioni al di 
sotto di 1500 dollari alla tonnellata per il metallo HG, valori non 
remunerativi per molti primaristi. La ridotta disponibilità ha però 
fatto crescere i prezzi dei rottami e di conseguenza i produt-
tori di pani dovranno aumentare i propri prezzi per sopravvive-
re.Il calo delle materie prime ha pesantemente contribuito alla 
svalutazione del magazzino e delle giacenze, si stima un calo 
del 20% circa; sempre in assenza di contratti a lungo termine, 
che comporterebbero in questa situazione ulteriori perdite. Al-
tri danni derivano dalla dichiarata difficoltà degli incassi dei cre-
diti che anche in questo caso variano a seconda della tipologia 
di clientela. Apprezzati i diversi strumenti finanziari predisposti 
dal governo, che comunque richiederannodel tempo per far af-
fluire adeguata liquidità al sistema e non risolveranno il proble-
ma economico di molte imprese che necessitano di contributi a 
fondo perduto e non solo prestiti.

E’ possibile stimare il danno economico relativo 
causato al vostro segmento dalla “asimmetria 
competitiva” tra misure prese inItalia e quelle 
adottate da altri Paesi europei sulla chiusura delle 
attività produttive?
Il problema della “asimmetria competitiva” derivante dalle diver-
se disposizioni in tema di chiusure nei vari paesi EU, è stato per-
cepito come di forte impatto, non tanto per i danni immedia-
ti quanto per le possibili ricadute nella collocazione di mercato 
del medio-lungo termine. Indubbiamente nel segmento dei pro-
dotti destinati all’export vi è stata una ricaduta negativa rilevan-

te, non facilmente quantificabile e comunque variabile da un’a-
zienda all’altra. L’assenza forzata dal mercato europeo, seppur 
limitata ad un arco di tempo valutabile in settimane, e la conco-
mitante presenza della concorrenza, ha per alcune aziende di 
estrusionecomportato un danno riferibile al 10-15% della capa-
cità produttiva, per i mesi di marzo e aprile, più ridotto l’impat-
to negativo per le laminazioni, molto più pesante invece l’effet-
to per  l’area della produzione dei getti di fonderia, complice il 
calo dell’automotive. Per i mesi a venire si tratterà di recupera-
re il terreno perduto con investimentie nuovi sforzi commerciali. 

Uno scenario negativo aggravato 
dall’incertezza durante la ripresa
L’attuale stop produttivo imposto alla produzione e lavorazio-
ni di alluminio dalle recenti restrizioni governative, comporterà 
un impatto sulla produzione e sui consumi finali Italiana non 
trascurabile. Dal nostro sondaggio effettuato nel periodo, pos-
siamo ricostruire una prima ipotesi sui dati del mercato allumi-
nio riferiti alla fine del 2020. Partendo dai dati del 2019, peraltro 
un anno già lievemente in diminuzione rispetto al precedente, 
quindi da un consumo italiano complessivo di alluminio in ogni 
forma di poco superiore ai 2 milioni di tonnellate, ipotizzan-
do una perdita reale di 30 giorni di calendario produttivo dal 
totale tipico a partire da febbraio, arriviamo già ad una ridu-
zione complessiva superiore a 200 mila tonnellate per il 2020. 
Anche nell’ipotesi di un rapido ritorno alla normalità, tale ridu-
zione potrebbe essere riassorbita solo immaginando un pieno 
lavorativo per il mese di agosto, notoriamente in Italia un pe-
riodo di stop produttivo, circostanza oggi da considerare mol-
to improbabile. E’ invece da tenere in conto un quadro più nega-
tivo, pensando ad un possibile calo della domanda di alluminio 
nel secondo trimestre, anche per l’effetto di una ripresa rallen-
tata del post crisi. L’inizio di quest’anno sembrava in realtà ab-
bastanza promettente, tutte le aziende da noi interpellate han-
no dichiarato carichi di lavoro e di ordinativi incoraggianti ad 
inizio anno, ma la crisi di marzo, il conseguente rallentamen-
to produttivo di tutti i settori tipici di sbocco della produzione 
dell’alluminio, fanno purtroppo pensare ad una ipotesi di ripre-
sa piuttosto difficoltosa. I settori che maggiormente dovrebbe-
ro risentire di questa situazione sono quelli della pressocolata, 
penalizzata dal calo dell’automotive e dell’estrusione. La lami-
nazione, produzione strategica per il settore farmaceutico, do-
vrebbe invece risentire meno della fase negativa. A nostro pa-
rere il risultato del 2020 potrebbe riportare i dati del sistema 
italiano dell’alluminio indietro di almeno 10 anni. Prevediamo 
infatti che per gli effetti molteplici ed i contraccolpi di questa 
crisi il risultato finale del consumo potrebbe attestarsi tra 1,5 
e 1,6 milioni di tonnellate e forse è ancora un dato abbastanza 
ottimistico. La situazione in tutta Europa dovrebbe, più o meno, 
riflettere l’andamento italiano. A livello mondiale la catena del 
valore globale della produzione di alluminio rappresenta cir-
ca l’1% del PIL globale, ovvero circa  800 miliardi di dollari; la 
crescita economica globale in calo, la riduzione dei consumi, 
un prezzoLME e premi molto bassi, stanno portando a tagli di 
produzione, cosa che per esempio è già avvenuta in Cina. Un 
semplice calcolo matematico porta a una riduzione complessi-
va mondiale, stimabile attorno al 5%, a condizione che la pan-
demia finisca entro breve tempo.                                                  ❚

L’impatto sul mercato italiano dell’alluminio
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In India the first infected case was identified around end 
February/early March, and on early May we have 56,561 
confirmed  cases,  out of which 16,881 have recovered 
and 1,895 lives have been lost.

Meanwhile, Indian Government  took the massive exercise 
of evacuating its nationals from China and subsequent-
ly from Iran, other Middle Eastern Countries, Europe, and 
South East Asia, and also repatriating a large number of in-
ternational visitors, residents, to their home country.

Covid-19 pandemic in India 
and the consequences for the 

aluminium system

Aluminium industry and Covid-19  

So far the world has found only two proven approaches to 
prevent  the pandemic, physical distancing and testing as 
development of vaccine and its use by masses across the 
world is still far from reality.
Considering that India with 1.3 billion people, is densely 
populated, the testing and treatment facility  being very 
low, Government decided for a mandatory lockdown from 
24th March for three weeks, then extended till 17rd May. So 
far only essential services across the country are in opera-
tion: medical, pharmaceutical, food, banking, power, water,  
and all related support services. Most of the continuous  
process industries are allowed to operate. Plans are de-
fined  for calibrated reopening of  industries  and services, 
in certain sectors strict protocols have started function-
ing in a systematic manner from 20th of April. During this 
period massive drive for testing, isolation and treatment 
capacity building is taking place across India. All flights, 
train services, intercity-interstate bus, taxi services are 
stopped. Individuals are only allowed to go out for essen-
tials and maintain mandatory hygiene, discipline and dis-
tance. In a nutshell with limitation on testing,  so far about 
1.4 Million tests have been conducted,  India has an avarage 
of 40 Per Million Infected population compared to Global 
avarage of 562 which is changing every day.

What are possible general consequences for
the domestic and global economy?
Out of a population of 1.3 billion, under Indian Govt’s 
Scheme to help the poor in last few years, various pov-
erty alleviation schemes have been implemented,  about  
380 million rural poors, farmers, women, have bank ac-
counts, insurance, access to free health, and annual allow-
ance being paid to them. Central  Government has already 
disbursed over $ 5 billion directly to such poor popula-
tion into the bank accounts of 400 million poor, ensured 
free supply of cooking gas worth over a USD 1 billion, Al-
most 60 Kg of Food Grain is being made available to every 
family below  poerty line, and would continue to do this 
on fortnightly basis as long as the hardship arising out of 
the pandemic lasts. State Governments have added their 
aid programs for the poor and needy so that they all have 
comfortable sustenance during the lockdown, besides the 
support of huge number of NGO’s, other organisations and 
individuals.
Government and the Reserve Bank of India, has reduced 
Cash Reserve Ratio for the banks, reduced repo lending 
rates significantly, increased the drawing power of the 
banks from the Reserve Bank,  have asked all banks and Non 
Banking Financial Institutions to extend  all due instalments 
of corporate and individual loans by up to three months, 
without classifying them as defaulters, non performing as-
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ed, and downstream/end product and recycling industry is 
virtually at a standstill.
Short to midterm, transport and construction sector de-
mand will  be reduced significantly, while other sectors 
should pick up to a normal level in next 2-3 months sub-
ject to systematic lifting of lockdown in industrial activity 
which has started from 20th of April.

How do you see the future of the 
aluminium sector locally and globally?
Total global aluminium Value Chain represents approx 
1% of Global GDP which would be about USD 800 billion,  
with global economic growth shrinking,  and possibly get-
ting into negative territory, low off take and very low LME 
and premium,  is already reflecting this, resulting in Chi-
nese smelters and  refineries shutting down and cutting 
production, and the same is being followed by their peers 
outside China. With a simple maths, in my opinion this year 
the global aluminium Value Chain would see a contraction 
of at least 5% over 2019,  provided we are able to contain 
the global growth of  pandemic within a reasonable level in 
April. If it happens, various research bodies forecast 2021 
could see a demand surge between 5 to 6% over 2020.

Do you think that the concept
of Green Aluminium will be rewarded
in the coming years?
The producers of Green Aluminium  would still be gainer 
due to their lower cost  compared to those who are  pro-
ducing  primary metal based on fossil fuels, despite signif-
icant drop in oil and gas prices. However,  the focus in the 
short term to promote more green aluminium would shift 
to survival of the fittest and saving human lives and econ-
omy. The current pandemic has forced all of us towards a 
greener living and put the planet earth environment in a 
self correction mode. I hope each one of us  and our gov-
ernments would take this life lesson and would stop  play-
ing with nature anymore and try to co-exist and co-oper-
ate for our collective healthy existence on the planet.     ❚

sets, etc, and readjust the payment schedule. Banks have 
also been asked to provide additional working capital sup-
port up to 25% of the sanctioned limits to the business 
without asking for additional collateral/margin, to ensure 
that businesses are able to meet their commitments to 
their employees, contractors, vendors. Most of the tax 
payments have been deferred by 3 months to help cash 
flows without any panel provisions, etc.
All the above would amount to about immediate USD 70 
billion injection into the Indian economy. Currently econo-
my  is operating now at about 35-40% of its normal, hence 
it is expected be losing about USD 5-6 billion GDP per day 
since 24th of March. As the lockdown would ease out, it 
would take at least  next two to three months to reach 
near normal economic activity barring any major unfore-
seen disruption. Major rating agencies and IMF  have fore-
casted India’s GDP Growth  to be at 0.5 to 1.2%  compared 
to early in the year of 4.8 to 5.5%. Unemployment has ris-
en from 7%  to 23%, however the Government has assured 
more economic interventions  would be coming  cover-
ing almost every element of the society and business to 
reduce the impact and accelerate recovery. However be-
ing most populous, diverse, federal country, reaching out 
to each of the 1.3 billion citizen remains a huge challenge.

How has your industrial aluminium system, 
in the various segments, reacted to 
the emergency?
Indian Aluminium Industry is going through a demand drop 
shock.  Out of 3.5 million tons of consumption, nearly 700 
KTY comes from automotive sector, which is now total-
ly at a standstill.
Construction sector contributes to about 10% of alumini-
um consumption, and about 15%  from flat rolled products 
sector, going into packaging, transport, utensils, air-condi-
tioning, etc.  All this off take has also seriously impacted.
On the other hand, upstream producers particularly pri-
mary smelters, are having serious supply issues, starting 
with port operation disruption, timely customs clearance, 
inland transport in respect of imported and domestic in-
puts,  and same pains are being suffered by their major 
vendors, like several coke calciners who have stopped op-
erations due to their inability to import green coke, and 
pitch producers are not able to get tar supplies. Similarly 
some alumina refineries are not able to keep their commit-
ments given to environmental bodies in terms of disposal 
of red mud or ash from their power plants, so have decid-
ed to reduce the operations.
With drastic drop in global  demand, difficult  logistics re-
lated to metal movements as well as very low  LME  prices 
and premiums, most of the primary producers have decid-
ed to cut down production by way of operating the cells at 
lower amperage, reduction/stoppage in restarting of re-
lined pots or relining of pots, to reduce their production 
and inventory build up. They also fear the threat of dump-
ing of metal from overseas producers to add insult to the 
injury. In conclusion while alumina production has marginal 
impact, primary aluminium production is strongly impact-

Hindalco’s Aditya 
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In India il primo caso di infezione è stato identificato verso la fine 
di febbraio/inizio marzo, e a inizio maggio abbiamo 56.561 casi 
confermati, di cui 16.881 sono guariti e 1.895 hanno perso la vita.

Nel frattempo, il governo indiano ha intrapreso una mas-
siccia opera di evacuazione dei suoi cittadini dalla Cina e 
successivamente dall’Iran, da altri Paesi del Medio Oriente, 
dall’Europa e dal Sud Est asiatico, e ha anche rimpatriato un 
gran numero di visitatori internazionali, residenti tempora-
nei, nei loro Paesi d’origine.
Finora il mondo ha trovato solo due approcci collaudati per 
prevenire la pandemia, il distanziamento sociale e i test, poi-
ché lo sviluppo del vaccino e il suo uso massivo in tutto il 
mondo è ancora lontano dalla realtà.
Considerando che l’India, con 1,3 miliardi di persone, è den-
samente popolata e che la struttura per i test e le cure è mol-
to limitata, il governo ha deciso per un blocco obbligatorio 
dal 24 marzo per tre settimane, poi prorogato fino al 17 mag-
gio. Attualmente sono in funzione solo i servizi essenziali in 
tutto il Paese: il settore medico, farmaceutico, alimentare, 
bancario, energetico, idrico e tutti i relativi servizi di sup-
porto. La maggior parte delle industrie di processo continuo 
è autorizzata ad operare. Sono stati definiti piani per la ria-
pertura calibrata delle industrie e dei servizi, in alcuni set-
tori i rigidi protocolli hanno iniziato a funzionare in modo 
sistematico dal 20 aprile. Durante questo periodo si sta svol-
gendo una massiccia attività di test, isolamento e costruzio-
ne di strutture di cura in tutta l’ India. Tutti i voli, i servizi fer-
roviari, gli autobus fra città e stati, i servizi di taxi sono fermi. 
Le persone possono uscire solo per l’essenziale e mantengo-
no l’igiene, la disciplina e la distanza obbligatorie. In poche 
parole, limitandosi ai test effettuati (circa 1,4 milioni di test 
finora), l’ India ha una media di 40 persone contagiate per mi-
lione di abitanti, rispetto alla media globale di 562, che cam-
bia ogni giorno.

Quali sono le possibili conseguenze generali
per l’economia nazionale e globale?
Su una popolazione di 1,3 miliardi di abitanti, nell’ambito del 
programma del governo indiano per aiutare i poveri in que-
sti ultimi anni, sono stati attuati vari programmi di riduzio-
ne della povertà, circa 380 milioni di poveri delle zone ru-
rali, agricoltori, donne, hanno conti bancari, assicurazioni, 
accesso alla sanità gratuita e un’indennità annuale che vie-
ne loro corrisposta. Il Governo centrale ha già erogato ol-
tre 5 miliardi di dollari direttamente sui conti bancari di que-
sta popolazione povera, ha assicurato la fornitura gratuita 
di gas per uso domestico per un valore di oltre 1 miliardo di 
dollari, fornito gratuitamente circa 60 kg di cereali a ogni 
famiglia sotto la soglia di povertà e continuerà a farlo ogni 
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due settimane fino a quando dureranno le difficoltà derivan-
ti dalla pandemia. I governi statali hanno aggiunto i loro pro-
grammi di aiuto per i poveri e i bisognosi in modo che tut-
ti abbiano un adeguato sostentamento durante l’isolamento, 
oltre al sostegno di un numero enorme di ONG, di altre orga-
nizzazioni e di singoli individui.
Il governo e la Reserve Bank of India, hanno ridotto il co-
efficiente di riserva di liquidità per le banche, hanno ridot-
to significativamente i tassi di prestito pronti contro termi-
ne, hanno aumentato il potere di prelievo delle banche dalla 
Reserve Bank, hanno chiesto a tutte le banche e alle istitu-
zioni finanziarie non bancarie di prolungare tutte le rate do-
vute dei prestiti aziendali e individuali fino a tre mesi, senza 
classificarli come inadempienti, attività non fruttifere, ecc, 
e riadattare il piano di pagamento. Alle banche è stato inol-
tre chiesto di fornire un ulteriore supporto al capitale circo-
lante fino al 25% dei limiti sanciti per l’attività senza richie-
dere garanzie collaterali o margini aggiuntivi, per garantire 
che le imprese siano in grado di rispettare gli impegni assunti 
nei confronti dei propri dipendenti, appaltatori, fornitori. La 
maggior parte dei pagamenti delle imposte sono stati rinvia-
ti di 3 mesi per favorire i flussi di cassa senza alcuna disposi-
zione collegiale, ecc.
Tutto ciò equivarrebbe a un’iniezione immediata di circa 70 
miliardi di dollari nell’economia indiana. Attualmente l’eco-
nomia sta operando a circa il 35-40% del normale, quindi si 
prevede che perda circa 5-6 miliardi di dollari di PIL al gior-
no  dal 24 marzo. Man mano che il blocco si attenuerà, ci vor-
ranno almeno due o tre mesi per raggiungere un’attività eco-
nomica quasi normale, salvo gravi perturbazioni impreviste. 
Le principali agenzie di rating e l’FMI hanno previsto che la 
crescita del PIL dell’India sarà dello 0,5-1,2% rispetto al 4,8-
5,5% dell’inizio dell’anno. La disoccupazione è cresciuta da 
7% al 23%, ma il Governo ha assicurato che saranno in arrivo 
ulteriori interventi economici che copriranno quasi tutti gli 
elementi della società e delle imprese per ridurre l’impatto 
e accelerare la ripresa. Tuttavia, essendo un Paese federale 
molto popoloso e diversificato, raggiungere ognuno degli 1,3 
miliardi di cittadini rimane una sfida enorme.

Come ha reagito all’emergenza il vostro
sistema industriale dell’alluminio, nei vari segmenti?
L’industria indiana dell’alluminio sta attraversando uno shock 
dovuto al calo della domanda.  Su 3,5 milioni e mezzo di ton-
nellate di consumo, quasi 700 mila tonnellate provengono 
dal settore automobilistico, che è ormai totalmente fermo.
Il settore delle costruzioni contribuisce a circa il 10% del 
consumo di alluminio, e circa al 15% per il settore dei prodot-
ti laminati piatti, destinati all’imballaggio, al trasporto, agli 
utensili, al condizionamento dell’aria, ecc.  Anche tutte que-
ste riduzioni hanno avuto un forte impatto. D’altra parte, i 
produttori a monte, in particolare gli smelter, stanno avendo 
seri problemi di approvvigionamento, a cominciare dall’in-
terruzione delle operazioni portuali, dello sdoganamento 
tempestivo, del trasporto interno per quanto riguarda le ma-
terie prime, e gli stessi disagi subiscono i loro principali for-
nitori, come diversi produttori di coke che hanno interrotto 
le operazioni a causa della loro incapacità di importare coke 

verde, mentre i produttori di pece non sono in grado di ot-
tenere forniture di catrame. Allo stesso modo, alcune raffi-
nerie di allumina non sono in grado di mantenere gli impegni 
presi con gli enti ambientali in termini di smaltimento di fan-
go rosso o cenere delle loro centrali elettriche, così hanno 
deciso di ridurre le operazioni.
Con il drastico calo della domanda globale, la difficile lo-
gistica legata ai movimenti dei metalli, nonché i prezzi e i 
premi molto bassi dell’LME, la maggior parte dei produttori 
primari ha deciso di rallentare la produzione riducendo l’am-
peraggio delle potlines e rimandando il riavvio delle celle 
dopo rifacimento del rivestimento di refrattario. Temono an-
che la minaccia di dumping di metallo da parte dei produt-
tori d’oltremare per aggiungere al danno la beffa. In conclu-
sione, mentre sulla produzione di allumina l’emergenza ha un 
impatto marginale, la produzione di alluminio primario è for-
temente penalizzata, mentre il downstream e la produzio-
ne di alluminio da riciclo si sono fermati. A breve e medio 
termine, la domanda del settore dei trasporti e dell’edilizia 
si ridurrà in modo significativo, mentre gli altri settori do-
vrebbero risalire a un livello normale nei prossimi 2-3 mesi, a 
condizione che il blocco dell’attività industriale, iniziato dal 
20 aprile, venga progressivamente rimosso.

Come vede il futuro del settore dell’alluminio
a livello locale e globale?
La catena del valore totale globale dell’alluminio rappresen-
ta circa l’1% del PIL globale che corrisponde a circa 800 mi-
liardi di dollari, con una crescita economica globale in con-
trazione, e che potrebbe entrare in territorio negativo, con 
una ripresa limitata e un LME e premi molto bassi, sta già ri-
flettendo la situazione, con il risultato che le fonderie e le 
raffinerie cinesi chiudono e tagliano la produzione, e lo stes-
so viene fatto dai loro omologhi al di fuori della Cina. Con un 
semplice calcolo, a mio parere quest’anno la catena del va-
lore dell’alluminio globale potrebbe subire una contrazione 
di almeno il 5% nel 2019, a condizione di riuscire a contene-
re la crescita globale della pandemia entro un livello ragio-
nevole in aprile. Se ciò dovesse accadere, vari enti di ricerca 
prevedono per il 2021 un’impennata della domanda tra il 5 e 
il 6% rispetto al 2020.

Ritiene che il concetto di Green Aluminium
sarà premiato nei prossimi anni?
I produttori di Alluminio Verde sarebbero ancora in vantag-
gio grazie al loro costo più basso rispetto a quelli che pro-
ducono metallo primario a base di combustibili fossili, no-
nostante il significativo calo dei prezzi del petrolio e del 
gas. Peraltro, a breve termine, l’attenzione per promuove-
re più alluminio verde si sposterebbe verso la sopravviven-
za dei più forti, il salvataggio di vite umane e dell’econo-
mia. L’attuale pandemia ha costretto tutti noi a vivere in 
modo più ecosostenibile e ha messo l’ambiente del pianeta 
terra in una modalità di auto-correzione. Spero che ognu-
no di noi e i nostri governi accettino questa lezione di vita 
e smettano di giocare con la natura e cerchino di coesiste-
re e cooperare per la nostra esistenza collettiva e sana sul 
pianeta.                                                                                          ❚ 
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Most of the Gulf states took early action by testing 
every person coming into the country and grad-
ually closed all the borders. They brought back 
GCC nationals from abroad slowly in batches 

rather than overwhelm the health system. There has been 
excellent cooperation from the public. Despite all the ear-
ly measures and follow-ups, cases in the GCC countries 
are in the increase up to mid-April, and have not reached 
the peak. Economically, all commercial enterprises and 
schools are closed, but all the major industries remained 
operational. Aluminium production continued, shipping 
and ports are working, and logistics remains available.

What are possible general consequences
for the domestic and global economy?
To minimise the economic impact, some GCC countries, 
like Bahrain, paid the full salaries of the national employ-
ees in the private sectors, reduced or eliminated electric-
ity and water bills for three months. No doubt there will be 
huge negative economic consequences regardless of the 
region. The recovery will depend on how aggressive the 
response and how wide-reaching is going to be mainly by 
the developed economies. 
In 2008 there was clear leadership and cooperation be-
tween the region show to revive the economy, this time, 
such leadership is missing, and there is no cooperation or 
even proper communications. As a result, there will be a 
different commercial and economic dynamics post Cov-
id-19. At first, it would not be apparent, but long term will 
not be like what has been in the past. More protectionism, 
and new alliances. EU could turn this to an opportunity or 
end up with more fragmentation. If the EU openly and col-
lectively admits mistakes, shortcomings and develop clear 
plans, it would bet stronger, but if it decides to find excus-
es, it will be the end of EU as we know it. EU needs less bu-
reaucracy and more independency and engagements.

How has your industrial aluminium system, 
in the various segments, reacted to the
emergency?
GCC smelters continue to operate full capacity, ports are 
working, and shippings are functioning as before. Considering 

Aluminium industry and measures to contain 
the Covid-19 pandemic in GCC countries

Aluminium industry and Covid-19  

that 60% of primary aluminium production is for export, the 
problem has been the logistical difficulties in Europe because 
of border restrictions between them. This has negative con-
sequences, mainly on the downstream aluminium customers 
in the EU who are facing a shortage of raw materials.

How do you see the future of the 
aluminium sector locally and globally?
Aluminium will continue to be the metal of choice with a 
potential increase in demand. The long term projection for 
the total demand by 2050 is 150 million tons, 95 million 
from the primary producers and the balance from recy-
cled aluminium. Thirty years is a long period, with the un-
certainties.

Do you think that the concept of Green 
Aluminium will be rewarded in the coming 
years?
The immediate priorities are going back to the normal op-
eration by producers and users of aluminium, especially 
the down streams and fabricators, who are affected most. 
Green aluminium can wait two to three more years. 
Unfortunately, the subject of Green aluminium has been com-
mercialised by those who currently have an advantage of low 
carbon electricity generation. Their priorities have been to 
gain more premium by trying to influence the LME and other 
entities under the pretext of environmental care. Which con-
tradicts another part of their operations and the damage it 
causes to the environment. Like bauxite residuals, spent pot-
lining materials and other wastes generated. Decarbonisations 
and environmental damage mitigation need to be comprehen-
sive and fair. To avoid carbon leakage, advanced economies 
need to help emerging economies to convert to clean ener-
gy production. Today only 10% of aluminium is produced us-
ing hydroelectric electricity; the balance is gas and coal. West-
ern countries need aluminium and will not be self-sufficient. 
To introduce carbon tax will only make downstream less com-
petitive. Having said that the world needs to aim for free car-
bon-producing aluminium using the technologies that cur-
rently available and discover new ones. The inert anode and 
carbon capture technologies are among them plus improved 
collection and processing of recyclable aluminium.                    ❚

Mahmood Daylamy, 
Secretary General, of 
Gulf Aluminium Council
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La maggior parte degli Stati del Golfo ha agito tempestivamen-
te sottoponendo a test ogni persona che entrava nel paese e 
gradualmente ha chiuso tutte le frontiere. Hanno fatto rientrare 
lentamente dall’estero i cittadini dei singoli stati a scaglioni, per 
non rischiare il tracollo del sistema sanitario e da parte della po-
polazione c’è stata un’eccellente collaborazione. Nonostante le 
misure prese in prima battuta e i provvedimenti successivi, i casi 
di contagio nei Paesi del CCG sono aumentati fino a metà aprile 
senza raggiungere il picco massimo. Dal punto di vista economi-
co, tutte le imprese commerciali e le scuole sono chiuse, mentre 
tutte le principali industrie sono rimaste operative. La produzio-
ne di alluminio è continuata, le spedizioni e i porti funzionano e 
la logistica ha sempre potuto operare.

Quali sono le possibili conseguenze generali
per l’economia nazionale e globale?
Per minimizzare l’impatto economico, alcuni Paesi del Golfo, 
come il Bahrain, hanno pagato l’intero stipendio dei dipendenti 
nazionali del settore privato, riducendo o eliminando le bollette 
dell’elettricità e dell’acqua per tre mesi. Senza dubbio ci saranno 
enormi conseguenze economiche negative a prescindere dalla 
regione. La ripresa dipenderà da quanto determinata sarà la ri-
sposta e da quanto ampia sarà la sua portata soprattutto da par-
te delle economie sviluppate. 
Nel 2008 c’è stata una chiara leadership e la cooperazione tra 
regioni ha dimostrato di voler rilanciare l’economia; stavolta, 
questa leadership manca, e non c’è cooperazione e nemmeno 
una comunicazione adeguata. Di conseguenza, ci sarà una diver-
sa dinamica commerciale ed economica successiva al Covid-19. 
All’inizio non sarà evidente, ma nel lungo termine non sarà come 
in passato: assisteremo a più protezionismo e a nuove alleanze. 
L’UE potrebbe trasformare tutto questo in un’opportunità, altri-
menti potrebbe ritrovarsi più divisa. Dovrebbe correggere  gli er-
rori e le carenze  pregresse e sviluppare piani chiari aumentando  
il livello di ambizione,  ma se decidesse di accontentarsi di vola-
re basso sarebbe la fine dell’UE così come la conosciamo. In de-
finitiva,  l’UE ha bisogno di meno burocrazia e di più indipenden-
za, intraprendenza e  scelte coraggiose.

Come ha reagito il vostro sistema industriale 
dell’alluminio, nei vari segmenti, 
all’emergenza Covid19?
Gli smelter del Golfo continuano a funzionare a pieno regime, 
i porti sono aperti e le spedizioni partono come prima. Consi-
derando che il 60% della produzione di alluminio primario del 
GCC è destinato all’esportazione, il problema sono state le dif-
ficoltà logistiche in Europa a causa delle restrizioni di confine 

Mahmood Daylamy, Segretario Generale 
del Gulf Aluminium Council
L’industria dell’alluminio ed i  provvedimenti presi dai paesi 
del Golfo per affrontare l’emergenza Covid-19 

tra i Paesi. Ciò ha conseguenze negative in termini di ritardi, so-
prattutto per i clienti del downstream dell’alluminio nell’UE che 
si trovano ad affrontare una carenza di materia prima.

Come vede il futuro del settore dell’alluminio 
a livello locale e globale?
L’alluminio continuerà ad essere il metallo d’elezione con un 
potenziale aumento della domanda. La proiezione a lungo 
termine per la domanda totale entro il 2050 è di 150 milio-
ni di tonnellate, 95 milioni dai produttori primari e il saldo da 
alluminio secondario. Senza dubbio, guardando  a tutte  le 
incertezze che vediamo oggi  all’orizzonte, trent’anni  sono 
una prospettiva molto  lunga.

Pensa che il concetto di “Green aluminium” 
sarà premiante nei prossimi anni?
La priorità immediata è a mio avviso il rapido  ritorno alla 
normalità  della produzione della materia prima per i tra-
sformatori e gli utilizzatori finali di  alluminio,  il downstre-
am e la manifattura sono senz’altro i settori più colpiti dalla 
crisi da Covid-19, credo che in questa ottica  l’alluminio ver-
de  possa aspettare altri due o tre anni. 
Purtroppo, il tema dell’alluminio verde è stato commercia-
lizzato da coloro che attualmente hanno il vantaggio di pro-
durre elettricità a basse emissioni di carbonio. La loro priori-
tà è stata quella di ottenere un maggior guadagno cercando 
di influenzare l’LME e altre entità con il pretesto della tute-
la dell’ambiente, Il che contraddice un’altra parte delle loro 
operazioni e i danni che provoca all’ambiente, come i resi-
dui di bauxite, i residui di materiali di rivestimento delle cel-
le elettrolitiche e gli altri rifiuti generati. La riduzione nelle 
emissioni di carbonio e la mitigazione dei danni ambientali 
devono essere complete ed eque, sono convinto che  le eco-
nomie avanzate debbano aiutare le economie emergenti a 
convertirsi alla produzione di energia pulita. Oggi solo il 10% 
dell’alluminio è prodotto utilizzando l’elettricità idroelettri-
ca; il resto è prodotto usando gas e carbone, d’altra parte i 
paesi occidentali hanno bisogno dell’alluminio e non saran-
no autosufficienti. L’introduzione della carbon tax non farà 
quindi altro che rendere meno competitivo il downstream 
del metallo leggero. Ciò premesso, sono  comunque dell’idea 
che il mondo debba puntare ad una produzione di alluminio 
a bassa impronta di carbonio, e  potrà farlo sia  lavorando 
sul miglioramento  delle  tecnologie attualmente disponibili 
sia ricercandone di nuove, oltre ovviamente al miglioramen-
to della raccolta, recupero e riciclo dell’alluminio, materia-
le che è campione di  riciclabilità.                                             ❚
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What has the present health emergency  
generally produced in your country 
as a way of life?
As early as in January the Russian authorities established  a 
Government Coordination Council to control the incidence 
of the novel Coronavirus infection in the Russian Federation. 
In order to contain and prevent the spread of the virus the au-
thorities have announced the non-working days from March 
30 to April 3 which  were then prolonged to April 30. The 
measures vary from region to region with most strict quar-
antine measures introduced in Moscow, where the number of 
people infected with coronavirus is the highest.
The ‘non-working days’ regime does not apply to the oper-
ations of the continuous cycle enterprises, such as RUSAL. 
However, as health and safety of customers and employees has 
always been a priority for responsible businesses, the compa-
nies have implemented necessary preventive arrangements, 
for example, office staff is working from home and industrial 
workers are regularly tested for diseases and receive all means 
of protection. At the same time, the management is consid-
ering the possibility of rotational work schedule, which means 
that workers do not go home after their working shift, but stay 
at the site of the enterprise. This regime has already been im-
plemented at several energy enterprises in Russia. The Russian 
government regularly receives feedback from different com-
panies through close cooperation with industry associations. 
As a result of such cooperative work, there is now an Action 
Plan for sustainable economic development and business sup-
port. This is not a final document, and it will be updated in ac-
cordance with future development of the current situation.  

What are possible general consequences 
for the domestic and global economy?
In general, we expect economic downturn, however, it is too 
soon to estimate the scale at this point. It may be clear after 
we realize the depth and duration of the crisis. The existing 
value chains will be disturbed, however, the new ones will ap-
pear. Much will depend on how effective the measures under-
taken by the Russian Government will be as well as companies’ 
strategies.  

In Russia, primary aluminium production did not stop even during the most 
acute phase of the epidemic, but the entire downstream sector strongly 
reduced its activity. The return to normality should be an opportunity 
to push for a greater use of renewable energy and a more rational and 
sustainable use of natural resources.

Aluminium industry and Covid-19  

How has your industrial aluminium system, 
in the various segments, reacted to the 
emergency?
The declared ‘non-working days’ regime in Russia has affected 
every business area, including aluminium industry. Some of the 
enterprises were forced to cut production or even suspend 
the operations. However, there are examples, when plants in-
crease production. This refers to the producers of alumini-
um packaging for medical supplies and construction materi-
als whose products are necessary for the rapid construction 
of medicine facilities. In some cases aluminium packaging pro-
ducers have reported growth of revenues.

How do you see the future of the 
aluminium sector locally and globally?
The crisis will slow down but will not halt the growth of alu-
minium consumption worldwide and in Russia, in particular. We 
expect the inevitable increasing demand for energy and re-
source saving technologies in the future. Last year Russia 
adopted the Paris Agreement, which means that the issue will 
be on the Russian agenda.  

Do you think that the 
concept of green 
aluminium will be 
rewarded in the coming 
years?
The current situation has demon-
strated how humankind depends on 
nature and how external factors can 
impact global economy. We hope that 
rational use of natural resources will pre-
vail in the nearest future and we 
will witness the growing de-
mand for green technolo-
gies and low-carbon ma-
terials, such as ALLOW, 
the low-carbon alumini-
um introduced by RUSAL 
in 2017.                             ❚

Artem Asatur, Co-chair of Russian 
Aluminium Association
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Che cosa ha prodotto in generale l’attuale
emergenza sanitaria sullo stile di vita nel paese?
Già a gennaio le autorità russe hanno istituito un Consi-
glio di coordinamento governativo per controllare l’in-
cidenza del nuovo Coronavirus nella Federazione Russa. 
Per contenere e prevenire la diffusione del virus le auto-
rità hanno annunciato  giorni non lavorativi dal 30 marzo 
al 3 aprile, che sono stati poi prolungati al 30 aprile. Le 
misure variano da regione a regione con le più severe mi-
sure di quarantena introdotte a Mosca, dove il numero di 
persone infettate dal coronavirus è il più alto.
I l regime dei “giorni non lavorativi” non si applica alle 
operazioni delle imprese a ciclo continuo, come la RU-
SAL. Tuttavia, poiché la salute e la sicurezza dei clienti e 
dei dipendenti è sempre stata una priorità per le impre-
se responsabili , le aziende hanno attuato le necessarie 
misure di prevenzione, ad esempio, il personale d’uffi-
cio lavora da casa e i lavoratori industriali sono rego-
larmente sottoposti a test per le malattie e ricevono tut-
ti i mezzi di protezione. Allo stesso tempo, la direzione 
sta valutando la possibilità di un orario di lavoro a rota-
zione, il che significa che i lavoratori non tornano a casa 
dopo il loro turno di lavoro, ma rimangono presso la sede 
dell’impresa. Questo regime è già stato attuato in diver-
se imprese energetiche in Russia.
I l governo russo riceve regolarmente feedback da diver-
se aziende attraverso una stretta collaborazione con le 
associazioni di categoria. Come risultato di questo la-
voro di cooperazione, esiste ora un piano d’azione per 
lo sviluppo economico sostenibile e il sostegno alle im-
prese. Questo non è un documento definitivo e sarà ag-
giornato in base all’evoluzione futura della situazione at-
tuale.  

Quali sono le possibili conseguenze generali
per l’economia nazionale e globale?
In generale, ci aspettiamo un rallentamento dell’econo-
mia, ma a questo punto è troppo presto per stimarne la 
portata. Potrebbe essere chiaro dopo che ci saremo resi 
conto della profondità e della durata della crisi . Le ca-

Artem Asatur, Co-presidente 
dell’Associazione Russa dell’Alluminio
In Russia la produzione di alluminio primario non si è interrotta nemmeno 
durante la fase più acuta dell'epidemia, ma l'intero settore downstream 
ha fortemente ridotto l'attività. Il ritorno alla normalità dovrà essere 
l'occasione per spingere su un maggior uso di energie rinnovabili e un uso 
più razionale e sostenibile delle risorse naturali

tene del valore esistenti saranno perturbate, ma appari-
ranno quelle nuove. Molto dipenderà dall’efficacia delle 
misure adottate dal governo russo e dalle strategie del-
le imprese.  

Come ha reagito il vostro sistema industriale dell’al-
luminio, nei vari segmenti , all’emergenza Covid-19?
I l regime dei “giorni non lavorativi” dichiarato in Russia 
ha colpito ogni settore di attività, compresa l’industria 
dell’alluminio. Alcune imprese sono state costrette a ta-
gliare la produzione o addirittura a sospendere le ope-
razioni . Tuttavia, ci sono casi in cui gli impianti hanno 
aumentato la produzione. Si tratta dei produttori di im-
ballaggi in alluminio per forniture mediche e materiali da 
costruzione i cui prodotti sono necessari per la rapida 
costruzione di strutture mediche. In alcuni casi i produt-
tori di imballaggi in alluminio hanno segnalato una cre-
scita di fatturato.

Come vede il futuro del settore dell’alluminio
a livello locale e globale?
La crisi rallenterà ma non fermerà la crescita del consu-
mo di alluminio in tutto il mondo e in particolare in Rus-
sia. Ci aspettiamo in futuro l’inevitabile aumento della 
domanda di tecnologie per il risparmio energetico e del-
le risorse. 
L’anno scorso la Russia ha adottato l’Accordo di Parigi , 
il che significa che la questione sarà all’ordine del gior-
no in Russia.  

Ritiene che il concetto di alluminio verde
sarà premiato nei prossimi anni?
La situazione attuale ha dimostrato come il genere uma-
no dipenda dalla natura e come i fattori esterni possa-
no avere un impatto sull’economia globale. Ci auguria-
mo che l’uso razionale delle risorse naturali prevalga nel 
prossimo futuro e che si assista alla crescente doman-
da di tecnologie verdi e di materiali a basso contenuto 
di carbonio, come ALLOW, l’alluminio a basso contenuto 
di carbonio introdotto da RUSAL nel 2017.                        ❚
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Although it is still early to outline consolidated 
evaluations, it is not difficult to say that what is 
happening will mark a turning point in the histo-
ry of the economy and industry throughout Eu-

rope. Even before the emergency, Italy was already show-
ing signs of deceleration, mainly due to structural causes 
and government initiatives which were scarcely orient-
ed towards investment. The Covid-19 was twice as heavy 
a blow as the one received by our EU partners. The total 
blockage of production will have to be recovered. We will 

The best part of Italian foundries, mostly SMEs,
are located in Northern Italy, the area most 
affected by the pandemic. The restart will need 
bold industrial policy choices with investments
in innovation and environmental sustainability.

Aluminium industry and Covid-19  

have to reconsider the whole market. Restarting the ma-
chines will require an unprecedented effort, which all of us 
will have to make in terms of industrial relations, contracts 
with our suppliers and with our customers too.

What are the possible general consequences 
for the domestic and global economy?
There is no doubt that the consequences will be very sig-
nificant. Estimates point at a 3% drop in world GDP, with It-
aly among the countries most affected. There will be many 
industries which will find it very difficult to recover, and 
which will have to revise their long-term plans. One ex-
ample of this is the automotive industry, a crucial sec-
tor for foundries, which was previously struggling, but has 
now completely collapsed. Hybrid, automation, car sharing 
were the key words of pre-Covid-19 mobility. Concepts 
that today appear as unreal. What happens next? Will we 
continue to talk about cars (and to produce them) like just 
two months ago? I believe that we shall have to take into 
account what is happening also in industrial terms, to re-
spond to new demands and habits acquired by consumers. 

How has the industrial aluminium system, 
in the various segments, reacted to the 
emergency?
Most Italian smelters stopped their activities following the 
Prime Minister’s Decree dated March 22nd. Others, as part 

of the strategic supply chains, continued their produc-
tion, even though the pace was reduced. All of 

this was done having our priority clearly in 
mind: safety first! Many of our compa-

nies, including my own, are located in 
the regions of Northern Italy, those 

most affected by the pandemic. 
These are mainly SMEs, where en-
trepreneurs know their employ-
ees and their families personally. 
It is a closeness which has enabled 
us to have a direct and construc-

tive dialogue with employees and 

Roberto Ariotti, President, 
Assofond
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Roberto Ariotti, President, 
Assofond

their representatives and to find shared solutions to guar-
antee the health of all of our staff. Today we are ready to 
start again and aware that we can guarantee all the neces-
sary safety measures to protect our employees.

How do you see the future of the foundry
sector locally and globally?
The president designate of Confindustria, Carlo Bonomi, 
says that for the restart “we will need everyone. First of 
all, companies”. I agree with him. However, I would add 
that a change of pace on the part of politics will also be 
immediately necessary. That anti-industrial and state in-
tervention climate, not aimed at growth, but at making 
the country’s fragmented (and not productive) interests 
survive, must be swept away. Foundries are part of the 
same production cluster as mechanics, which contrib-
utes about 8% of GDP and employs 1.6 million people. 
Europe’s second largest manufacturing industry cannot 
be abandoned to its fate. If this were the case, someone 
would have to be held accountable. Faced with histo-
ry, faced with the workers, at the time of the next elec-
tions, but not only. We will need a government capable 
of attacking this disaster and turning it into an oppor-
tunity. We will need courageous leadership on the in-
vestment and innovation front, not divisive in political 
and democratic terms. Life has imposed a change on us 
which nobody could have imagined. Very well. Let us 
take advantage of it. 

Do you think that the concept of “green 
industry” will be rewarded in the coming years?
The focus on sustainability issues cannot fade away, indeed 
it will be a central driver for the restart. This upheaval has 
made the fragility of our planet, of our society, of our own 
species even more evident: we shall have to take it into 
consideration when designing the world of tomorrow, and 
we - if I may say so - have been doing so for some time: the 
whole sector has developed much more efficient produc-
tion processes , which are the most environmentally com-
patible in the world, and which even now define Italy as one 
of the countries where smelting means working with maxi-
mum energy, environmental and economic efficiency.
It is equally clear, however, that while continuing to con-
sider the transition to the green and circular economy as a 
priority, certain deadlines and certain steps set before the 
pandemic should, in my opinion, be reconsidered in terms 
of timing and methods. I would like to return to the ex-
ample of the automotive industry mentioned before: the 
transition to green mobility, which began hurriedly and 
with considerable risks for the survival of the European car 
industry, should be reconsidered on this occasion. Mind 
you, I say reconsidered, not abandoned, on the contrary: 
carefully re-planned - also through incentives for invest-
ment in R&D by companies - in order to reconcile the need 
for immediate recovery felt by the manufacturing indus-
try at the moment with the equally legitimate need to re-
duce emissions.                                                                          ❚
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Per quanto sia ancora presto tracciare delle valutazioni consoli-
date, non è difficile dire che quanto sta accadendo segnerà una 
svolta epocale nella storia dell’economia e dell’industria di tut-
ta Europa. L’Italia, già prima dell’emergenza, manifestava sinto-
mi di rallentamento, dovuti prevalentemente a cause strutturali 
e a iniziative, da parte del governo, poco orientate agli investi-
menti. Il Covid-19 è stata una sberla dal peso doppio rispetto a 
quella ricevuta dai nostri partner Ue. Il blocco totale della pro-
duzione dovrà essere recuperato. Dovremo metter mano all’in-
tero mercato. Riavviare le macchine richiederà uno sforzo senza 
precedenti, che tutti noi dovremo compiere sul piano delle re-
lazioni industriali, dei contratti con i nostri fornitori, come pure 
con i clienti.

Quali sono le possibili conseguenze generali
per l’economia nazionale e globale?
E’ indubbio che le conseguenze saranno molto importanti. Le sti-
me parlano di un calo del PIL mondiale del 3%, con l’Italia fra i Pa-
esi più colpiti. Saranno moltissimi i settori che troveranno non 
poche difficoltà a riprendersi, e che dovranno rivedere i propri 
piani a lungo termine. Un esempio tra tutti l’automotive: settore 
determinante per le fonderie, che prima era in affanno, mentre 
ora è collassato del tutto. Ibrido, automazione, car sharing erano 
le parole chiave della mobilità pre Covid-19. Concetti che oggi 
appaiono come surreali. Cosa succederà dopo? Continueremo a 
parlare (e quindi a produrre) di auto come appena due mesi fa? Io 
credo che si dovrà tener conto di quello che sta succedendo an-
che in termini industriali, per rispondere a nuove esigenze e abi-
tudini acquisite dai consumatori. 

Come ha reagito il sistema industriale dell’alluminio,
nei vari segmenti, all’emergenza Covid-19?
La maggior parte delle fonderie italiane ha interrotto le pro-
prie attività in seguito al DPCM 22 marzo. Altre, in quanto rien-
tranti nelle filiere strategiche, hanno proseguito la loro pro-
duzione, sia pur a ritmo ridotto. Il tutto è stato fatto avendo 
ben chiara la nostra priorità: safety first! Molte delle nostre 
imprese, compresa la mia, sono localizzate nelle regioni del 
Nord Italia, quelle più colpite dalla pandemia. Si tratta soprat-
tutto di Pmi, in cui gli imprenditori conoscono uno per uno i 
propri collaboratori e le loro famiglie. È una vicinanza che ci 
ha messo nelle condizioni di dialogare in maniera diretta e 
costruttiva con i dipendenti e i loro rappresentanti e di indi-
viduare soluzioni condivise a garanzia della salute di tutto il 
personale. Oggi siamo pronti alla ripartenza e consapevoli di 
poter garantire tutte le misure di sicurezza necessarie a pro-
teggere i nostri collaboratori

La maggior parte delle fonderie italiane, in prevalenza PMI,
sono localizzate in Nord Italia, l’area più colpita dalla pandemia.
La ripartenza avrà bisogno di coraggiose scelte di politica industriale
con investimenti in innovazione e sostenibilità ambientale

Come vede il futuro del settore della fonderia 
a livello locale e globale?
Il presidente designato di Confindustria, Carlo Bonomi, dice che 
per la ripartenza “ci sarà bisogno di tutti. Per prima cosa delle 
imprese”. Concordo con lui. Tuttavia, mi permetto di aggiungere 
che sarà immediatamente necessario anche un cambio di passo 
da parte della politica. Quel clima antindustriale e di interven-
to statale non finalizzato alla crescita, bensì per far sopravvive-
re interessi particolaristi (e non produttivi) del Paese, dev’esse-
re spazzato via. Le fonderie fanno parte del cluster produttivo 
della meccanica, che contribuisce a circa l’8% del Pil e impiega 
1,6 milioni di persone. La seconda industria manifatturiera d’Eu-
ropa non può essere abbandonata al suo destino. Se così fosse, 
qualcuno dovrà prendersi le proprie responsabilità. Di fronte alla 
storia, di fronte ai lavoratori, al momento delle prossime elezio-
ni, ma non solo. Avremo bisogno di un governo che sappia aggre-
dire questo disastro e trasformarlo in opportunità. Avremo biso-
gno di una leadership coraggiosa sul fronte degli investimenti e 
dell’innovazione, non divisiva in termini politici e democratici. La 
vita ci ha imposto un cambiamento che nessuno avrebbe potuto 
immaginare. Bene. Approfittiamone. 

Ritiene che il concetto di“green industry”
sarà premiato nei prossimi anni?
L’attenzione alle tematiche della sostenibilità non può certo ve-
nire meno, anzi sarà un driver centrale per la ripartenza. Questo 
sconvolgimento ha reso ancora più evidente la fragilità del no-
stro pianeta, della nostra società, della nostra stessa specie: do-
vremo tenerlo in considerazione nel progettare il mondo di do-
mani, e noi – mi permetta di dirlo – lo stiamo facendo da tempo: 
tutto il settore ha efficientato notevolmente i processi produt-
tivi, che sono i più eco-compatibili almondo e che rendono già 
oggi l’Italia uno dei Paesi dove fare fonderia significa farlo con la 
massima efficienza energetica, ambientale e anche economica.
È altrettanto evidente, però, che pur continuando a considera-
re prioritaria la transizione all’economia green e circolare, cer-
te scadenze e certi passaggi fissati prima della pandemia an-
drebbero a mio modo di vedere riconsiderati nelle tempistiche e 
nelle modalità. Torno all’esempio dell’automotive fatto prima: la 
transizione alla mobilità green, avviata in fretta e furia con rischi 
non indifferenti per la sopravvivenza dell’industria automobili-
stica europea, dovrebbe con questa occasione venire ripensata. 
Attenzione, dico ripensata, non abbandonata, anzi: ripianificata 
con attenzione – anche attraverso incentivi agli investimenti in 
R&D delle imprese – per conciliare le esigenze di ripresa imme-
diata che la manifattura ha in questo momento con le altrettan-
to giuste esigenze di riduzione delle emissioni.                              ❚

Roberto Ariotti, presidente Assofond
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“Ours is a production which may not seem es-
sential, but it serves water and gas distribu-
tion, chemical, zootechnical, pharmaceutical 
and food companies.  It is clear that, in spite 

of the serious health problem posed by Covid-19, we cannot 
afford to hold back our production, among other things caus-

A reflection by Mauro 
Volpi, CEO of Ebro 

Valvole and Tava in
Folzano, two medium-

sized Brescia-based 
companies belonging 

to a multinational 
group, manufacturer of 

industrial valves and a 
good user of aluminium

Too Many Uncertainties 
Hamper Recovery

ing very serious consequences for several supply 
chains of companies that provide non-interrupti-
ble services. As an entrepreneur and like many 
other people in Brescia, we got down to work, 
just as we always did, because it is in our mentali-
ty to react positively to dark times, getting ready 
to start again in compliance with rules and regulations to safe-
guard the health of those who work, but I must say that the dif-
ficulties and bureaucratic traps have turned out to be almost 
insurmountable, today with the best will in the world we have 
managed to recover after a long lockdown only one third of 
production capacity, with the risk of losing our market alto-
gether to countries which are not even too far away and which 
have been able not to stop the factories. It is a classic case of 
the so-called ‘asymmetric loss of competitiveness’. I am not a 
pessimist, far from it, but I am really worried about our ability 
to overcome this extraordinary emergency as a country, it is 
to be hoped that this pandemic will force us to change the way 
we live and work, to make us understand that with corruption 
and cunning, disregarding the rules, we cannot go very far and 
finally it is sad to discover that not even the health care system 
in Lombardy has been able to deal with the emergency, with-
out adequate means and aid, which unfortunately were lack-
ing in the moment of need. On the other hand, there has been 
no lack of sterile and annoying controversy and summary trials 
without scientific support and evidence”.                                              ❚

“La nostra è una produzione che potrebbe non sem-
brare essenziale, ma è al servizio di aziende di di-
stribuzione acqua e gas, chimiche, zootecniche, far-
maceutiche, alimentari.  E’ chiaro che nonostante 

il grave problema salute posto da Covid-19 non possiamo per-
metterci di tenere ferma la nostra produzione, tra l’altro  deter-
minando conseguenze pesantissime su diverse filiere di azien-
de che erogano servizi non interrompibili. Come imprenditore e 
come tanti altri brescianici siamo rimboccati le maniche, lo ab-
biamo sempre fatto, perché è nella nostra mentalità di reagire 
positivamente ai tempi bui, attrezzandoci a ripartire nel rispet-
to di norme e regole per salvaguardare la salute di chi lavora, ma 
debbo dire che le difficoltà e  le trappole burocratiche si sono ri-
velate quasi insormontabili, oggi con tutta la buona volontà sia-
mo riusciti a recuperare  dopo un lungo lockdown solo un ter-

La riflessione di Mauro Volpi, CEO di Ebro Valvole e Tava di Folzano, medie aziende 
bresciane appartenenti ad un gruppo multinazionale, produttore di valvolame 
industriale e buon utilizzatore di alluminio

Troppe incertezze penalizzano la ripresa

zo della capacità produttiva, con il rischio di perdere del tutto 
il nostro mercato a vantaggio di paesi neanche troppo lontani  
che hanno potuto non fermare le fabbriche. E’ un classico caso 
della cosiddetta ‘perdita di competitività asimmetrica’. Non sono 
pessimista, tutt’altro, ma  sono veramente preoccupato riguardo 
alla nostra capacità  di superare come Paese  questa emergen-
za straordinaria, è  da augurarsi che questa pandemia ci obbli-
ghi a cambiare il nostro modo di vivere e di lavorare, farci capire 
che con la corruzione e la furbizia irrispettosa delle regole non 
si può andare molto lontano ed è triste infine scoprire che nem-
meno il sistema sanitario lombardo sia stato capace di affronta-
re l’emergenza, privo di mezzi adeguati e di aiuti che purtroppo 
sono mancati nel momento del bisogno. Non sono invece man-
cate le sterili e stucchevoli polemiche  e  i processi sommari pri-
vi di riscontri ed evidenze scientifiche”.                                              ❚
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After almost five years of work on the alumini-
um sector conducted by the Industrial and Fi-
nancial Research Center “Fabio Gobbo”, LU-
ISS University, Rome, which gave rise to two 

comprehensive reports dedicated in particular to the 
competitiveness of European downstream companies 
in the sector and the problems of access to raw mate-
rials, I am following with great interest what is happen-
ing in this important industrial segment as a result of 
the Covid-19 problem, and I hope that the Eurogroup 
wil l be able to find a uniform and supportive response 
to an unprecedented economic crisis, which is putting 
many European industries to the test. 
Companies in the industry are suffering severe eco-
nomic damage as a result of the Covid-19 emergen-
cy, particularly in those European countries which have 
adopted more stringent lockdown measures. In Ita-
ly, for instance, for some segments of the aluminium 
downstream sector there has been a drop in produc-
tion of about 50% and it is cautiously estimated that 
total consumption of l ight metal in 2020 could amount 
to 1 .6-1 .7 mil l ion tonnes, which would set the indus-
try back at least ten years. The absence of an agree-
ment on intervention instruments at EU level and the 
need for some of the EU countries most affected by 
the Covid-19 emergency to adopt a total production 
shutdown is adding the consequences of asymmetric 
competition, particularly to the detriment of the many 
small and medium-sized enterprises temporarily shut 
in the downstream processing and transformation seg-
ment - which represent the main part of the aluminium 
industrial chain, accounting for over 90% in terms of 
overall employment.

Extraordinary measures are needed to ensure 
the competitiveness of aluminium companies, 
especially in support of downstream SMEs in 
those European countries where the lockdown 
has forced production to stop

Aluminium industry and Covid-19  

Green New Deal and suspension 
of tariffs on raw aluminium
Pending a negotiation which places the future of the 
Union at stake, I believe that EU institutions are called 
upon to give a signal of presence and proximity by sup-
porting small and medium-sized enterprises in the al-
uminium sector, a segment which is essential for many 
European industries and for the environmental sustain-
abil ity objectives of the EU. Based on our recent stud-
ies, I believe that a fundamental intervention in this di-
rection could be adopted immediately without the 
need to allocate additional resources, and this is the 
suspension of tariffs on raw aluminium for subsequent 
processing and manufacturing stages. This would re-
duce the production costs of downstream companies, 
l imiting plant closures and/or downward trends det-
rimental for workers and helping competitiveness on 
both domestic and foreign markets. 
This measure should be accompanied by specific in-
struments to support producers of secondary alumin-
ium from recycled metal, helping these virtuous com-
panies in all projects and activities aimed at optimising 
the recovery and recycling process from the metal-
lurgical, technological and logistical-organisational 
standpoints. The combination of these measures, which 
take on particular relevance at this time in the context 
of the Coronavirus emergency, may find an interesting 
correspondence in the stand which the European Com-
mission chose to take by setting up the Green Deal for 
an innovative governance of globalization and the fight 
against environmental and climate degradation, a path 
which, as may be read in the policy document, wil l be 
strongly focused on the development of SMEs.            ❚

Professor Cesare Pozzi, 
GRIF Fabio Gobbo, 
LUISS University, Rome

PubliTec40 - 

AL2_Covid19_Cesare Pozzi LUISS.indd   40 28/05/20   13:01



April 2020 N° 02  - 41

Industria dell’alluminio e Covid-19

Dopo quasi cinque anni di lavoro sul settore dell’alluminio 
condotti dal GRIF – Gruppo Ricerche Industriali e Finanziarie 
Fabio Gobbo dell’Università LUISS di Roma, da cui sono sca-
turiti due rapporti completi dedicati in particolare alla com-
petitività delle aziende del downstream europeo del settore 
e alle problematiche dell’accesso alle materie prime, seguo 
con grande interesse quanto sta avvenendo in questo impor-
tante segmento industriale a seguito del problema Covid-19, 
e mi auguro che l’Eurogruppo riesca a trovare una risposta 
uniforme e solidale a una crisi economica senza preceden-
ti, che sta mettendo a dura prova molte industrie europee. 
Le aziende del settore stanno subendo forti danni economici 
a causa dell’emergenza del Covid-19, in particolare nei Pae-
si europei che hanno adottato misure più stringenti di lock-
down. In Italia, ad esempio, si registra per alcuni comparti del 
settore dell’alluminio a valle un calo della produzione di cir-
ca il 50% e si stima prudentemente che il consumo totale del 
metallo leggero nel 2020 possa attestarsi su 1,6-1,7 milioni di 

Professor Cesare Pozzi, 
GRIF Fabio Gobbo, Università LUISS, Roma
Servono misure straordinarie per garantire la competitività 
delle aziende dell’alluminio, soprattutto a sostegno delle PMI 
del downstream di quei paesi europei dove il lockdown ha 
imposto il blocco della produzione. 

tonnellate, il che riporterebbe il settore indietro di almeno 
dieci anni. L’assenza di strumenti d’intervento condivisi a li-
vello comunitario e la necessità di alcuni dei Paesi dell’Unio-
ne maggiormente colpiti dall’emergenza Covid-19 di adot-
tare un blocco totale della produzione sta aggiungendo le 
conseguenze di una competizione asimmetrica, in partico-
lare a tutto svantaggio delle molte piccole e medie imprese 
ferme temporaneamente nel segmento delle trasformazioni 
e lavorazioni a valle - che rappresentano la parte principale 
della filiera industriale dell’alluminio, contando oltre il 90% 
in termini di occupazione complessiva.

Green New Deal e sospensione del dazio 
sull’alluminio grezzo
Nelle more di una trattativa intorno alla quale si gioca il fu-
turo dell’Unione, credo che le Istituzioni UE siano chiamate a 
dare un segnale di presenza e vicinanza, sostenendo le pic-
cole e medie imprese del settore dell’alluminio, un comparto 
essenziale per molte industrie europee e per gli obiettivi di 
sostenibilità ambientale dell’UE. Sulla base dei nostri recen-
ti studi, ritengo che un intervento fondamentale in tale dire-
zione possa essere adottato immediatamente senza la ne-
cessità di stanziare risorse addizionali, ed è la sospensione 
del dazio sull’alluminio grezzo per i successivi stadi di tra-
sformazione e di manifattura. In tal modo verrebbero ridotti 
i costi di produzione delle imprese del downstream, limitan-
do chiusure di impianti e/o corse al ribasso a danno dei la-
voratori e aiutando la competitività sui mercati interni e su 
quelli esteri. 
Tale misura andrebbe affiancata con specifici strumenti a 
supporto dei produttori di alluminio secondario da riciclo, 
aiutando queste imprese virtuose in tutti i progetti e le at-
tività che puntino all’ottimizzazione del processo del recu-
pero e del riciclo sotto gli aspetti metallurgici, tecnologici e 
logistico-organizzativi. L’insieme di queste misure, che assu-
mono in questo momento particolare rilevanza nel contesto 
dell’emergenza Coronavirus, possono trovare interessante 
riscontro nella scelta di campo che ha fatto la Commissio-
ne Europea impostando il Green Deal per una governance in-
novativa della globalizzazione e della lotta al degrado am-
bientale e climatico, un percorso che, da come si legge nel 
documento programmatico, sarà imperniato fortemente sul-
lo sviluppo delle PMI.                                                           ❚
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“The Covid-19 pandemic and its disruption to 
industrial production has begun to negative-
ly impact the metals industry in the USA and 
worldwide. Weak demand and excessive in-

ventories could affect aluminium prices and delay new 
smelting capacity ramp-ups. As a result of the pandem-
ic, the global economy is projected to contract sharply by 
–3% in 2020, much worse than during the 2008–09 finan-
cial crisis. In a baseline scenario—which assumes that the 
pandemic fades in the second half of 2020 and contain-
ment efforts can be gradually unwound—the global econ-
omy is projected to grow by 5.8% in 2021 as economic ac-
tivity normalizes, helped by policy support.
For now all is unknown. This comes on the heels of a diffi-
cult period for the metals industry in 2019, when it strug-
gled with tariffs and experienced early signs of a demands 
lowdown. Now, the industry is in a day-to-day mode of 
monitoring and forecasting the demand for products from 
end-users, including the automotive sector, oil and gas in-
dustries, construction sector and others, such as white-
goods (large home appliances) manufacturers. The major 
Covid-19 risk to the economy is that the health crisis will 
unfortunately be accompanied by a financial crisis. Top 3 
concerns with respect to Covid-19 are: 1- Potential glob-
al recession; 2- Financial impact, including effects on re-
sults of operations, future periods, liquidity and capital 
resources; 3- Decrease in consumer confidence thus re-
ducing consumption. 
The US and Europe’s economies could take until late 2022 
or early in 2023 to fully recover from this health emergen-
cy that has forced more than 3 billion people to stay at 
home. If the public health measures put in place including 
social distancing and lockdown measures are initially suc-
cessful, but will however fail to prevent a resurgence of the 
virus until a vaccine is developed, then the world econo-
my will experience a very slow recovery to return to the 
pre-virus period. On the other hand if the public health re-

The Covid-19 pandemic is 
inflicting high and rising human 
costs worldwide, and the 
necessary protection measures 
are severely impacting economic 
activity and aluminium market

Aluminium industry and Covid-19  

sponse is stronger and more successful, then the recovery 
period will be much shorter and we may look for a full re-
covery by beginning of 2021.
The Aluminium industry demand was ail ing before the 
current Covid-19 crisis, it is currently a market under-
performer and the demand has slowed down, and pric-
es have declined for eight consecutive weeks to be-
low USD 1,500/ton. This pricing level makes most of the 
world’s production unprofitable, the metal industry has 
never been good at responding fast to a changing mar-
ket. The scale and speed of the demand drop caused 
by Covid-19 wil l test the industry elasticity: aerospace 
industry is evaluating production cuts and automotive 
companies have reduced production or shutdown most 
of their facil ities, car sales have dropped about 80%. 
The engineering and construction industry wil l expe-
rience its own slowdown with some construction sites 
locked down.
The aluminium global sector face challenges and will re-
quire swift reactions to market dynamics, world primary al-
uminium demand may fall 6% in 2020 in comparison to pri-
or year, and as supply chains around the world have been 
disrupted, company and business leaders must prepare to 
tackle the effects in production, operating costs, trans-
portation, logistics and customer demands. The Covid-19 
outbreak is expected to dent demand and exacerbate Chi-
na’s supply surplus, while logistical issues are already dis-
rupting bauxite arrivals and shipping of alumina from refin-
eries in certain areas. 
As to the US market, though many customers in Aluminium 
sector may be eligible for government stimulus support, 
there may be a possibility that this crisis will take a cumu-
lative negative toll for some of the downstream end-users; 
unfortunately there are plenty of unknowns as to how long 
the downturn of the market will last and also to the level of 
demand requirements in the future. About Canada, its ex-
ports of total aluminium including scrap to the US stood 
at 220,000 tonnes in January 2020, an increase of 32.53% 
or 54,000 tonnes year-on-year. Obviously there will be a 
slowdown on the economy for the next year that we have 
not see impacting yet.
My final comment is that the Covid-19 pandemic has and 
wil l continue to cause widespread concern and eco-
nomic hardship for consumers, businesses and   com-
munities around the globe; the situation is fast moving 
with widespread negative impacts, full worldwide coop-
eration and an overall strategy wil l be required to con-
front this potential and invisible enemy and to get the 
world economy back on its feet”.                                   ❚

Anthony Tropeano, 
TT CONSULTING Inc
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“La pandemia di Covid-19 e la sua interruzione della produzione 
industriale hanno iniziato a incidere negativamente sull’industria 
dei metalli negli Stati Uniti e in tutto il mondo. Una domanda de-
bole e scorte eccessive potrebbero influire sui prezzi dell’allumi-
nio e ritardare lo sviluppo di nuova capacità produttiva.
Nel 2020 è prevista una contrazione del -3% dell’economia 
globale, molto peggio che durante la crisi finanziaria del 2008-
2009. Lo scenario di base, con il superamento della pandemia 
nella seconda metà del 2020 grazie all’efficacia delle misure 
di contenimento, prevede che nel 2021 l’economia globale cre-
scerà del 5,8%, anche grazie alle varie misure di sostegno sta-
tale. Ma ora siamo ancora nell’incertezza. Questa crisi è esplo-
sa dopo i segnali di difficoltà per l’industria dei metalli nel 2019, 
quando ha sofferto l’introduzione dei dazi e il calo della do-
manda. Al momento l’industria naviga a vista, monitorando 
giorno per giorno la domanda in tutti i settori, dall’automotive 
all’energia fino all’edilizia e i beni di largo consumo. La maggior 
preoccupazione è che la crisi sanitaria si accompagnerà a una 
crisi finanziaria, con tre rischi principali: 1- prevedibile reces-
sione globale; 2- Impatti finanziari sulle imprese, con riduzione 
della redditività, crisi di liquidità e svalutazione patrimoniale; 
3- Riduzione della fiducia dei consumatori e calo dei consumi.
In Usa e in Europa, l’economia dovrà attendere fino alla fine del 
2022 o all’inizio del 2023 per superare completamente questa 
emergenza sanitaria che ha costretto più di 3 miliardi di perso-
ne a rimanere a casa. Se le misure di allontanamento sociale 
e di blocco non riusciranno a prevenire una ripresa della pan-
demia fino allo sviluppo di un vaccino, l’economia mondiale ri-
tornerà molto lentamente alla situazione pre –virus. Se invece 
avranno successo, si può sperare in un pieno recupero all’ini-
zio del 2021.
L’industria dell’alluminio era in sofferenza già prima della crisi 
Covid-19. Ora la domanda è ulteriormente rallentata e i prez-
zi sono diminuiti per otto settimane consecutive fino a meno 
di 1.500 dollari/tonnellata, che rendono la maggior parte della 
produzione mondiale non redditizia. Per l’industria dell’allumi-
nio è molto difficile reagire in modo così rapido ai cambiamen-
ti del mercato e questa crisi metterà alla prova la flessibilità di 
tutti i settori: l’industria aerospaziale sta valutando i tagli alla 
produzione e le aziende automobilistiche hanno ridotto o so-
speso la produzione di fronte a un crollo dell’80% circa delle 
vendite di veicoli. Il settore delle costruzioni ha subito il bloc-
co dei cantieri. 
Il settore globale dell’alluminio dovrà reagire rapidamente alle 
dinamiche del mercato. La domanda mondiale di alluminio pri-
mario potrebbe scendere del 6% nel 2020 rispetto al 2019 e 
poiché le supply chains in tutto il mondo sono state interrotte, 

Anthony Tropeano, TT CONSULTING Inc
La pandemia di Covid-19 sta causando costi umani elevati e crescenti 
in tutto il mondo e le misure di protezione incidono gravemente sulla 
produzione e il mercato dell’alluminio

le imprese dovranno prepararsi a fronteggiare gli impatti che 
colpiranno la produzione, i costi operativi, i trasporti, la logisti-
ca e le richieste dei clienti. La pandemia  dovrebbe intaccare la 
domanda e aggravare il surplus di offerta della Cina, mentre le 
difficoltà logistiche hanno già ridotto l’approvvigionamento di 
bauxite e le forniture di allumina in alcune aree. 
Per quanto riguarda il mercato Usa, sebbene molti clienti nel 
settore dell’alluminio possano beneficiare del sostegno del 
Governo, la crisi potrebbe penalizzare gli utenti finali ed è dif-
ficile stimare quanto durerà la recessione e l’impatto sulla do-
manda. Le esportazioni totali di alluminio dal Canada verso gli 
Usa sono state pari a 220.000 tonnellate nel gennaio 2020, con 
un aumento del 32,53% (+54.000 tonnellate) su base annua. 
Ovviamente ci sarà un rallentamento dell’economia nel pros-
simo anno, che non si può ancora stimare. Il mio commento fi-
nale è che la pandemia di Covid-19 continuerà a causare pre-
occupazioni diffuse e difficoltà economiche per consumatori, 
imprese e comunità in tutto il mondo; la situazione si sta evol-
vendo rapidamente con diffusi effetti negativi, sarà necessaria 
una piena cooperazione e una strategia globale per affronta-
re questo nemico potenziale e invisibile e rimettere in piedi l’e-
conomia mondiale.                                                                               ❚
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“I think we have come through the crisis well in Germany so 
far, on the one hand because the politicians have not decided 
a complete shutdown of the economy, but have mainly start-
ed where there was a lot of public contact. Bans on contact, i.e. 
social distancing, have been important. In addition, the value of 

“Penso che finora abbiamo attraversato bene la crisi in 
Germania, perché i politici non hanno deciso un arresto 
completo dell’economia, ma hanno subito limitato i con-
tatti sociali. Il distanziamento fisico delle persone è stato 
importante, inoltre è stato riconosciuto il valore delle pic-
cole e medie imprese. Sia i Land locali sia il Governo feder-
ale stanno cercando di fornire liquidità con procedure ab-
bastanza snelle e  non burocratiche.
Dato che Aluminium Rheinfelden  ha diversificato da tem-
po i mercati di sbocco, abbiamo il vantaggio di non dover 
dipendere da un segmento specifico. Ad esempio, l’in-
terruzione della produzione nel settore automobilistico 
non ci penalizza più di tanto. Possiamo compensare ques-
to calo di vendite con altri  nostri prodotti. Ciò che ab-
biamo fatto è rafforzare i controlli sanitari, anche a livel-
lo aziendale, per mantenere la pandemia fuori dal nostro 
stabilimento.

Germany and the Covid-19 virus

L’approccio della Germania alla crisi Covid-19

Aluminium industry and Covid-19  

Erika Zender, CEO, Aluminium 
Rheinfelden GmbH

Erika Zender, CEO, Aluminium Rheinfelden GmbH

PubliTec

small and medium-sized businesses has been recognised, and 
both the federal states and the federal government are trying 
to provide liquidity with relatively unbureaucratic means.
As Aluminium Rheinfelden diversified early on, we have the ad-
vantage of not being dependent on a major segment. For ex-
ample, the production stop in the car industry does not affect 
us so much. We can compensate for this with our other prod-
ucts. What we have done is to strengthen health controls, also 
from our business perspective, to keep the pandemic out of 
our plant.
Personally, I doubt whether the New Green Deal that the EU has 
decided on will happen. Rather, I believe that we must learn to 
live in and with the pandemic and to adapt production meth-
ods and our industry to it. It goes without saying that this must 
be environmentally friendly. When we have an overall start to 
the global economy, we must not believe that we can then 
decouple ourselves from climate requirements. Interestingly 
enough, aluminium is an important part of the energy turna-
round because its properties help to save weight. 
I would also like to point out that the virus has spread particu-
larly where the air parameters were at their worst. China and 
northern Italy have the lowest air values in the world. In this 
respect, I believe that we must continue along the path of a 
CO2-poorer world. The future belongs to companies that pro-
duce CO2-neutral and transport it to the customer”.                ❚

Personalmente, dubito che il New Green Deal varato dall’UE 
avrà successo.
Piuttosto, credo che dovremo imparare a convivere con 
la pandemia adattando i processi produttivi del nostro set-
tore. Va da sé che questo adattamento deve essere rispet-
toso dell’ambiente. Quando l’economia globale ripartirà, non 
dovremo  credere di poter trascurare la lotta ai cambiamenti 
climatici. È interessante notare che l’alluminio ha un ruolo deci-
sivo nella transizione energetica, viste le sue proprietà che ai-
utano a risparmiare peso. Vorrei anche far notare che il virus 
si è diffuso in modo particolare dove i parametri della qualità 
dell’aria erano peggiori. La Cina e l’Italia settentrionale hanno 
valori di qualità dell’aria tra i peggiori al mondo. A questo prop-
osito, credo che dobbiamo continuare il percorso verso  un 
mondo più povero di CO2 in atmosfera. Il futuro appartiene alle 
aziende con un’impronta neutra di carbonio, in grado di tras-
ferire questo beneficio ai propri clienti”.                                                ❚

Industria dell’alluminio e Covid-19
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An overview of the contents of the conference “Aluminium, the 
lightness of the metal, the versatility of its alloys” held on February 
20th in Provagliod’Iseo with the aim of showing the many options 
offered by commercial alloys for extrusion, rolling, drawing, forging, 
additive manufacturing, castings and die castings

Events

PubliTec

by Giuseppe Giordano

From left: Gabriele 
Ceselin, CEO AQM, 

Alberto Pomari, 
Paolo Kauffmann 

(F.A.R.O. Club), 
Mario Conserva 

and Riccardo 
Trichilo, President 

AQM

Organized by AQM, Alluminio&Leghe magazine 
and Metef, a Congress was held on February 
20th with the significant title: “Aluminium, the 
lightness of metal, the versatility of its alloys”.

The Congress was held in Provaglio d’Iseo, amidst the 
vineyards of Franciacorta, at the headquarters of AQM, a 
non-profit company founded in 1982, which works with na-
tional and international metallurgical and manufacturing 
companies, developing outstanding expertise on industri-
al materials in various fields of application, their produc-
tion processes, the continuous improvement of the organ-
ization and the implementation of integrated management 

systems according to international standards in the various 
fields of application.
The event was a first example of partnership between Allu-
minio&Leghe magazine, AQM and Metef, the international 
aluminium exhibition which, besides its trade show aspect, 
has always provided operators with the opportunity of be-
ing informed about the latest news in the sector. 
The central theme of the conference was the versatility of 
light metal as an asset for transformers and users of alu-
minium; versatility in the metallurgical sense as the choice 
of the right alloy in every circumstance and application 
requirement with the best possible combination of me-

Aluminium Alloys as Key 
Players in Innovation
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Organizzato da AQM, dalla rivista Alluminio & Leghe e da 
Metef, si è svoltolo scorso 20 febbraio un Convegno dal tito-
lo significativo: “Alluminio, la leggerezza del metallo, la ver-
satilità delle sue leghe”.
Il Convegno si è tenuto a Provaglio d’Iseo, tra i vigneti del-
la Franciacorta, nella sede di AQM, società senza scopo di 
lucro fondata nel 1982, che opera con imprese metallurgi-
che e manifatturiere nazionali e internazionali, sviluppando 
competenze d’eccellenza sui materiali industriali in svaria-
ti campi applicativi, sui loro processi produttivi, sul migliora-

mento continuo dell’organizzazione e sull’implementazione 
di sistemi di gestione integrati secondo standard internazio-
nali nei vari campi di applicazione. L’evento è stato un primo 
esempio di collaborazione tra la rivista Alluminio & Leghe, 
AQM e Metef, l’esposizione internazionale dell’alluminio che 
da sempre oltre all’aspetto fieristico offre agli operatori la 
possibilità di essere informati sulle novità del settore. 
Il tema centrale del convegno era la versatilità del metal-
lo leggero come carta vincente per i trasformatori e gli uti-
lizzatori di alluminio; versatilità intesa in senso metallurgico 

Le leghe d’alluminio protagoniste dell’innovazione

will briefly focus on some of the speeches which most im-
pressed the public on account of their innovative contents.

Eural presents the new 2077 LF 
alloy for mechanical machining
In the following paragraphs we shall briefly discuss the 
speeches which described projects and products in whose 
development the choice of the alloy is of great importance.
The day of the Congress was marked by a great success of 
an Italian aluminium industry which ought to be considered 
before the other projects offered by the congress.
One of the most famous family-owned aluminium compa-
nies in Brescia, EURAL Gnutti, developed a new alloy which, 
after passing all the complex checks required by the reg-
istration procedure, was officially included in the Alumi-
num Association’s list under number 2077. It is not at all 
easy to obtain the inclusion of an alloy in that list, even 
though the list has been in use for about sixty years and in-
cludes more than 550 specifications including plastic pro-

chanical strength, formability, conductivity, corrosion re-
sistance, suitability for decorative and protective surface 
treatments, mechanical machinability, recyclability. 
This was therefore a technologically oriented conference 
aimed at creating new market opportunities for entrepre-
neurs, managers and technicians of aluminium transforma-
tion companies, to highlight that with a reasoned choice 
the maximum performance of the part and the finished 
component can be obtained, along with optimal produc-
tion performance conditions. 
The program of technical reports and testimonials was rich 
and complete, focused on the most significant options 
available among the commercial alloys for extrusion, roll-
ing, forging, wire rod production, additive manufacturing, 
casting and die-casting.
The congress programme underlines this “universality” of 
metal technology and the presence of over 100 partici-
pants underscores the success of the initiative.
During the congress fifteen reports were provided, sub-
divided into general presentations aimed above all at illus-
trating the different trends in the use of specific alloys in 
the various production sectors and presentations provid-
ing evidence of recent experiences of innovation. 
All participants at the Conference were given the oppor-
tunity to download the entire iconographic material of the 
papers from A&L, AQM and Metef web sites.
The opening speeches presented the market picture, with 
Paolo Kauffmann of FARO CLUB who analysed the non-fer-
rous metals sector and Mauro Cibaldi of Centroal-Assom-
et who presented the industrial segment of aluminium in Ita-
ly. In any case, we would like to refer readers to the detailed 
examination of the various reports, which they can request 
directly from the organizers. In this summary of the day we 

Eventi

Una panoramica sui contenuti del convegno “Alluminio, la leggerezza del metallo, 
la versatilità delle sue leghe” che si è tenuto lo scorso 20 febbraio a Provaglio 
d’Iseo con l’obiettivo raggiunto di mostrare le tante possibilità di scelta tra le 
leghe commerciali per estrusione, laminazione, trafilatura, forgiatura, additive 
manufacturing, colata getti e pressocolati
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cessing and foundry alloys. The obstacles are sometimes 
difficult to overcome, particularly for medium-sized com-
panies. EURAL, represented by Sales Director Giorgio Di 
Betta, explained why it was necessary to develop a new 

hard aluminium alloy with high mechanical properties. Ac-
tually, there was a lack of a turning alloy that would create a 
fine chip for high productivity. Besides, some of the alloys 
used before this novelty presented stress corrosion crack-
ing problems in different environments, which make it nec-
essary to go through special heat treatments to stabilize 
the sensitivity to stress corrosion cracking; these, howev-
er, impair the tensile characteristics. For a deeper knowl-
edge of the alloy’s characteristics, reference may be made 
to the specific article published on issue 1-2020 of Allumin-
io&Leghe, also available online.

New alloys and production processes 
for aluminium wire rod
Almost galvanized by the news of the registration of the 
new alloy, the Congress proposed a series of speeches, 
each of which would deserve an article, not only because 
of the data presented but also on account of the passion 
and commitment shown by the speakers. The task of the 
writer is to act as a reporter, choosing the themes to ex-
plore in depth among the memories requiring longer com-
ments, pointing them out to those who were not there 
and providing a reminder for those who were present. 
Two memoirs concerning wire rod  presented by Clau-

come la scelta della lega giusta in ogni circostanza ed esi-
genza applicativa con la miglior combinazione possibile di 
resistenza meccanica, formabilità, conducibilità, resistenza 
alla corrosione, attitudine ai trattamenti superficiali deco-
rativi e protettivi, lavorabilità meccanica, riciclabilità. 
Un convegno quindi di taglio tecnologico per creare nuo-
ve opportunità di mercato, destinato a imprenditori, mana-
ger e tecnici di aziende delle trasformazioni di alluminio, per 
evidenziare che con una scelta ragionata si può ottenere il 
massimo delle prestazioni del pezzo e del componente fini-
to, insieme alle condizioni ottimali di rendimento produttivo. 
Ricco e completo il programma di relazioni tecniche e di te-
stimonianze, focalizzato sulle più significative possibilità di 
scelta tra le leghe commerciali per estrusione, laminazione, 
forgiatura, produzione di vergella, additive manufacturing, 
colata getti e pressocolati.
La presenza di oltre 100 partecipanti conferma il successo 
dell’iniziativa.
Nel convegno ci sono state quindici relazioni suddivise tra 
presentazioni generali volte a illustrare soprattutto le diver-
se tendenze nell’uso di specifiche leghe nei vari settori pro-
duttivi e presentazioni di testimonianza circa esperienze re-
centi di innovazione. 
Tutti i partecipanti hanno potuto scaricare l‘intero materia-
le iconografico delle presentazioni dai siti web  di A&L, AQM 
e METEF. Ricordati gli interventi di apertura dedicati al qua-
dro di mercato, con Paolo Kauffmann   di F.A.R.O. Club che 
ha analizzato, da attento analista, il comparto dei metal-
li non ferrosi e Mauro Cibaldi di Centroal-Assomet  che ha 
presentato il segmento industriale dell’alluminio in Italia, e 
rimandando comunque i lettori all’esame di dettaglio delle 
diverse relazioni che potranno richiedere direttamente agli 

organizzatori, in questa sintesi  della giornata ci soffermere-
mo  brevemente su alcuni degli interventi che più hanno col-
pito l’interesse del pubblico per i contenuti innovativi. 

Eural presenta la nuova lega 2077 LF
per lavorazione meccanica
Nel seguito saranno brevemente trattati gli interventi che 
hanno descritto progetti e prodotti nello sviluppo dei quali è 
di grande importanza la scelta della lega. 
Il giorno del Convegno ha visto un grande successo di un’in-
dustria italiana dell’alluminio del quale si sente il dovere di 
parlarne prima di quanto altro offerto dall’evento.
Una delle più famose aziende familiari dell’alluminio bre-
sciano, EURAL Gnutti, ha sviluppato una nuova lega che, 
dopo aver passato tutte le complesse verifiche previste dal-
la procedura di registrazione, è stata ufficialmente inseri-
ta nell’elenco dell’Aluminum Association con il numero 2077. 
Non è per nulla facile ottenere l’inserimento di una propria 
lega in quell’elenco, anche se la lista è ormai in uso da circa 
sessant’anni e comprende più di 550 specifiche tra leghe da 
lavorazioni plastiche e da fonderia. Gli ostacoli sono talvol-
ta difficili da superare in particolare per le medie aziende. 
EURAL, rappresentata dal Direttore vendite Giorgio Di Betta, 
ha spiegato per quali motivi sia stato necessario lo sviluppo 
di una nuova lega d’alluminio dura, con elevate caratteristi-
che meccaniche. Infatti, mancava una lega per torneria, che 
creasse un truciolo fine per alte produttività. Inoltre alcune 
delle leghe utilizzate prima della novità hanno presentato in 
diversi ambienti, problemi di tensocorrosione, per cui occor-
re passare attraverso particolari trattamenti termici di sta-
bilizzazione della sensibilità alla tensocorrosione che però 
spingono al ribasso le caratteristiche tensili.Per una più ap-
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ceedingly heavy electric conductors! The ice has weighted 
down the cables (usually copper cables with a steel core), 
but the effect could have been different if the conduc-
tor had been made out of aluminium, which is much lighter. 

dia Pizzanelli, Trimet, and Carmelo Maria Brocato, GMS, 
are part of this selection. Wire rod, very often, is forgot-
ten both in statistics and in scientific memories. During 
the congress in Provaglio the fortunate coincidence oc-
curred of having two speakers with great professional ex-
perience, one in the product sector, the other in the field 
of specific machinery.
In Claudia Pizzanelli’s presentation, wire rod was the main 
player in the description of the products used in different 
sectors. It is particularly striking that a “mature” technol-
ogy should be involved in new developments such as the 
electric car. To do this, the main road is that of metallurgi-
cal knowledge of products without fear of complexity. For 
instance, it has been shown that for wire rod for mechan-
ical uses about fifteen different alloys are used in Trimet, 
which may be used in many physical states and with a va-
riety of products with mechanical properties in the wide 
range shown in the same table.
The main use of wire rod is in electrotechnical applications. 
The importance of looking for new metallurgical solutions 
even for “electric” wire rod is, in my opinion, well repre-
sented by a picture presented by Carmelo Brocato: what 
better example could be provided of the importance of 
the lightness typical of aluminium than by showing ex-
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profondita conoscenza delle caratteristiche della lega si ri-
corda l’articolo specifico apparso sul numero 1-2020 di Allu-
minio & Leghe, disponibile anche on-line.

Nuove leghe e processi produttivi
per la vergella d’alluminio
Quasi galvanizzato dalla notizia della registrazione del-
la nuova lega, il Convegno ha proposto una serie di presen-
tazioni per ognuna delle quali andrebbe redatto un artico-
lo, non solo per i dati presentati ma anche per la passione e 
l’impegno mostrato dai relatori. Il compito di chi scrive è di 
essere un cronista che sceglie quali temi approfondire tra le 
memorie da commentare più a lungo segnalandole a chi non 
c’era e ricordandole a chi era presente. Fanno parte di que-
sta sceltale due memorie sulla vergella presentate da Clau-
dia Pizzanelli di Trimet e Carmelo Maria Brocato di GMS. La 
vergella, molto spesso, viene dimenticata sia nelle statisti-
che sia nelle memorie scientifiche. Nella giornata di Prova-
glio si è avuto invece la fortunata concomitanza di due re-
latori con grande esperienza professionale, l’una nel settore 
del prodotto, l’altro nel campo dei macchinari specifici.
Nella presentazione di Claudia Pizzanelli la vergella è sta-
ta protagonista nella descrizione dei prodotti utilizzati in 
diversi settori. Colpisce in particolare che una tecnologia 
“matura” sia coinvolta in nuovi sviluppi quali ad esempio l’au-
to elettrica. Per far questo la strada maestra è quella del-
la conoscenza metallurgica dei prodotti senza timore della 
complessità. Ad esempio, è stato mostrato che per la vergel-
la per usi meccanici sono utilizzate in Trimet una quindicina 
di leghe diverse, utilizzabili in numerosi stati fisici e con una 
varietà di prodotti con caratteristiche meccaniche nel vasto 
range mostrato nella stessa tabella.

L’impiego principale della vergella si ha nelle applicazioni 
in elettrotecnica. L’importanza di ricercare nuove soluzioni 
metallurgiche anche per la vergella “elettrica “ è a mio av-
viso ben rappresentata da una foto presentata da Carmelo 
Brocato: quale migliore esempio dell’importanza della leg-
gerezza tipica dell’alluminio che vedere conduttori elettrici 
così troppo pesanti! Il ghiaccio ha appesantito i cavi (usual-
mente cavi in rame con anima di acciaio), ma l’effetto poteva 
essere diverso se il conduttore fosse stato realizzato in allu-
minio, ben più leggero. 
Il passo dalla vergella alla lingottiera per alluminio di secon-
da fusione è concettualmente semplice (vi è nei due casi la 
colata continua di una barra) ma tecnologicamente com-
plesso, come ben illustrato da Brocato che ha sottolineato le 
somiglianze e le differenze dei due processi.

Le leghe d’alluminio protagoniste 
dell’Additive Manufacturing 
Nuove possibilità per le leghe leggere sono venute in que-
sti ultimi anni dalle tecnologie di Additive Manufacturing 
delle quali ha trattato la presentazione di Paolo Folgarait 

Electric cables weighted down by ice
Cavi elettrici appesantiti dal ghiaccio
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may be subjected to definable mixing procedures in order 
to obtain the optimal composition for the three-dimen-
sional printing of Additive Manufacturing. With these pow-
ders, very fine granular structures are obtained without 
having to add refining agents. The achievable tensile prop-
erties are high and in almost all cases good results are ob-
tained in terms of endurance strength, creep, crack prop-
agation and electrical properties. In some cases, however, 
there are reductions in plasticity which must be corrected 
with heat treatments, reducing the hardness of the alloy.
Starting from these general aspects of the new technique, 
the speech reported data on the characteristics of prod-
ucts obtained from powders of different alloys and devel-
oped with a didactic aspect useful to everyone.

An overview of the most widely  
used extrusion alloys
At every congress there is a favourite presentation for each 
of us. For me this was the one presented by Alberto Pomari 
on the trends in extrusion and rolling alloys. The author had 
the opportunity to present forecast figures projected up to 
the next decade. Finding so many data must have been hard 
and demanding work. These figures are scattered among 
various sources, sometimes also affected by the market-

The step from wire rod to secondary smelting alumini-
um ingot is conceptually simple (there is in both cases the 
continuous casting of a bar) but technologically complex, 
as well illustrated by Brocato who pointed out the similari-
ties and differences of the two processes.

Aluminium alloys as  key players 
in Additive Manufacturing
New possibilities for light alloys have been provided in re-
cent years by Additive Manufacturing technologies, which 
were discussed in the presentation by Paolo Folgarait 
(AQM-Seamthesis). Additive Manufacturing with the use of 
metal powders is today an increasingly widespread tech-
nology, not just in the academic field; more and more 3D 
printed parts are manufactured for industrial production 
rather than prototype use. Among the most studied met-
als, already used for many products and with the best de-
velopment prospects, there are aluminium alloys offer-
ing a good supply availability often accompanied by an 
acceptable relationship between costs and performance. 
However, not all alloys can be used as they are because, 
depending on their chemical composition, they respond 
differently to sintering techniques with laser technology. 
Aluminium powders derived from such sintering processes 

(AQM-Seamthesis). L’Additive Manufacturing con uso di pol-
veri di metalli è oggi una tecnologia sempre più diffusa non 
solo in ambito accademico e sempre più particolari stampa-
ti in 3D sono realizzati per un uso non più prototipale ma di 
produzione industriale. Tra I metalli più studiati, già utilizzati 
per molti prodotti e con le migliori prospettive di sviluppo, vi 
sono le leghe d’alluminio che offrono una buona disponibi-
lità d’approvvigionamento accompagnato spesso da un ac-
cettabile rapporto tra costi e prestazioni. Non tutte le leghe 

sono però utilizzabili così come sono in 
quanto, in funzione della composizio-
ne chimica, rispondono in maniera dif-
ferente alle tecniche di sinterizzazione 
con tecnologia laser. Le polveri di allu-
minio derivate da tali processi di sinte-
rizzazione possono essere sottoposte 
a procedure definibili di mescolamento 
per ottenere la composizione ottimale 
per la stampa tridimensionale dell’Ad-
ditive Manufacturing. Con tali polveri 
si ottengono strutture granulari molto 
fini senza dover ricorrere all’aggiunta 
di affinanti. Le caratteristiche tensili 
ottenibili sono elevate e in quasi tutti 
i casi si ottengono buoni risultati di re-
sistenza a fatica, creep, propagazione 
di cricca e caratteristiche elettriche. In 
alcuni casi, però, si rilevano riduzioni di 
plasticità che devono essere corrette 
con trattamenti termici che riducono 
la durezza di lega.
Partendo da queste genericità della 

nuova tecnica, la memoria ha riportato dati sulle caratteri-
stiche di prodotti ottenuti da polveri di diverse leghe e si è 
sviluppata con un aspetto didascalico utile a tutti.

Una panoramica sulle più utilizzate per l’estrusione
In ogni convegno c’è per ciascuno di noi la presentazione 
preferita. Per me questa è stata quella presentata da Alber-
to Pomari sui trend delle leghe in estrusione e laminazio-
ne. L’autore ha avuto la possibilità di presentare dei numeri 
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a product used for the fitting of panels for various applica-
tions where lightness is the main demand.
Sinagra’s presentation described an application still intend-
ed for aeronautics in which the core of honeycomb pan-

ing strategies of major manufacturers. 
Fairly enough, where it was not possi-
ble to find official numbers, that very 
powerful judgement factor known as 
experience has been exploited. Those 
who have spent a good part of their 
professional life in the industries be-
ing considered “feel” how the market 
moves and “see” where technology is 
aiming. Thanks to their reflections and 
based on the comparison with other 
experts, they draw a trend line which 
does not need to be precise, but which 
does not reach the wrong target, even 
if it does not always hit the bull’s eye.

Innovative applications 
for aluminium foil
Aluminium foil is commonly identi-
fied with packaging applications, but 
in ProvaglioCiroSinagra, R&D manager of the Laminazi-
oneSottile group, showed a very different application in 
the production of honeycomb panels, which from a niche 
product for aeronautical or sport applications has become 

di previsione proiettati sino al prossimo decennio. Ritrovare 
molti dati deve esser stato un lavoro faticoso e impegnati-
vo. Sono numeri dispersi in varie fonti, talvolta condiziona-
ti anche da strategie di marketing dei maggiori produttori. 
Giustamente laddove non era possibile trovare numeri uffi-
ciali è stato sfruttato quel fattore di giudizio molto potente 
che è l’esperienza. Chi ha passato buona parte della propria 
vita professionale nei settori in esame “sente” come si muo-
ve il mercato e “vede” dove punta la tecnologia. Grazie alle 
sue riflessioni e in base al confronto con altri esperti si di-
segna una linea di trend che non ha bisogno di esser precisa 
ma che non sbaglia bersaglio, anche se non sempre lo colpi-
sce al centro perfetto.

Applicazioni innovative per il foglio d’alluminio
Il foglio d’alluminio viene comunemente identificato con le 
applicazioni nel packaging, ma a Provaglio Ciro Sinagra, R&D 
manager del gruppo Laminazione Sottile, ne ha mostrata 
un’applicazione affatto diversa nella realizzazione di pan-
nelli honeycomb, che da prodotto di nicchia per applicazio-
ni aeronautiche o sportive è diventato un prodotto utilizza-
to per l’allestimento di pannelli per varie applicazioni dove 
la leggerezza è la richiesta principale.
Nella presentazione di Sinagra è stata descritta un’applica-
zione ancora destinata all’aeronautica nella quale il cuore 
dei pannelli a nido d’ape è ottenuto con tecniche d’incollag-
gio di fogli in lega ENAW 5056. Dal punto di vista metallur-
gico è stato interessante seguire il processo di laminazione 
dalla placca sino a fogli di spessore di circa 70 micron. Lami-
nare a questi ridotti spessori una lega con un tenore di ma-
gnesio compreso tra 4,5 e 5,6% è un processo difficile e im-
pegnativo anche per le attrezzature di deformazione.

La presentazione di Giampaolo Barbarossa di AITAL su “Le-
ghe da trattamenti superficiali“ ci ha ricordato come il ri-
spetto dell’aspetto e delle caratteristiche funzionali dello 
strato superficiale dipenda non solo dall’utilizzo dei corret-
ti parametri del processo di anodizzazione e di trattamento 
superficiale e dall’uso d’idonei prodotti di rivestimento ma 
anche dalla valutazione della composizione chimica e del-
lo stato metallurgico della lega di alluminio. E’ inoltre n fat-
tore importante l’omogeneità strutturale del semilavorato.
E’ parsa di particolare interesse la tabella che elenca e di-
stingue il comportamento dei diversi composti intermetalli-
ci presentii semilavorati di varie leghe. In particolare i com-
posti (1) si ossidano e si disciolgono molto rapidamente e lo 
strato d’ossido che si forma è sottile e poroso. I composti (2) 
possono dare luogo a parziali dissoluzioni nello strato d’os-
sido mentre i (3) vi rimangono inglobati. 

Low-carbon aluminium per il settore automotive 
La presentazione di Roberto Mastrangelo di Hydro era divisa 
in due parti, la prima dedicata al prodotto “verde” Reduxa™, 
l’altra finalizzata a presentare nuove leghe a elevata capacità 
di assorbimento d’energia per applicazioni automobilistiche.
Reduxa è definito da Hydro come “prodotto“ ma si tratta in 
realtà di alluminio primario ottenuto con la massima atten-
zione agli aspetti ambientali, tanto da diventare uno speci-
fico “Low-carbon aluminium“. L’obiettivo è trovare le condi-
zioni per raggiungere il target di 4 chilogrammi di CO2 per 
chilogrammo d’alluminio entro il 2030 partendo da un va-
lore europeo attuale di 6,7 kg di CO2 e un valore globale di 
18 kg, fortemente influenzato dal valore cinese di 20 kg de-
terminato dal grande uso in questo paese di carbone per la 
produzione di energia elettrica. Reduxa è prodotto solo con 
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els is obtained with ENAW 5056 alloy sheet bonding tech-
niques. From a metallurgical standpoint, it was interesting 
to follow the rolling process from the plate to sheets with 
a thickness of about 70 microns. Laminating an alloy with 
a magnesium content between 4.5 and 5.6% to these re-
duced thicknesses is a difficult and demanding process 
even for deformation equipment.
The presentation by Giampaolo Barbarossa, AITAL, on “Al-
loys for surface treatments” reminded us that the respect 
of the appearance and functional characteristics of the sur-
face layer depends not only on the use of the correct pa-
rameters of the anodizing and surface treatment process 
and the use of suitable coating products but also on the 
evaluation of the chemical composition and metallurgical 
state of the aluminium alloy. The structural homogeneity of 
the semi-finished product is also an important factor.
The table shown, which lists and distinguishes the behav-
iour of the different intermetallic compounds present in 
the semis of various alloys, seemed particularly interest-
ing. Specifically, some compounds (1) oxidise and dissolve 
very quickly and the oxide layer that forms is thin and po-
rous. Other compounds (2) may give rise to partial dissolu-
tions in the oxide layer while yet other compounds (3) re-
main embedded in it. 

energia rinnovabile e con il massimo utilizzo di sfridi e rot-
tami. L’obiettivo quantitativo legato all’uso di Reduxa è di ri-
durre le emissioni di CO2 di circa 4 milioni di tonnellate, pari 
alle emissioni di 1,2 milioni di automobili.
La seconda parte della presentazione è stata dedicata, come 
detto, alle nuove leghe con elevata capacità di assorbimen-
to di energia che Hydro sta in già in parte producendo indu-
strialmente e in parte ancora oggetto di R&D. Tali leghe sono 
chiamate HyCrush™. La figura  mostra il livello di caratteri-
stiche tensili ottenibili con le diverse leghe in funzione della 
loro produttività in estrusione. Le leghe HyCrush apparten-
gono alla famiglia 6000 ma con valori diversi del rapporto 
tra Mg e Si che si presenta in un ampio intervallo, così da of-
frire una capacità di assorbimento d’energia differenziata.

Le novità in fonderia
La fonderia, le leghe specifiche per pressocolata, le nuove ap-
plicazioni nei maggiori settori di sviluppo, sono stati i temi della 
seconda metà del convegno. Veramente didascalica e completa 
la presentazione di Annalisa Pola (Università di Brescia) sulle le-
ghe da fonderia in conchiglia e da pressocolata. E’ stata una le-
zione completa, ricca di tabelle, micrografie e immagini virtua-
lizzate da analisi SEM. La collezione di slides potrebbe diventare 
un’ottima lezione online: invito la professoressa Pola a pensarci!
Pochi settori produttivi hanno subito intensi cambiamenti 
come la fonderia d’alluminio e, all’interno del settore, an-
cora più sorprendenti sono i progressi della pressocolata. 
Come non restare ammirati di fronte a una Gigapressa come 
quella presentata da Riccardo Ferrario, General manager di 
IDRA, voluta da TESLA per realizzare un’idea che appare a 
prima vista un sogno: ridurre da 70 a quattro e poi a uno il 
numero di parti del telaio di un’automobile. La trasformazio-

ne del sogno in realtà passa attraverso la realizzazione del-
la più grande macchina di pressocolata al mondo. Se oggi 70 
robot si affannano ad assemblare i componenti del telaio, 
appare chiaro che il sogno porterà anche un forte risparmio 
in termini d’investimenti e gestione di una linea di montaggio 
che diverrà molto più semplice.
Nella presentazione di Enio Gritti, responsabile della fonde-
ria FMB (Gruppo OMR), l’autore ha inteso dimostrare che nei 
getti le caratteristiche tensili sono principalmente determi-
nate dalla distanza tra i rami delle dendriti espressa dal pa-
rametro SDAS (Secondary Dendrites Arm Space) e non dal 
tipo di lega e nemmeno dalle operazioni di colata, ma dai 
disegnatori dei getti che definiscono i rami di colata, da chi 
progetta gli stampi e da chi sviluppa la simulazione di cola-
ta. Non sono esperto di fonderia ma mi sembra un’afferma-
zione interessante, certamente supportata da un ammirevo-
le lavoro sperimentale. Per dimostrare quanto sopraddetto, 
sono state prese in considerazione sia la lega 42100 primaria 
e la lega 43000 secondaria. Sono state colate in uno stampo 
dopo un’intensa pulizia del forno, una buona scorificazione 
e un forte degrassaggio. Fissata la temperatura dello stam-
po per avere una transizione liquido- solido in pochi secon-
di e generare strutture con SDAS inferiori a 30 micron, sono 
state rilevate caratteristiche tensili che sono risultate simi-
li per le due leghe e sui livelli massimi previsti dalla norma.
Stuart Wiesner di Aluminium Rheinfelden ha presentato al-
cune leghe specificatamente sviluppate per nuove applica-
zioni strutturali in vari settori. Ad esempio nel settore auto-
motive l’uso di questi materiali è previsto per scambiatori di 
calore, contenitori di batterie per auto elettriche, elementi 
riscaldanti. Sono perciò ricercati materiali con buona con-
ducibilità termica ed elettrica. Tra le slides della presenta-
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Low-carbon aluminium for the 
automotive sector
The presentation by Roberto Mastrangelo, Hydro, was di-
vided into two parts, the first dedicated to the “green” 
product Reduxa™, the other aimed at presenting new al-
loys with high energy absorption capacity for automotive 
applications.
Reduxa is defined by Hydro as a “product”, but it is actual-
ly primary aluminium obtained with the utmost attention 
to environmental aspects, so much so that it has become 
a specific “Low-carbon aluminium”. The objective is to find 
the conditions to reach the target of 4 kilograms of CO2 
per kilogram of aluminium by 2030 starting from a current 
European value of 6.7 kg and a global value of 18 kg, strong-
ly influenced by the Chinese value of 20 kg determined by 
the great use in this country of coal for the production of 
electricity. Reduxa is produced only with renewable ener-
gy and with the maximum use of scrap metal. The quantita-
tive aim linked to the use of Reduxa is to reduce CO2 emis-
sions by about 4 million tons, equal to the emissions of 1.2 
million cars.
The second part of the presentation was dedicated, as 
mentioned before, to the new alloys with high energy ab-
sorption capacity that Hydro is already partly producing in-

dustrially and partly still under R&D. These alloys are called 
HyCrush™. The figure  shows the level of tensile properties 
which may be obtained with the different alloys according 
to their extrusion productivity. HyCrush alloys belong to 
the 6000 family but with different values of the ratio be-
tween Mg and Si which is in a wide range so as to have a dif-
ferentiated energy absorption capacity.

New products in the foundry
Foundries, specific die-casting alloys, new applications in 
major development sectors were the topics of the second 
half of the conference. The presentation by Annalisa Pola 
(University of Brescia) on shell and die casting alloys was 
truly didactic and complete. It was a comprehensive lecture, 
full of tables, micrographs and images virtualized by SEM 
analysis. The slides collection could become an excellent 
online lesson: I would invite Professor Pola to think about it!
Few production sectors have undergone such intense 
changes as the aluminium foundry and, within the industry, 
the progress of die casting is even more surprising. It is im-
possible not to marvel at a Gigapress like the one present-
ed by Riccardo Ferrario, General Manager of IDRA, commis-
sioned by TESLA to realize an idea that at first sight appears 
to be a dream: to reduce the number of parts of the chas-

zione si trovano alcune tabelle che riportano i dati di con-
ducibilità oltre alle caratteristiche tensili di varie leghe in 
differenti stati fisici. Per alcune leghe si riportano anche i 
risultati positivi di resistenza alla corrosione e interessanti 
dati sull’attacco da parte della lega fusa alla superficie del-
lo stampo d’acciaio in pressocolata.
L’ultima presentazione del convegno è stata condotta da 
Claudio Mus, Technical-R&D Director di Endurance Overse-
as, che ha mostrato le possibili interazioni di oggi e di doma-
ni tra getti d’alluminio e sistemi di mobilità elettrica, vale a 
dire le diverse tipologie di auto elettrica, scooter ed e-bike. 
Il passaggio da motore a combustione interna a quello elet-
trico o a soluzioni ibride richiede una riprogettazione di mol-

te parti e la creazione di componenti che non sono presen-
ti nelle auto tradizionali quali il contenitore per le batterie. 
E’ stato mostrato che il massimo utilizzo di getti d’alluminio 
si ha nelle soluzioni ibride, che per definizione aumentano 
i particolari anziché sostituirli. L’alluminio è presente nella 
produzione di batterie che non alimentano solo veicoli ma 
anche macchinari più semplici come utensili elettrici profes-
sionali e hobbistici, come i tosaerba per parchi e giardini. Un 
obiettivo è proprio collegare i diversi settori. Ad esempio le 
batterie in serie montate sulle automobili, che mantengo-
no una sufficiente capacità d’accumulo di energia a fine vita 
del veicolo, possono essere disassemblate e utilizzate van-
taggiosamente in altre applicazioni.                                            ❚
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the secondary 43000 alloy have been taken into consid-
eration. They were cast in a mould after an intense cleaning 
of the furnace, good slagging and strong degreasing. Having 
fixed the mould temperature in order to have a liquid-solid 
transition in a few seconds and to generate structures with 
SDAS below 30 microns, tensile properties were found that 
were similar for the two alloys and at the maximum levels 
foreseen by the standard.
Stuart Wiesner from Aluminium Rheinfelden presented some 
alloys specifically developed for new structural applications 
in various sectors. For example, in the automotive sector 
these materials are used for heat exchangers, electric car 
battery containers, heating elements. Therefore, materials 
with good thermal and electrical conductivity are required. 
Among the slides of the presentation there are some tables 
that show the conductivity data as well as the tensile prop-
erties of various alloys in different physical states. For some 
alloys there are also the positive results of corrosion resist-
ance and interesting data on the adherence of the molten 
alloy to the surface of the steel die-cast mould.
The last speech of the conference was delivered by Clau-
dio Mus, Technical - R&D Director, EnduranceOverseas, 
who showed the possible present and future interactions 
between aluminium castings and electric mobility systems, 
that is, the different types of electric cars, scooters and 
e-bikes. The transition from internal combustion engine to 
electric or hybrid solutions requires a new design of many 
parts and the creation of components which are not pres-
ent in traditional cars such as the battery container. It has 
been shown that the maximum use of aluminium castings is 
in hybrid solutions, which by definition increase the parts 
instead of replacing them. Aluminium is present in the pro-
duction of batteries which not only power vehicles but also 
simpler machinery such as professional and hobby power 
tools, such as lawnmowers for parks and gardens. One aim 
is precisely to connect the different sectors. For instance, 
batteries in series mounted on cars, which maintain suffi-
cient energy storage capacity at the end of the vehicle’s 
life, may be disassembled and used advantageously in oth-
er applications.                                                                                ❚

sis of a car from 70 to four and then to one. The transfor-
mation of the dream into reality passes through the realiza-
tion of the largest die-casting machine in the world. If today 
70 robots struggle to assemble the chassis components, it 
is clear that the dream will also bring significant savings in 
terms of investment and management of an assembly line 
that will become much easier.
In the presentation by Enio Gritti, head of the FMB found-
ry (OMR Group), the author aimed at demonstrating that in 
castings the tensile properties are mainly determined by 
the distance between the branches of the dendrites ex-
pressed by the SDAS (Secondary Dendrites Arm Space) pa-
rameter and not by the type of alloy or even by the casting 
operations, but by the designers of the castings who de-
fine the casting branches, by those who design the moulds 
and by those who develop the casting simulation. I am not a 
foundry expert but it seems to me an interesting statement, 
certainly supported by an admirable experimental work. To 
demonstrate the above, both the primary 42100 alloy and 
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In the darkest time of the lockdown of many Countries 
worldwide, GMS/Engitec has been contracted by one 
of the largest nonferrous Rod Producer in Europe, for 
supplying a technological package of equipment called 

“Modernization to Safety”for their existing Al Rod Plant.

GMS (Engitec Group) will provide an innovative 
technology package which will improve the safety of 
Operations of an European aluminium rod plant. An order 
acquired at the height of the Covid-19 crisis

The Contract, on EPC (Engineering Procurement Con-
struction) basis, covers the supply, installation and com-
missioning of equipment designed for making safe– with-
out any manual intervention of the Operators – the most 
critical and hazardous operations of the Al Rod Plants 

Al rod coils ready 
for shipment

Bobine di vergella 
di alluminio pronte 

per la spedizione

Aluminium Rod

by Carmelo Maria Brocato, GMS, Sales & Marketing Director, Aluminium BU

Covid-19 Emergency Does 
Not Stop Innovation
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Nel momento più buio e drammatico del “lockdown” di molti Pa-
esi del mondo, uno tra i più importanti produttori di vergella di 
metallo non ferroso in Europa ha sottoscritto con GMS/Engi-
tec un accordo per la fornitura di un pacchetto impiantistico/
tecnologico, chiamato “Modernization to Safety”, destinato al 
proprio impianto di produzione di vergella di alluminio.
Il Contratto, su base EPC (Engineering Procurement Con-
struction), prevede la fornitura e la messa in servizio dei mac-
chinari progettati e predisposti per evitare interventi manuali 
degli Operatori durante le fasi di avviamento linea ed arresto 

treno di laminazione in emergenza. Notoriamente queste fasi 
sono le più critiche e pericolose nella gestione di linee di pro-
duzione vergella.
La macchina principale di questo pacchetto tecnologico è il si-
stema AGA (acronimo per Aladdin Guiding Arms) che è stato 
ideato e progettato da GMS/Engitec per la trazione e la guida 
della barra di alluminio durante il transitorio di avviamento. Lo 
schizzo 3D, riportato in queste pagine, mostra la configurazio-
ne generale del sistema AGA. Come si può vedere AGA include 
due bracci mobili (6a e 6b), ciascuno dotato di cingolo moto-

GMS (Gruppo Engitec) fornirà un innovativo pacchetto tecnologico che migliorerà 
la sicurezza delle operazioni di un impianto europeo per la produzione di vergella 
d’alluminio. Una commessa acquisita nel pieno della crisi Covid-19

such as start-up and emergency bar cropping occurring 
in the unlucky event of cobble formation in the Roll-
ing Mill.
The key equipment included in this package is the so-
called AGA System (acronym for Aladdin Guiding Arms), 
that has been conceived and designed by GMS/Engitec 
for pulling and guiding the cast bar during the start-up 
transient.
As can be seen in the 3D sketch, the AGA namely com-
prises two tilting arms (6a and 6b) each one equipped 
with motorized caterpillar. During the startup transient, 
each of the two arms, moves against the cast bar (8) 
emerging from the crystallizing wheel (2) so that the 
cast bar is, at the same time,  pushed against the roll-
er way of the bar deflector (5) and pulled towards the 
exit of the bar deflector. It must be underlined that the 
sequence of such operations is performed without any 
hazardous manual intervention of Operators.
The AGA System, complete with bar deflector, has been 
conceived for the installation onto almost all existing 
crystallizer machines in operation worldwide. Obvious-
ly, the motorized arms and the cast bar deflector will be 
tailored to the specific configuration of each crystalliz-
er machine.
The AGA System, is extremely beneficial especially for 
those Plants dedicated to the production of alloyed rods 
where, the setting procedures of crystallizing param-
eters for new products, might require several cycles of 

L’emergenza Covid-19 non ferma l’innovazione
 Vergella d'alluminio

Al rod is the 
semi-finished 
material 
necessary for the 
manufacturing 
of overhead 
conductors 
worldwide used 
for the transport 
and distribution of 
electrical energy

La vergella 
di alluminio 
è il semilavorato 
di base necessario 
per la produzione 
di conduttori 
elettrici utilizzati 
per il trasporto 
e la distribuzione 
dell’energia 
elettrica
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rizzato. Durante le fasi di avviamento questi bracci “cingolati”, 
ruotando verso il basso, intercettano e accompagnano la barra 
di alluminio (8) che avanza dalla ruota cristallizzatrice(2) con-
tro la via a rulli del deflettore (5), trascinandola al contempo 
verso l’uscita del deflettore stesso. 
Come già detto, la sequenza di lavoro riassunta svincola gli 
operatori dai rischiosi interventi manuali di estrazione e guida 

della barra di alluminio. Il dispositivo AGA, completo di deflet-
tore, è stato concepito per essere installato sulla maggior par-
te di macchine di colata in esercizio nel mondo. Ovviamente 
in sede di progetto sia i bracci motorizzati sia il deflettore sa-
ranno adattati alla specifica configurazione della macchina di 
colata.
Il sistema AGA è estremamente vantaggioso nelle linee dedica-
te alla produzione di vergella in lega, dove la messa a punto dei 
parametri di processo per nuovi prodotti può richiedere svaria-
ti cicli di avviamento/arresto del processo di colata e lamina-
zione e persino la gestione della barra profondamente cricca-
ta o addirittura frammentata.

Priorità assoluta: la sicurezza!
La “Modernization to Safety”che stiamo cercando di illustrare 
include anche tutta una serie di macchine studiate per rende-
re sicure e più efficienti le operazioni di rottamazione barra e 
di movimentazione/raccolta degli spezzoni, ma la descrizione 
dettagliata di queste apparecchiature andrebbe oltre lo scopo 
di questo breve articolo. La filosofia EPC – cavallo di battaglia 
del Gruppo Engitec da sempre – applicata a questo contratto, 
permette di evitare al cliente ogni distrazione dalla propria at-
tività e l’inevitabile aggravio di costi e stress che possono di-
venire imponenti, quando le attività di montaggio e messa in 
servizio dei macchinari prevedono responsabilità condivise tra 
cliente e fornitore. 
Il Gruppo Engitec è molto orgoglioso di questo importante con-
tratto ed è disponibile a fornire, per impianti vergella esistenti, 
modernizzazioni/revamping indirizzati ai criteri “Industry 4.0” 
e consulenze tecniche e tecnologiche indirizzate alla riduzio-
ne dei costi di produzione.                                                                  ❚

….we make simple the metal complexity….

start and stop of casting and rolling process and the man-
agement of deeply cracked or even not formed cast bar.

Safety first!
The “Modernization to Safety” we are trying to illustrate 
includes also the equipment for making safe and more 
efficient the methodology of cropping the cast bar and 
the handling/collection of chopped bars, but the de-
tailed description is beyond the scope of this short ar-
ticle.
The EPC philosophy –  “bread and butter” of Engitec 
Group since ever - applied to this Contract, allows the 
Client to avoid any distraction from his duties and the 
inevitable extra costs and stress which might arise, and 
become very significative,when the erection and com-
missioning activities are under shared responsibilities 
between Client and Supplier. 
Engitec Group is very proud about this important Con-
tract and is eager to provide, for existing Al Rod Plants, 
modernization/revamping tailored on Industry 4.0 con-
cepts, and technical and technological consultancies ad-
dressed to the reduction of production costs.                    ❚

….we make simple the metal complexity….

Aluminium Rod

Aladdin Guiding Arms (AGA) System 
1 Crystallizing machine 
 Macchina di cristallizzazione

2 Crystallizing wheel
 Ruota cristallizzatrice 

3  Band tensioning wheel 
 Ruota di tensionamento nastro

4a and 4b   Band positioning wheels
 Ruote di posizionamento nastro

5  Cast bar deflector
 Deflettore barra

6a and 6b  Movable caterpillarized arms of the AGA 
 Bracci mobili caterpillar del sistema AGA

7  Safety protection
 Protezioni di sicurezza

8  Aluminium cast bar
 Barra d’alluminio solidificata 

9  Band 
 Nastro
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Making customers’ future safer, with a govern-
ance of competitive and non-competitive 
threats which affect their operations: this is 
the mission of Future Age, a Brescia-based 

entrepreneurial concern operating in the field of risk 
management which, since 2016, has been working 
alongside companies, helping them to preserve busi-
ness continuity and identify the opportunities gener-
ated by a correct and proactive risk management ac-
tivity.
“In recent years, the interest of companies in risk man-
agement issues has grown considerably, since in the 
course of their activities every company is subject to 
a series of threats which affect their operations and 

Close to companies to strategically address risk 
management and the uncertainty of competitive 
scenarios. Especially in the days of Covid-19

therefore their abil ity to generate value,” Paolo Borgh-
etti, founder and CEO of Future Age, explained.
Uncertainty represents both a risk and an opportunity 
and can potentially reduce or increase the value of the 
company. “Future Age”, Borghetti continued, “propos-
es an integrated risk management process (ERM, Enter-
prise Risk Management) which helps management and 
the Board of Directors to make decisions compatible 
with the company’s risk profile and consistent with cor-
porate objectives. Our approach is to establish long-
term relationships with our customers, encouraging a 
transfer of know-how and also participating in risk: an 
important component of our compensation is l inked to 
the achievement of expected results”. 

Future Age: Enterprise Risk 
Management at Companies’ 
Service

Paolo Borghetti, 
founder and CEO 

of Future Age
Paolo Borghetti, 

fondatore e 
amministratore 

delegato  
di Future Age

Corporate Information

by Roberto Guccione
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Rendere il domani dei clienti più sicuro, con una governance del-
le minacce di natura competitiva e non competitiva, che ne in-
fluenzano l’operatività: è questa la mission di Future Age, realtà 
imprenditoriale bresciana operante nel campo del risk manage-
ment che dal 2016 affianca le imprese, aiutandole a preservare la 
continuità aziendale e a individuare le opportunità che si gene-
rano da una corretta e proattiva attività di gestione del rischio. 
“Negli ultimi anni è cresciuto notevolmente l’interesse delle 
aziende per le tematiche relative al risk management in quanto 
nel corso delle proprie attività ogni impresa è soggetta a una se-
rie di minacce che influenzano l’operatività e quindi la capacità 

di generare valore” analizza Paolo Borghetti, fondatore e ammi-
nistratore delegato di Future Age.
L’incertezza rappresenta sia un rischio che un’opportunità e può 
potenzialmente ridurre o accrescere il valore dell’azienda. “Fu-
ture Age”, prosegue Borghetti. “propone un processo di gestio-
ne integrata dei rischi (ERM, Enterprise Risk Management) che 
affianca il management e il Cda nell’assumere decisioni compa-
tibili con il profilo di rischio della società e coerenti con gli obiet-
tivi aziendali. Il nostro approccio è di stringere rapporti di lunga 
durata con i nostri clienti, favorendo un trasferimento di know-
how e anche partecipando al rischio: una componente impor-

Accanto alle imprese per affrontare in modo strategico la gestione dei rischi
e l’incertezza degli scenari competitivi. Soprattutto in tempi di Covid-19

terms of traceability), maintaining a high attention to envi-
ronmental aspects and applying the logic of circular econ-
omy. A context where Future Age applies an ERM approach 
to risks which involves activities along the entire supply 
chain:
- Audits of strategic suppliers and their evaluation through 
specific vendor’s ratings;
- Process mapping with identification of the company’s 
critical issues and related remediation plan;

Future Age: Enterprise risk management
a servizio delle aziende

 Informazioni dalle aziende

Managing the risks of the aluminium
supply chain
Future Age is specialized in risk management of companies 
linked to the aluminium supply chain, so much so that 60% 
of its customers are refiners, manufacturers of die cast-
ings , die casting moulds, manufacturers of light alloy com-
ponents and extruders. 
This is an industrial sector characterized by the need to 
improve process efficiency and product quality (even in 
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tante del nostro compenso è infatti legata al raggiungimento dei 
risultati attesi”. 

Gestire i rischi della filiera dell’alluminio
Future Age è specializzata nel risk management delle aziende 
legate alla filiera dell’alluminio, tanto che il 60% dei suoi clienti è 
composto da refiners, produttori di getti pressocolati, di stampi 
per pressocolata, produttori di componenti in leghe leggere ed 

estrusori. Si tratta di un settore industriale caratterizzato dal-
la necessità di migliorare l’efficienza dei processi e la qualità dei 
prodotti (anche in termini di rintracciabilità), mantenendo un’e-
levata attenzione agli aspetti ambientali e applicando le logi-
che dell’economia circolare. Un contesto dove Future Age appli-
ca un approccio ERM ai rischi che prevede attività lungo l’intera 
supply chain:
Audit sui fornitori strategici e relativa valutazione attraverso 
specifici vendor’s rating;
Mappatura dei processi (Process mapping) con identificazione 
delle criticità aziendali e relativo piano di remediation;
Presentazioni mirate per i clienti dell’impresa per illustrare lo svi-
luppo della funzione ERM all’interno dell’azienda;
Elaborazione del piano di business continuity;
Calcolo del MAO (Maximum Acceptable Outage) per ciascun 
cliente, vale a dire il tempo massimo ritenuto accettabile d’in-
terruzione delle forniture a causa di un evento avverso;
Sviluppo e gestione dei piani di crisis management riguardo ai 
“cigni neri” che possono colpire l’azienda.
Durante l’attuale crisi legata al Covid-19, Future Age ha affian-
cato 27 aziende bresciane mitigando l’impatto dell’emergenza e 
in passato ha gestito crisi aziendali dovute a inquinamenti am-
bientali radioattivi, terremoti, incendi e perdita di figure chia-
ve all’interno dell’azienda. Un’efficace gestione dei rischi è par-
ticolarmente importante per le aziende del settore automotive, 
molto numerose nella filiera dell’alluminio. La certificazione IATF 
(International automotive task force) prevede infatti il risk mana-
gement nelle aziende, attraverso il ricorso alla tecnica FMEA, fin 
dagli anni ’90. Oggi, per i fornitori automotive, lo sviluppo del-
la funzione ERP è un importante elemento per confermare l’affi-
dabilità e la resilienza dell’azienda.                                                     ❚

- Targeted presentations for the company’s customers to 
illustrate the development of the ERM function within the 
company;
- Development of the business continuity plan;
- Calculation of the MAO (Maximum Acceptable Outage) 
for each customer, that is, the maximum acceptable time 
of interruption of supplies due to an adverse event;
- Development and implementation of crisis management 
plans regarding the “black swans” that may affect the com-
pany.
During the current crisis linked to Covid-19, Future Age 
worked alongside 27 companies in Brescia mitigating the 
impact of the emergency and in the past it managed com-
pany crises due to radioactive environmental pollution, 
earthquakes, fires and loss of key figures within the com-
pany.
Effective risk management is particularly important for 
companies in the automotive sector, which are very nu-
merous in the aluminium supply chain. The IATF (Interna-
tional automotive task force) certification envisages risk 
management in companies, through the use of the FMEA 
technique, since the 1990s. Today, for automotive sup-
pliers, the development of the ERP function is an impor-
tant element to confirm the reliability and resilience of the 
company.                                                                                   ❚

The ERM model
The approach to risk management using the ERM moel is based on five 
interconnected processes:

1. CONTEST ANALYSIS: the internal environment constitutes the essential 
identity of an organization, determines the mindset of the persons working 
in the company with regard to risk acceptability levels, integrity and ethical 
values;
2. RISK ASSESSMENT: this consists in identifying, classifying, quantifying 
the main events which may threaten the achievement of the company’s 
objectives;    
3. TREATMENT: this consists in implementing actions to reduce the level of 
risk to a level considered acceptable;
4. MONITORING: this envisages continuous monitoring by integrated risk 
management of: risk trends, the state of implementation of treatment plans 
and the emergence of new risks.
5. REPORTING: this allows the different levels of the company to access 
data relating to risk management, the results obtained and planned impro-
vement actions.

The international standard of reference for ERM models is the Committee of 
Sponsoring Organization of the Treadway Commission, an independent U.S. 
commission sponsored by the leading professional and industry associations.

Corporate Information

Il modello ERM
L’approccio alla gestione dei rischi secondo il modello ERM si articola in 
cinque processi interconnessi:

CONTEST ANALYSIS: l’ambiente interno costituisce l’identità essenziale di 
un’organizzazione, determina la forma mentis delle persone che operano 
in azienda riguardo ai livelli di accettabilità del rischio, l’integrità e i valori 
etici;
RISK ASSESSMENT: consiste nell’identificazione, classificazione, quantifi-
cazione dei principali eventi che potrebbero minacciare il raggiungimento 
degli obiettivi aziendali;
TREATMENT: consiste nel mettere in atto azioni per ridurre il livello di ri-
schio a un livello considerato accettabile;
MONITORING: prevede un monitoraggio continuo da parte del risk mana-
gement integrato su: andamento dei rischi, stato d’implementazione dei 
piani di trattamento e insorgere di nuovi rischi.
REPORTING: consente ai diversi livelli aziendali di avere la disponibilità dei 
dati relativi alla gestione del rischio, dei risultati ottenuti e delle azioni di 
miglioramento programmate.

Lo standard internazionale di riferimento dei modelli ERM è il Committee 
of Sponsoring Organization of the Treadway Commission, una commissio-
ne USA indipendente sponsorizzata dalle maggiori associazioni professio-
nali e industriali.
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O.M.LER s.r.l. team said goodbye to 2019 with 
great satisfaction, thanks to the signing of an 
important agency agreement between the 
company and the South African enterprise 

Globen Engineering Services & Supplies. For 2020 the 
company aims for entering into the investment casting 
foundries market.
To make it possible O.M.LER has become a member of the 

Decoring Hammer for Investment 
Casting Process
O.M.LER has become a member of the European Investment 
Casters’ Federation (EICF) for the year 2020

Corporate Information

by Roberto Guccione

Decoring bench 
designed and 
produced by O.M.LER, 
manufactured 
according to the 
specific needs of every 
customer

Il banco di sterratura 
O.M.LER è progettato 
e realizzato secondo 
le specifiche esigenze 
di ogni cliente
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Dopo la grande soddisfazione con la quale i l team di 
O.M.LER s.r. l . ha salutato l ’anno 2019, grazie alla stipula 
del contratto di agenzia con l ’azienda sudafricana Glo-
ben Engineering Services & Supplies, un altro obiettivo 
è stato posto per i l 2020: entrare nel settore delle fon-
derie che impiegano il processo di fusione a cera persa.
Per raggiungere questo obiettivo, la O.M.LER è diventa-
ta membro della European Investment Casters’ Federa- 
tion (EICF) per l ’anno 2020. Si tratta della federazione 
che raggruppa le fonderie di cera persa a l ivello inter-
nazionale e i loro fornitori. La sua membership rappre-
senta quindi un’ottima opportunità per conoscere e so-
prattutto farsi conoscere nel mercato delle fonderie 
che util izzano il metodo di fusione della cera persa, 
detto anche investment casting process.
Questo metodo di fusione prevede lo sgretolamento del 
guscio ceramico formatosi durante il procedimento di 
fusione, che diventa possibile per mezzo delle vibrazio-
ni provocate da un martello di percussione che agisce 

sull’albero di colata. Ed è proprio quello che il martel-
lo pneumatico di sterratura di O.M.LER è in grado di fare. 
I l martello di sterratura di O.M.LER opera con una di-
versa pressione dell ’aria, generando così una diversa 
frequenza ed una diversa forza di battitura, che per-
mettono di sgretolare i l guscio ceramico senza dan-
neggiare le fusioni, anche quelle più delicate! Esso inol-
tre è disponibile in due modelli , ciascuno in tre versioni 
diverse, adatte a qualsiasi tipo di getto da sterrare.
Per poter agire su un albero di colata, i l martello deve 
essere fissato ad una stazione di sterratura, defini-
ta banco di sterratura. Ogni banco di sterratura pro-
gettato e prodotto da O.M.LER viene realizzato secon-
do le specifiche esigenze di ogni cliente, offrendo così 
soluzioni ad hoc ed assistenza tecnica anche nelle fasi 
di post vendita.
I l team di O.M.LER è a disposizione per rispondere a qual-
siasi tipo di richiesta ed informazione da parte di tutti i 
potenziali clienti.                                                                          ❚

cess is needed. That is possible thanks to the vibrations 
that a pneumatic decoring hammer generates by beating 
on the casting tree. Right this is what O.M.LER pneumat-
ic decoring hammer can do! O.M.LER pneumatic decoring 
hammer works at a different air pressure generating a dif-
ferent frequency and a different beating force which al-
low to break the ceramic shell without damaging the cast-
ings, even the most delicate ones! The decoring hammer 
is available in two models, each one in three different ver-
sions for every kind of casting to decore.
The decoring hammer must be fastened in a decoring sta-
tion called decoring bench in order it can work on a cast-
ing tree. Every decoring bench designed and produced by 
O.M.LER is manufactured according to the specific needs 
of every customer, giving in this way ad hoc solutions and 
after-sales technical support.
O.M.LER team is at disposal of every potential customer to 
answer all its inquiries.                                                             ❚

Il martello di sterratura per le fonderie di cera persa
 Informazioni dalle aziende

European Investment Casters’ Federation 
(EICF) for the year 2020. EICF is a federa- 
tion that joins together the invest-
ment casting foundries and their 
suppliers. Being a member of it is a 
great opportunity to know and be 
known in the market of foundries that 
adopt the investment casting process.
During this casting method the breaking of the ce-
ramic shell generated during the investment casting pro-

O.M.LER entra a far parte della European Investment Casters’ 
Federation (EICF) per l’anno 2020
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Special Report - Euroguss 2020
Euroguss 2020, which was held in Nuremberg on January 
14th-16th, 2020, was the last major event for the 
aluminium industry before the stop imposed on all trade 
shows following the Covid-19 emergency. The comments 
recorded at the time among the exhibitors highlighted 
the importance of process and technology innovation to 
stimulate market recovery. An aspect that will play a key 
role in the next post-emergency phase

Euroguss 2020, che si è tenuto a Norimberga dal 14 al 16 genna-
io 2020, è stato l'ultimo appuntamento di rilievo per l'industria 
dell'alluminio prima dello stop imposto a tutti gli eventi fieristici 
in seguito all'emergenza Covid-19. I commenti raccolti allora tra 
gli espositori evidenziavano l'importanza dell'innovazione dei 
processi e delle tecnologie per stimolare la ripresa del mercato. 
Un aspetto che giocherà un ruolo chiave nella prossima fase post 
emergenza

ECOTRE VALENTE

Ecotre Valente, a Brescia-based excellence and exclusive distribu-
tor for Italy of ProCAST, QuickCAST and QuikCAST Lt software for 
the simulation of foundry and steel production processes and since 
2010 of DEFORM software for the simulation of cold and hot stamp-
ing, forging, rolling, extrusion and heat treatments, concluded its par-
ticipation at Euroguss 2020 with excellent results and over 200 visi-
tors at its stand. An event full of innovative proposals, sustainability, 
digitization and efficiency. ECOTRE was an undisputed protagonist al-
lowing all visitors to experience first-hand Virtual Foundry 4.0; since 
2018 ECOTRE is its first European centre thanks to the network cre-
ated between Brescia and the five offices in Germany: Munich, Stutt-
gart, Neu-Isenburg, Darmstadt, Dresden, Essen and Wolfsburg.
“Simulation software translates mother nature into mathematical 
equations and allows a scientific prediction of the emergence and 
formation of shrinkage porosity, gas porosity, crack formation and 
all other defects typical of metallurgy,” Lorenzo Valente, CEO of 
ECOTRE, explained. “During Euroguss visitors and customers were 
able to appreciate the expertise and competence of the ECOTRE 
team and the efficiency of the simulation software in creating a true 
predictive digital twin. Simulation today is essential to operate in a 
market which requires the production of difficult parts quickly and 
leaves no room for errors, trials and subsequent sampling. Today it is 
no longer acceptable to make mistakes. While in the past it was nor-
mal to take a year to develop the production of a component, today 
it can take up to 2-3 months at most. Products and components are 
more and more sophisticated, times are getting tighter and tighter. 

Virtual production today enables knowledge of what will happen in 
months, gaining time and saving what would need to be invested in 
testing, subsequent corrections and quality controls."

Ecotre Valente, eccellenza bresciana e distributore in esclusiva per 
l’ Italia dei software ProCAST, QuickCAST e QuikCAST Lt per la simu-
lazione dei processi di fonderia e acciaieria e dal 2010 del software 
DEFORM per la simulazione di stampaggio a freddo, caldo, forgia, lami-
nazione, estrusione e trattamenti termici, ha concluso la propria parte-
cipazione ad Euroguss 2020 con ottimi risultati ed oltre 200 visitatori 
al proprio stand. Una kermesse ricca di proposte innovative, sostenibi-
lità, digitalizzazione ed efficienza. ECOTRE è stata protagonista indi-
scussa permettendo a tutti i visitatori di toccare con mano la Fonderia 
Virtuale 4.0, di cui dal 2018 ECOTRE è il primo centro europeo grazie 
alla rete creata tra Brescia e i cinque uffici in Germania: Monaco, Stoc-
carda, Neu-Isenburg, Darmstadt, Dresda, Essen e Wolfsburg.

"l software di simulazione traducono madre natura in equazioni mate-
matiche e consentono di prevedere in modo scientifico l'insorgere e la 
formazione di porosità da ritiro, porosità da gas, formazioni di cricche 
e tutte le altre difettosità tipiche della metallurgia", spiega , Lorenzo 
Valente, CEO di ECOTRE. "Durante Euroguss visitatori e clienti hanno 
potuto apprezzare le competenze e la professionalità del team ECO-
TRE e l'efficienza dei software di simulazione nel creare un vero e pro-
prio gemello virtuale predittivo. La simulazione oggi è fondamentale 
per operare in un mercato che impone la realizzazione di pezzi diffi-
cili in tempi rapidi e non lascia spazio a errori, prove e campionature 
successive. Oggi non è più permesso sbagliare. Se in passato era nor-
male impiegare un anno per mettere a punto la produzione di un com-
ponente, oggi si può arrivare al massimo a 2-3 mesi. Prodotti e compo-
nenti sono sempre più sofisticati, i tempi sempre più stretti. Produrre 
virtualmente permette di sapere oggi quello che accadrà tra mesi, 
guadagnando tempo e risparmiando quello che occorrerebbe investi-
re in prove, in successive correzioni e controlli qualità".

www.ecotre. it

GEFOND I
nternet of Things (IoT), Machine learning and Big Data are becom-
ing more and more common words in the industrial world. It is es-
timated that by 2022 a quarter of global manufacturing will use ar-
tificial intelligence for processes such as service and maintenance. 
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With the advent of Industry 4.0, maintenance of production facil-
ities is no longer l imited to the routine replacement of worn com-
ponents but becomes part of the production strategy.
But obtaining information is not enough: it is necessary to know 
how to interpret it in order to make correct decisions. From the 
awareness of the need for a change of vision comes Perpetuo, 
the first artificial intell igence software for predictive mainte-
nance in the foundry.
Presented as a world premiere at the Euroguss 2020 trade fair in 
Nuremberg, Perpetuo is the first artificial intell igence software 
created in the foundry for the foundry, the only one capable of 
communicating with any machine and peripheral equipment in the 
die casting cell, capable of supporting companies not only in the 
management of daily maintenance activities, but also in the vision 
of strategic development.
“A cultural change is needed. This is the mission of the ‘Gefond 
for a long life industry’ approach based on three principles: look-
ing to the future and focusing on technological innovation, ex-
panding the range of services, investing in training to increase 
productivity”. This was explained by Tiziana Tronci, External Rela-
tions Manager & New Products Development at Gefond, a compa-
ny that has been representing and distributing consumables and 
technological systems for the non-ferrous alloy foundry sector 
in Italy since 1994. Tronci continued: “Artificial Intell igence is able 
to interconnect thousands of data faster and with greater preci-
sion. Perpetuo was born from the encounter between technical 
expertise on die-casting machinery and know-how in the devel-
opment of artificial intell igence software applied to predictive 
maintenance. It allows a reduction of costs and a reduction of 
plant downtime. It is the essential tool finally present also in the 
foundry world”.

Internet of Things (IoT), Machine learning e Big Data stanno diventan-
do sempre più parole di uso comune nel mondo industriale. È stimato 
che entro il 2022 un quarto della manifattura globale si servirà di in-
telligenza artificiale per i processi come assistenza e manutenzione. 
Con l'avvento dell'industria 4.0 la manutenzione degli impianti pro-
duttivi non è più limitata alla sostituzione ordinaria dei componenti 
usurati ma diviene parte della strategia produttiva.
Ma avere le informazioni non basta: è necessario saperle interpreta-
re per poter prendere decisioni corrette. Dalla consapevolezza del-
la necessità di un cambiamento di visione nasce Perpetuo il primo 
software di intelligenza artificiale per la manutenzione predittiva in 
fonderia.

Presentato in anteprima 
mondiale alla fiera Euroguss 
2020 di Norimberga, Perpe-
tuo è il primo software di in-
telligenza artificiale creato 
nella fonderia per la fonde-
ria, l'unico in grado di dia-
logare con qualunque mac-
china e periferica dell'isola 
di pressocolata, capace di 
supportare le aziende non 
solo nella gestione dell'atti-
vità di manutenzione quoti-

diana, ma anche nella visione di sviluppo strategico.
"È necessario un cambiamento culturale. Questa è la missione 
dell'approccio Gefond ‘for a long life industry’ che si basa su tre prin-
cipi: guardare al futuro e puntare sull'innovazione tecnologica, am-
pliare l'offerta dei servizi, investire in formazione per aumentare la 
produttività."Lo spiega Tiziana Tronci, External Relations Manager & 
New Products Development di Gefond, società che dal 1994 rappre-
senta e distribuisce in Italia materiali di consumo e impianti tecnolo-
gici destinati al settore delle fonderie di leghe non ferrose.
Tiziana Tronci continua: "L' Intelligenza Artificiale riesce a correlare 
tra loro migliaia di dati in tempi più rapidi e con una maggiore pre-
cisione. Perpetuo nasce dall'incontro tra la competenza tecnica sui 
macchinari di pressocolata e il know how nello sviluppo di softwa-
re di intelligenza artificiale applicate alla manutenzione predittiva. 
Permette una riduzione dei costi e un abbattimento dei fermi degli 
impianti . È lo strumento indispensabile finalmente presente anche 
nel mondo della fonderia".

www.gefond.it

IECI 

On the occasion of Euroguss 2020 IECI, already a forerunner in the 
field of IOT in thermoregulation, presented the new management 
system for temperature control and remote maintenance.
In the last edition, the pioneering IOT 4.0 was presented, with which 
IECI control units are monitored online by the Italian office that, by 
scheduling preventive maintenance, avoids costly production stops 
for customers. Today IECI goes one step further and integrates the 
online monitoring system with the possibility of managing the entire 
array of temperature controllers, remotely. Numerous technical in-
novations were also presented with regards to temperature control 
technology: together with the new specific units for fluid control in 
plungers and shot sleeves, the new TCU-thermal-camera communi-
cation system was also introduced. Waiting for the introduction of 
other absolute novelties at Metef 2021, IECI confirms itself as one of 
the main players in global thermoregulation.
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In occasione di Euroguss 2020 IECI, già precorritrice nel campo dell' IOT 
nella termoregolazione, ha presentato il nuovo sistema di gestione del 
controllo di temperatura e della manutenzione da remoto.
Nell'edizione 2018 si era presentato il pioneristico IOT 4.0 con il 
quale le centraline IECI sono monitorate online dalla sede italiana 
che, schedulando la manutenzione preventiva, evita ai clienti co-
stosi fermi di produzione. Oggi IECI fa un passo in più e integra il 
sistema di monitoraggio online con la possibilità di gestire l'inte-
ra batteria di termoregolatori da remoto. Numerose sono state an-
che le novità tecniche presentate per quanto concerne la tecnolo-
gia di termoregolazione: insieme alle nuove unità specifiche per il 
controllo dei fluidi nei pistoni e nei contenitori è stato anche intro-
dotto il nuovo sistema di comunicazione termoregolatore-termo-
camera. In attesa di presentare altre novità assolute a Metef 2021, 
IECI si riconferma uno dei player principali della termoregolazio-
ne mondiale.

www.iecionline.com

LACO STAMPI 
Third successful participation at Euroguss, the most important fair in 
the die casting sector.
Established in 1979 as a family company, Laco Stampi initially ad-
dressed customers linked to the territory. Since 2015 it has opened 
to the foreign market and by participating to international trade fairs 
it acquired customers in France, Switzerland, Romania, Slovakia and 
Tunisia. It designs and manufactures die casting molds of aluminium, 
Zamak, magnesium and zinc alloys, injection of thermoplastics and 

epoxy resins, thermosetting 
and trimming tools which 
are used in the lighting, fil-
tration, furniture, automo-
tive and motorcycle indus-
try, office equipments and in 
the electrical and electron-
ic sector. Laco Stampi is an 
ideal partner for customers, 
supporting them from the 
product design phase to the 
production of the molds.

Terza partecipazione soddi-
sfacente ad Euroguss, la fiera più significativa nel settore pressofusione.
Laco Stampi nasce nel 1979 come ditta familiare che si rivolge a una 
clientela legata al territorio. Dal 2015 si apre al mercato estero e parte-
cipando a fiere internazionali di settore acquisisce clientela in Francia, 
Svizzera, Romania, Slovacchia e Tunisia. Progetta e realizza stampi per 
pressofusione di leghe di alluminio, zama, magnesio e zinco, iniezione di 
termoplastici e resine epossidiche, termoindurenti e stampi tranciaba-
ve che trovano impiego nell’industria di illuminazione, filtrazione, arre-
damento, componentistica per auto e moto, macchine per ufficio e nel 
settore elettrico ed elettronico. Laco Stampi si propone come partner 
del cliente, supportandolo dalla fase di industrializzazione del prodot-
to fino alla realizzazione degli stampi.

www.lacostampi. it

LPM Group
The LPM Group, specialized in the design and construction of machines 
and plants for the low pressure casting of aluminium and magnesium alloys, 
has been present for over twenty years on the main international markets 
also thanks to its constant participation in the major world trade shows. 
After the first participations in 2016 and 2018, it was decided to contin-
ue the positive experience by 
participating in a new edition 
in January of this year.
With a stand of about 32 m2 
and 5 staff members con-
stantly present, LPM has once 
again boldly tackled this new 
event with the determination 
and quality which always set it 
apart. LPM took advantage of 
the event to distribute a new 
revised and expanded edition 
of the general catalogue and 
a new graphic design of its im-
age. A considerable amount 
of information had already 
been collected about potential visits of major customers and therefore 
LPM staff had already understood, from the very first moment, that the 
meetings would be numerous but, as happened on the occasion of the 
2018 event, many new meetings were added to the scheduled appoint-
ments, both with historical customers and with new, potential buyers, in-
terested in learning about the innovations  which the group developed 
recently. The event lasted just a few days, but these were extremely inter-
esting: the requests were very many and involved a considerable amount 
of work in the weeks following the event. To summarize, Euroguss 2020 
has revealed without a shadow of a doubt how the market, especially the 
automotive market, is about to start up again and how many companies 
are again oriented to invest. An event which we believe to be extremely 
valid, in that it combines the potential of GIFA with greater flexibility and 
peculiarity in touching more specific aspects of the foundry, without dis-
persing into other less interesting and profitable fields, and which will cer-
tainly see us, in two years’ time, at the forefront again for a new and even 
more effective participation.

Il Gruppo LPM, specializzato nella progettazione e costruzione di macchine 
ed impianti per la colata in bassa pressione di leghe di alluminio e magnesio, 
è presente ormai da oltre vent'anni nei principali mercati internazionali an-
che grazie alla sua sempre costante partecipazione ai maggiori eventi fie-
ristici mondiali. Dopo le prime partecipazioni nel 2016 e nel 2018, fu deciso 
di continuare l’esperienza positiva partecipando, nel Gennaio di quest’anno, 
ad una nuova edizione.
Con uno stand di circa 32 m2 e con ben cinque membri dello staff costan-
temente presenti, LPM ha nuovamente affrontato a testa alta questo nuovo 
evento con la determinazione e la qualità che da sempre la contraddistin-
guono. LPM ha approfittato dell’evento per distribuire una nuova edizione 
rivista ed ampliata del catalogo generale e una nuova veste grafica del-
la propria immagine. Numerose erano già state le informazioni raccolte in 
merito a potenziali visite dei maggiori clienti e quindi il personale LPM ave-
va già chiaro, fin dal primo momento, che gli incontri sarebbero stati nu-
merosi ma, come accaduto in occasione della manifestazione del 2018, agli 
appuntamenti schedulati si sono sommati moltissimi nuovi incontri sia con 
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clienti storici che con nuovi, potenziali acquirenti, interessati a conoscere 
le innovazioni che il gruppo ha sviluppato in questi ultimi tempi. Pochi gior-
ni ma estremamente interessanti, nei quali le richieste sono state davvero 
molte ed hanno comportato un notevole lavoro nelle settimane successi-
ve all'evento. Per riassumere, Euroguss 2020 ha rivelato senza ombra di dub-
bio come il mercato, soprattutto quello dell’automotive, sia in procinto di ri-
partire alla grande e come molte aziende siano nuovamente orientate ad 
investire.
Una manifestazione che riteniamo sia estremamente valida, in quando co-
niuga la potenzialità della GIFA ad una maggiore flessibilità e peculiarità nel 
toccare aspetti più specifici della fonderia, senza disperdersi in altri campi 
meno interessanti e proficui, e che certamente ci vedrà, tra un biennio, nuo-
vamente in prima linea per una nuova ed ancor più efficace partecipazione.

www.lpm-it.com

Marposs
The automotive industry is going to be electric. Nevertheless, 
traditional production processes wil l not be obsolete: electro-
mobility wil l have a viable future with foundries and steel mil ls; 
major components of the electric vehicles are made from light 
alloys. Looking to the future, Marposs has always investedin R&D: 
the new Total Thermal Vision (TTV) has been presented at Euro-
guss 2020 to satisfy the die casting production control and the 
process digitalization in the foundry.
Marposs Total Thermal Vision is specifically designed to provide 
an effective solution for the distribution of the temperature on 
the mould surface. This new technology allows real-time stor-
age of thermographic images and related temperature data: this 
optimises the die casting process keeping quality under control. 
TTV monitors the thermal maps to detect any changes and pre-
vent any faults from arising. A system that can be integrated into 
the MES of the plant, thus becoming the key to access the Indus-
try 4.0 in the foundry. 

L’industria automobilistica sarà elettrica, tuttavia i processi di pro-
duzione tradizionali non saranno obsoleti: l’elettromobilità non avrà 
un futuro sostenibile senza fonderie e acciaierie; i componenti prin-
cipali dei veicoli elettrici sono realizzati in alluminio, magnesio e 
zinco o altre leghe leggere. Guardando al futuro, Marposs investe 
da sempre in R&D di soluzioni innovative: il nuovo TTV (Total Ther-
mal Vision) è stato presentato in occasione di Euroguss 2020come 
risposta per il controllo delle lavorazioni di leghe leggere e la digi-
talizzazione della fonderia. Il TTV è una soluzione ottimale per la di-
stribuzione della temperatura superficiale degli stampi, ma non solo. 

Questa nuova tecnologia 
permette la memorizza-
zione in tempo reale del-
le immagini termografiche 
e dei relativi dati di tem-
peratura, rendendo pos-
sibile l’ottimizzazione del 
processo. Senza influire 
sul tempo di ciclo, il TTV 
consente di monitorare le 
mappe termiche, di perce-

pirne le modifiche e quindi evitare l’insorgenza di difetti . Un sistema 
che si integra nel MES di stabilimento, costituendo la chiave di ac-
cesso all’ Industria 4.0 per l’universo della fonderia. 

www.marposs.com

MECCANICA PI.ERRE
The important investments 
in R&D and the great ef-
forts made have gener-
ated considerable inter-
est in our products and, as 
a consequence, the clos-
ing of important orders and 
the birth of numerous op-
portunities for collabora-
tion with established com-
panies worldwide. Strong 
sales operations have also 
been confirmed, particular-
ly in North America, where 
the MECCANICA PI.ERRE brand represents a solid partner in a high-
ly competitive market. The company, which is already a leader in the 
production of dies and punching presses for powertrain components 
and especially structural parts for the automotive sector, confirmed 
its absolute leadership on the trimming technology market by pre-
senting a product with innovative features.  One of the biggest in-
novations presented this year at Euroguss is Electra, the world’s first 
patented full electric trimming press with no hydraulic components. 
Electra aroused enormous interest among the many visitors for its 
high performance in terms of precision and speed combined with 
high energy and maintenance cost savings. These qualities represent 
an important benefit for customers deciding to invest in a green, re-
liable machine in line with the Industry 4.0 concept.

Gli importanti investimenti in R&D e il grande impegno profuso hanno 
generato un notevole interesse nei confronti dei nostri prodotti e, di 
conseguenza, la chiusura di importanti ordini e la nascita di numerose 
opportunità di collaborazione con realtà affermate a livello mondia-
le. È stata confermata inoltre la forte operatività commerciale in par-
ticolare nel Nord-America, dove il brand MECCANICA PI.ERRE rappre-
senta un solido partner in un mercato dall'alta competitività. L'azienda, 
già leader nella produzione di stampi e presse trancia per componen-
ti powertrain e in particolare di parti strutturali per il settore automo-
tive, ha ribadito l'assoluta leadership nel mercato della trimming te-
chnology presentando un prodotto dalle caratteristiche innovative.  
Una delle maggiori novità presentate quest'anno in Euroguss è Electra, 
la prima macchina tranciasbavatrice brevettata al mondo, completa-
mente elettrica e priva di parti idrauliche. Electra ha riscontrato un 
enorme interesse tra i numerosi visitatori per le sue alte performance 
in termini di precisione e velocità combinate ad un elevato risparmio 
energetico e dei costi di manutenzione. Queste qualità rappresenta-
no un importante beneficio per il cliente che decide di investire in una 
macchina green, affidabile e al passo con il concetto di Industria 4.0.

www.meccanicapierre. it
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PubliTec

Orange1 Holding
Orange1 Holding is an inter-
national group and European 
leader in the design and pro-
duction of electric motors, 
aluminium die casting and 
precision turning. Present in 
over 70 countries worldwide, 
with sales of approximate-
ly 235 million, 15 production 
plants, 1,200 employees, it 
annually produces over 1 mil-

lion single-phase and three-phase asynchronous electric motors, 5 million 
windings for asynchronous electric motors, 60 thousand drives for elec-
tric motors, 25,000 tons of die-cast aluminium and 12 million high preci-
sion turned items for the automotive sector. Already a leader in the pro-
duction of electric motors, since 2017 it has also focused on leadership in 
aluminium die casting with the Foundry division becoming a leader in the 
co-design and production of die-cast aluminium components. Using cut-
ting-edge technologies, it offers the highest levels of quality and, thanks 
to the collaboration with the best suppliers on the market, it designs the 
optimal technological solutions for each production process. Orange1 
Foundry follows the entire production process, from co-design, to die 
casting and mechanical works.

Orange1 Holding è un gruppo internazionale leader europeo nella progetta-
zione e produzione di motori elettrici, pressocolati in alluminio
e torneria di precisione. Presente in oltre 70 paesi, ha un fatturato di cir-
ca 235 mln €, con 11 stabilimenti, 1.200 dipendenti e una produzione di oltre 
1 milione di motori elettrici asincroni monofase e trifase, 5 milioni di avvol-
gimenti per motori asincroni, 60 mila drive per motori elettrici, 25.000 ton 
di pressocolati e 12 milioni di componenti automotive di alta precisione. Già 
leader nella produzione di motori elettrici, dal 2017 punta alla leadership 
anche nella pressofusione in alluminio con la divisione Foundry diventan-
do leader nella co-progettazione e produzione di componenti in alluminio 
pressofuso. Utilizzando tecnologie all’avanguardia offre i massimi livelli di 
qualità e, grazie alla collaborazione con i migliori fornitori sul mercato, pro-
getta le soluzioni tecnologiche ottimali per ogni processo produttivo. Oran-
ge1 Foundry segue l’intero processo produttivo, dal co-design, alla pressofu-
sione e ai lavori meccanici.

www.orange1.eu

SACAL AND SIMAR (Cordifin Group)
By means of careful sorting/processing and refining of aluminium scrap, 
SACAL remelts the scrap itself to produce high quality aluminium alloys in 
ingots and continuous casting bars. This process has an important ecolog-
ical and energy saving function, as the production of secondary alumini-
um, compared to the production of primary aluminium, involves an impor-
tant saving of resources and of 95% of the necessary electrical energy.
SIMAR produces primary zinc alloys (zamak) of the highest quality. For its 
production it uses only SHG zinc ingots, SHG aluminium and SHG copper. 
The two companies have a solid history, based on a long business conti-
nuity and a business philosophy which aims at total customer satisfaction.

Attraverso un'accurata selezione/lavorazione e raffinazione dei rottami di 
alluminio, SACAL procede alla rifusione dei rottami stessi per produrre le-

ghe di alluminio di alta quali-
tà in lingotti e barre di colata 
continua. Questo processo ha 
un'importante funzione eco-
logica e di risparmio energe-
tico, infatti la produzione di 
alluminio secondario, rispet-
to alla produzione di alluminio 
primario, comporta un'impor-
tante risparmio delle risorse e 
del 95 % della energia elettri-
ca necessaria.
SIMAR  Produce leghe di zinco primarie (zama) di altissima qualità. Per la 
propria produzione utilizza solo lingotti di zinco SHG, alluminio SHG e rame 
SHG. 
Le due aziende vantano una storia solida, basata su una lunga continuità 
aziendale e su una filosofia commerciale che ha come obbiettivo la tota-
le soddisfazione  del cliente.

www.sacalalluminio.com - www.simarzincorame.com

Brio-Moulds
Brio-Moulds designs and 
produces moulds of any size 
for aluminium and magnesi-
um die casting. The compa-
ny has a long experience in 
different sectors, complete 
technical competence, at-
tention to technical inno-
vations, and offers certified 
quality products.

Brio-Moulds progetta e pro-
duce stampi di ogni dimen-
sione per la pressocolata di alluminio e magnesio. L'azienda ha una lun-
ga esperienza in diversi settori, competenza tecnica elevata, attenzione 
all’innovazione e qualità certificata. 

www.briomoulds.com

Maicopresse
Even the 2020 edition of Euroguss was an opportunity for Maicopresse 
S.p.A. to reap good results. Visitors responded positively and expecta-
tions were fully met. Thre was an excellent participation of trade oper-
ators who appreciated the technical and technological innovations re-
lated to the range of light alloy die casting machines which Maicopresse 
has been successfully producing for years.
 
Anche l’edizione 2020 di Euroguss è stata per Maicopresse Spa un’occa-
sione per raccogliere buoni risultati. I visitatori hanno risposto in maniera 
positiva e le aspettative sono state pienamente soddisfatte. Ottima parte-
cipazione degli operatori del settore che hanno apprezzato le novità tec-
niche e tecnologiche relative alla gamma di macchine per la pressofusione 
di leghe leggere che da anni Maicopresse produce con successo.
 
www.maicopresse.com
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News

T.T. Tomorrow Technology will supply an Automatic 
Skimmer and Cleaning System to novALmec
T.T. TOMORROW TECHNOLOGY, based in Italy, world leader in de-
sign and production of special equipment and vehicle to support 
the subsidiary operation of the aluminium melting phases has re-
cently completed the factory acceptance test of its most ad-
vanced Automatic Skimmer and Cleaning System for melting and 
holding furnaces that wil l be installed in the recent established 
new company novALmec in Mantua (Italy).
novALmec is a joint-venture company created on 2019 by the 
Italian Company NOVELLINI Spa based in Mantua and METAL EX-
CHANGE CORPORATION based in St. Louis, MO, USA.
Novell ini is a world leader in production and assembly of shower 
enclosures, trays and cubicles as well as  built-in bathtubs and hy-
dromassage tubs, with its own aluminium casthouse for produc-
tion of bil lets; extrusion, coating and chromium plating of show-
er enclosure trims.
Metal Exchange Corporation is the flagship of a growing, glob-
al family of companies focused in marketing, trading, manufac-
turing, processing, distribution of aluminium and other nonfer-
rous materials.
The new skimmer equipped with 8 mt double stroke telescope 
wil l have the abil ity to skim automatically and very precisely the 
twin chambers of the melting furnace and the holding furnace as 
well . The same equipment wil l be used for rapid furnaces clean-
ing and stirring of the molten metal on both the furnaces. An high 
capacity Al dross press produced by TT. 
Tomorrow Technology wil l be also part of this supply to recov-
er the aluminium from the skimmed dross. The commissioning at 
novALmec site of these equipment has been forecast on the sec-
ond quarter 2020. 

T.T. Tomorrow Technology, 
nuovo sistema automatico per novALmec
T.T. Tomorrow Technology Spa, azienda italiana leader nella pro-
gettazione di impianti speciali e veicoli per le fonderie di allumi-
nio, ha completato i test di accettazione di un avanzato sistema 
automatico per la scorifica e la pulizia dei forni fusori e di attesa, 
che sarà installato presso la società novALmec di Mantova.
novALmec è la joint venture creata nel 2019 dalla società NOVEL-
LINI Spa di Mantova e la società americana Metal Exchange Cor-
poration di St. Louis, Missouri.
Novell ini è un produttore di fama mondiale di box e piatti doc-
cia, vasche ad incasso ed idromassaggio con una propria fonder-
ia  di bil lette, impianto di estrusione, verniciatura e galvanizzazi-
one dei prodotti finiti . Metal Exchange Corporation è un gruppo 
americano che comprende aziende di trading,marketing, pro-
duzione e distribuzione di alluminio con in Europa e in Far East.  
I l nuovo impianto di scorifica e pulizia è dotato di un braccio tel-
escopico di circa otto metri di lunghezza ed è util izzato per la 
scorifica automatica del forno a doppia camera e del forno di at-
tesa. Lo stesso impianto viene anche util izzato per la pulizia del 
fondo dei forni e per la mescolatura del metallo l iquido. Insieme 
a questo impianto automatico sarà fornita anche una pressa di 
grande portata per i l trattamento della scoria di alluminio.
L’avviamento di questi due impianti è previsto per la fine del pri-
mo semestre 2020.

In memory of Giuliano Gnutti
The international aluminium community mourns the death of Giuliano 
Gnutti, a great and courageous Italian entrepreneur at the head of the Eu-
ral of Rovato, a company founded in 1968  and among the leaders in Eu-
rope and in the world in the production of aluminium extrusions and bars. 
Giuliano, born in 1937, began his career in the company when was only 31 
years old. Graduated in Economics, he will never lose sight of the produc-
tion departments, which he will follow closely until the very end. A career 
spanning fifty years of success  for a company with more than 300 em-
ployees and  over 260 million euros in turnover, born, ahead of its time, in 
the name of the combination of Europe and aluminium.

In ricordo di Giuliano Gnutti
La comunità internazionale dell’alluminio piange la morte di Giuliano Gnut-
ti, uno dei grandi e coraggiosi imprenditore italiani e guida della Eural di Ro-
vato (Brescia), l’azienda fondata nel 1968 e tra i leader in Europa e nel mondo 
nella produzione di estrusi e barre di alluminio. Giuliano, nato nel 1937, ha ini-
ziato la sua carriera in azienda a soli 31 anni. Laureato in Economia, non per-
derà mai di vista i reparti produttivi, che seguirà da vicino fino alla fine. Una 
carriera che copre cinquant’anni di successi di un’azienda con oltre 300 di-
pendenti e più di 260 milioni di euro di fatturato, nata, in anticipo sui tempi, 
nel nome della combinazione di Europa e alluminio.

Toshiba robots renamed SHIBAURA Machine
Tiesse Robot Spa based in Visano (Brescia), official distributor for the Ital-
ian market of Scara and Cartesian robots by TOSHIBA Machine CO., an-
nounced that since April the Japanese company has changed its name, 
going back to the original name of this historical organization: SHIBAURA 
Machine CO. The SHIBAURA brand was founded in 1938 and soon became 
known throughout the world, particularly in the machine tool industry. The 
new name SHIBAURA Machine is intended to recall this important tradition 
and, with a future perspective, to drive towards a synergistic evolution 
with customers. The goal is to maximize the use of its strength as a “gen-
eral machine manufacturer” to become a “manufacturer who co-creates 
value” together with customers.
Tiesse Robot, the company’s official partner, will of course continue to 
market its products under the new brand name.

I robot Toshiba diventano SHIBAURA Machine
Tiesse Robot Spa di Visano (Brescia), distributore ufficiale per il mercato Ita-
liano dei robot Scara e Cartesiani della TOSHIBA Machine CO., ha annuncia-
to che dallo scorso aprile l’azienda giapponese ha cambiato nome, ritornan-
do al nome originale di questa storica organizzazione: SHIBAURA Machine 
CO.  Il brand SHIBAURA venne infatti fondato nel 1938 e divenne presto cono-
sciuto in tutto il mondo, in particolare nell’industria delle macchine utensili. 
Il nuovo nome SHIBAURA Machine vuole richiamare questa importante tra-
dizione e, in prospettiva futura, spingere verso un’evoluzione sinergica con 
i clienti. L’obiettivo è quello di massimizzare l’uso della propria forza come 
“produttore generale di macchinari” per diventare un “produttore che co-
crea valore” insieme con i clienti. Tiesse Robot, partner ufficiale della so-
cietà, continuerà naturalmente a commercializzarne i prodotti che saranno 
contrassegnati dal nuovo marchio.
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Aluminium production comes with a footprint. Hydro works to push the 
boundaries for low-carbon production. Hydro REDUXA® is our series 
of low-carbon aluminium. Through modern technology and the use of 
renewable energy from hydro, wind and solar, we can produce cleaner 
aluminium than ever before. 

Visit hydro.com/reduxa to learn more. 

Ask for
low-carbon
aluminium
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